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Из ПЯТИ депутатов Законодательно­
го собрания области городу остави­
ли ДВУХ. Ангарчане не выбрали НИ 
ОДНОГО.

П|Щ Щ р У о  предваритель­
ным данным об- 
ластного избир­

кома, полученным редакци­
ей во время выпуска данно­
го номера газеты, в поне­
дельник, на выборах в Зако­
нодательное собрание Ир­
кутской области избраны 
депутаты по 20 из 22 одно­
мандатных округов. Оба ок­
руга, оставшихся без депу­
татов, принадлежат нашему 
городу.

По 8-му округу победу 
взял Игорь ГРИНБЕРГ, за 
которого проголосовало 
66,69% избирателей, вто­
рым был Валерий КРАВ­
ЧЕНКО - 13,63%. Против 
всех проголосовали
14,03%.

По 6-му округу выборы 
депутата, как мы сообщали, 
отложены ввиду снятия сво­
их кандидатур Александром 
Дубыниным и Василием 
Пыхаловым. По закону го­
лосовать без альтернативы 
(на округе остался один 
Юрий Фалейчик) нельзя.

В 7-м  округе тоже 
вышло интересно. Здесь 
20,16% ангарчан проголо­
совали за Анатолия УКРА­
ИНЦЕВА, оставившего по­
зади Виктора НОВОКШЕ- 
НОВА (13,59%), Марка БО­
РИСОВА (13,16%). По ос­
тальным кандидатам по 
этому округу избиратель­
ные голоса распредели­
лись так: Геннадий ШАМА­
НОВ - 10,53%, Сергей ТУ- 
МАШОВ - 5,68%, Констан­
тин АТЛАШКИН - 3,27%, 
Александр ГИЛЕВ - 2,29%, 
Сергей СУВОРОВ - 0,72%.

Дорогу Украинцеву пе­
решли более 25% (25,02%)

избирателей, которые про­
голосовали здесь ПРОТИВ 
ВСЕХ кандидатов. Согласно 
закону выборы и здесь не 
состоялись.

Очень низкой была и 
явка избирателей: в 7-м 
округе голосовать приш­
ли 21,54%, в 6-м только 
16,61 % избирателей.

Ангарск, похоже, поста­
вил рекорд. На нашем фоне 
цифры, с которыми прошли 
в ЗС другие кандидаты, ка­
жутся фантастическими. 
Сравните: Геннадий ИСТО­
МИН - 45,04%, Гайдар ГАЙ­
ДАРОВ - 67,68%, Виктор 
КРУГЛОВ - 79,18% и т.п. За 
кого бы ангарчане прого­
лосовали так дружно? 
Над этим вопросом сей­
час задумаются полит- 
технологи.

На выборах в ЗС 5-про­
центный барьер, необходи­
мый для прохождения в 
парламент, по предвари­
тельным данным, преодо­
лели 6 из 9 избирательных 
объединений и блоков. По 
результатам обработки 
98% протоколов больше 
всего голосов набрала 
"Единая Россия” - 30,07%. 
На втором месте КПРФ 
(12,84%), на третьем - Аг­
рарная партия России 
(9,44%). "Родина” набрала 
чуть более 9% голосов, "За 
родное Приангарье" прого­
лосовало менее 7% изби­
рателей и около 6% горо­
жан отдали свои голоса 
Партии пенсионеров.

Социалистическая еди­
ная партия России, “Ябло­
ко" и ЛДПР не преодолели 
5-процентный рубеж.

Ольга КРАСНОВА.

ХОРОШАЯ НОВОСТЬ

НАС ОТМЕТИЛИ
На ежегодной ре­

гиональной выс­
тавке “ Земля 

Иркутская”  среди 12 м у­
ниципальных образова­
ний, участвовавш их в 
ней, всего три террито­
рии были отмечены не 
только грамотами, но и 
медалями: Ангарское
муниципальное образо­
вание (первое м есто),

Шелеховское муниципаль­
ное образование и Усоль- 
ский район. Обычно на выс­
тавке все территории де­
монстрируют свой опыт и 
достижения. Наш город вы­
делился фотографиями об­
новленных улиц, Аллеей 
любви и серией баннеров 
“Город замечательных лю­
дей".

Наталья ОЖОГИНА.
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Водосбросный канал чистят вручную несколько человек. Один из них в гидрокостюме выгребает камни и ил 

изнутри, остальные страхуют его веревками и оттаскивают мусор дальше.
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В пятницу жители поселка Мегет 
зазвонили во все колокола. Дома №35, N233 
по улице Садовой, №62, №64, №66 по улице 
Майской и дом №1а по улице Березовой 
поплыли. То есть в подвалах этих мегетских 
домов было столько воды, что спуститься 
туда можно было лишь на две-три 
ступеньки. Дальше была сплошная стихия. 
Причем эта стихия так парила, что у тех, кто 
заглядывал в подъезды, очки запотевали.

Как говорит Ва­
лентина ЧЕРНИ­
КОВА, жительни- 
ца дома N935, в 

ее квартире можно парить­
ся. А Галина КУРЫНДИНА, 
старшая по дому 1 а по улице 
Березовой, утверждает, что 
в подвалах их дома вот уже 
1,5 месяца стоит вода. Чуть 
меньше по уровню, чем до 
общего потопа, но зато с за­
видным постоянством.

Сантехник как-то попы­
тался заплыть в подвал дома 
№35 в гидрокостюме, но 
чуть не захлебнулся. После 
этого жители дома даже 
лодку искали по всему по­
селку, чтобы доплыть хотя 
бы до распределительного 
щитка (он находится в под­
вале дома) и посмотреть на 
его состояние. Но не нашли.

'  С чего вдруг жилые до­
ма Мегета стали напол­
няться водой изнутри?

Юрий МАРТЫНЕНКО,

первый заместитель д и ­
ректора “ Ангарского во­
доканала” , объяснил, что 
причиной потопа в домах 
Мегета стало резкое повы­
шение уровня грунтовых 
вод. Причем ничего подоб­
ного, по словам сотрудника 
“Водоканала” , не было очень 
давно.

По мнению Мартыненко, 
к поднятию грунтовых вод 
могло привести несколько 
факторов. ,

Во-первых, теплотрас­
са ТЭЦ-10, подающая в по­
селок тепло, оголена маро­
дерами, поэтому, чтобы под­
держивать постоянную тем­
пературу, энергетики вынуж­
дены давать залповый сброс 
воды с 60 градусов (когда 
они будут давать воду с тем­
пературой 90 градусов, 
сброс уменьшится).

Во-вторых, трубы во­
досбросного канала (кото­
рый находится сразу за Ме-

гетим), построенного еще в 
1937 году, не прочищались 
более семи лет, что привело 
к их заиливанию и снижению 
пропускной способности.

В-третьих, канал пере­
секают три дороги, две грун­
товые и одна железнодо­
рожная, - они передавили 
канал.

В итоге на обычную кана­
лизацию свалилось столько 
воды, сколько она перева­
рить не может. Вот дома в 
Мегете и поплыли.

Работники “Водоканала” 
взялись за прочистку заби­
того по уши водосбросного 
канала Мегета и, как пообе­
щал Юрий Викторович, дол­
жны будут справиться со 
стихией за десять дней. Тог­
да и прилив в подвале закон­
чится. Теплотрассу начали 
вновь покрывать изоляцион­
ными материалами, так что и 
сброс теплой воды мегетцам 
в ближайшее время не гро­
зит.

Самое интересное, что 
ни в ангарской, ни в об­
ластной гидрометеороло­
гии о повышении уровня 
грунтовых вод не знают. В 
ангарской гидрометеороло­
гической обсерватории нам 
сказали, что они следят за 
уровнем |Ьды в реках (и как 
раз сейчас уровень воды в 
Китое упал). Гидрологи 
предполагают, что это может

быть связано со слишком 
снежной зимой и слишком 
дождливым летом.

Мы даже засомневались: 
так поднялся у нас уровень 
грунтовых вод или нет?

Но звонки от читателей- 
ангарчан убедили: поднялся. 
Нам пожаловались жители 
некоторых районов Ангар­
ска на то, что в их личных 
подвалах (в гаражах, нап­
ример) тоже стоит вода. И 
картошку некуда спускать. 
Причем с этой проблемой 
ангарчанам придется справ­
ляться самим, никто из лич­
ных подвалов воду выкачи­
вать не будет.

“А зачем было так глубо­
ко копать?” - удивляется 
Юрий Мартыненко и приво­
дит слова Виктора НОВИЧ­
КОВА, главы администрации 
поселка Мегет, который го­
ворит, что все эти затоплен­
ные места раньше были бо­
лотом, и даже утверждает, 
что сам плавал здесь на лод­
ке. И в Ангарске много таких 
мест, где только кочки были 
да лягушки пели.

Получается, что 
отступившее не­
когда перед горо­

дом болото сейчас пытается 
снова вернуть свои права. А 
мы к его “заявкам” оказа­
лись не готовы.

Наталья ОЖОГИНА 
Фото Николая СТЕРНИНА
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НЕ ВСЕ С ТЕПЛОМ
“ В 9 муниципальных 

образованиях Иркутской 
области подключение к 
теплу еще не заверше­
но” , - заявил председа­
тель комитета по жилищ­
ной политике администра-

Нии Иркутской области 
етр ВОРОНИН.

Всего, по данным на 
восьмое октября, в облас­
ти не запущены 12 муници­
пальных и четыре ведомс­
твенных теплоисточника. В 
909 жилых домах, в том 
числе 889 муниципальных 
и 20 ведомственных, отоп­
ление пока не включено.
ПРОЕКТ

Петр Воронин подчеркнул, 
что эти показатели гораз­
до лучше прошлогодних, 
когда тепла не было в 1749 
жилых домах и по состоя­
нию на начало октября 32 
теплоисточника не были 
запущены в эксплуатацию.

Среди проблемных 
территорий Петр Воронин 
назвал Тайшет, Тулун, Че- 
ремховское муниципаль­
ное образование. Усоль- 
ский, Чунский и Мамско- 
Чуйский районы. В Иркут­
ске не подключенными к 
отоплению остаются 19 
домов.

ШКОЛУ В БЕСЛАНЕ ХОТЯТ СТРОИТЬ ИРКУТЯНЕ
Проект постройки 

новой школы в городе 
Беслане предложили на 
рассмотрение государс­
твенной комиссии спе­
циалисты АО “ Иркутс- 
кпэажданпроект". Как со­
общил депутат Государс­
твенной Думы РФ Сергей 
КОЛЕСНИКОВ, он занима­
ется лоббированием этого 
проекта.

- На рассмотрение го­
сударственной комиссии 
представлено несколько 
проектов, но иркутский от­
личается высоким качес­
твом исполнения, а кроме

СОКРАЩЕНИЕ

того, по стоимости дешев­
ле в 1,5 раза других пред­
ставленных разработок, - 
отметил Сергей Колесни­
ков. Депутат также сооб­
щил, что сейчас занимает­
ся продвижением проекта 
по реконструкции водово­
да от реки Ока до города 
Саянска. Депутаты от Ир­
кутской области провели 
несколько встреч по лоб­
бированию интересов ре­
гиона в части финансиро­
вания реконструкции и 
постройки социально зна­
чимых объектов - сейчас в 
списке около 15 объектов.

УПРАВЛЕНИИ СОЦЗАЩИТЫ БУДЕТ 
МЕНЬШЕ

В Иркутской области 
должно сократиться ко­
личество управлений со­
циальной защиты насе­
ления. В связи с проводи­
мой реформой социальной 
сферы предполагается 
создание единой верти­
кальной структуры, в кото­
рую войдет 31 подразде­
ление вместо 41 существу­
ющего. Об этом сообщил 
начальник Главного управ­
ления социальной защиты 
населения (ГУСЗН) адми­
нистрации 
ласти Сем'

Он по 
щоние f/

1ГИркутской об- 
ЛКРУТЬ.

о сокра- 
ьных ор- 
планиру- 

до января 
ках созда- 

ой структу- 
Это связа- 

й субъектам 
ий по обеспе- 
ьной поддер- 

ия. По словам 
Я, ряд район- 

влений будут

объединены с городскими. 
Кроме того, до ноября сле­
дующего года необходимо 
подготовить все докумен­
ты по переводу имущества 
учреждений социальной 
защиты из муниципалите­
тов в ведение региона, 
чтобы к январю 2006 года 
этот процесс был уже за­
вершен.

Как рассказал Семен 
KPYTbj в связи с оптими­
зацией сети учреждений 
соцзащиты будет созда­
на единая база данных 
по всем льготным кате­
гориям населения и ма­
лоимущим гражданам. 
Кроме того, новая схема 
управления позволит 
осуществлять более ка­
чественный контроль за 
целевым и эффектив­
ным использованием 
финансовых ресурсов, а 
также сэкономит бюд­
жетные средства на со­
держание аппарата.

ЕТИКИ СДЕЛАЮТ ПРАВИЛЬНЫМ

'энергосистеме Рос- 
1еобходимо привести 
•ядок систему учета 

:тропотребления. Об 
сообщила замести­

сь главы администрации 
>кутской области, пред; 
эдатель региональной 
нергетической комиссии 

,РЭК) Ирина ДУМОВА. По 
ее словам, без модерни­
зации системы учета элек­
троэнергии тот путь ре­
формирования энергети­
ки, который избрала стра­
на, чреват крахом сбыто­
вых организаций. Такой 
вывод был сделан россий­
ской экспертной делега­
цией после изучения ре­
конструкции британской 
энергосистемы на специ­
альном семинаре в Лондо­
не. В состав делегации
ПОДСЧЕТ

входили специалисты из 
регионов, а также экспер­
ты РАО ЕС. Ирина Думова 
рассказала, что по итогам 
поездки уже сейчас перед 
энергетиками Иркутской 
области поставлена зада­
ча по налаживанию систе­
мы учета энергопотребле­
ния. Эта тема будет де­
тально обсуждаться в бли­
жайшее время.

Ирина Думова сооб­
щила. что администра­
ция Иркутской области 
считает необходимым 
провести совещание в 
регионе по вопросам ре­
формы энергетики сов­
местно с РАО ЕС, феде­
ральной энергетической 
комиссией и представи­
телями сибирских энер­
госистем.

В 15 МУНИЦИПАЛИТЕТАХ ЖИВЕТ 
МАЛО НАРОДУ

В Иркутской области 
15 из 37 муниципалите­
тов относятся к террито­
риям^ с низкой плотнос­
тью населения. ̂ Перечень 
таких территорий утвер­
жден распоряжением пра­
вительства РФ в рамках 
реализации положений 
статьи 85 федерального 
закона “Об общих принци­
пах организации местного 
самоуправления в Россий­
ской Федерации”. В час­
тности, это город Бодайбо 
и Бодайбинский район, 
Жигаловский, Казачинско- 
Ленский, Катангский, Ка- 
чугский, Киренский, Мам-

ско-Чуйский, Нижнеилим­
ский, Нижнеудинский, 
Ольхонский, Слюдянский, 
Усть-Илимский, Усть-Кут­
ский, Усть-Удинский и Чун­
ский районы. Территорий 
с высокой плотностью на­
селения в Иркутской об­
ласти, по данным прави­
тельства, нет.

В Усть-Ордынском Бу­
рятском автономном окру­
ге три из шести районов 
имеют высокую плотность 
населения, в том числе 
Аларский, Боханский и Ну- 
кутский. Территорий сяиз-

!еккои плотностью населения 
в УОБАО не отмечено.

Хопошая новость

Строители сдали дом №5 в 271-м квартале.
В пятницу мэр Ангарска Евгений КАНУХИН торжественно вручил ключи от новых квартир новоселам. 19 се­

мей бюджетников купили здесь квартиры по жилищной программе “ 50x50", 29 квартир было продано по ипо­
течной программе. .

Последний корпус бывших недостроенных общежитий обещают превратить в жилой дом к концу года.

Инна PVKOCYEBA. 
Любовь ЗУБКОВА (фото).

Благоустройство

НЕ ЛЕПИ КУ

На центральных 
улицах появи­
лись специаль-А

ные голубые доски для 
наклейки объявлений. За­
меститель директора МУ 
“Служба заказчика” Любовь 
СУББОТИНА рассказала, что 
двадцать досок будут раз­
мещены на улицах Ленина, 
Карла Маркса и Горького

(там, где покрашены фаса­
ды, чтобы горожане не лепи­
ли на дома что попало).

Денежная сумма этой 
рационализации еще неиз­
вестна - подрядчик СМУ-11 
делает работу в кредит.

Инна РУКОСУЕВА, 
Любовь ЗУБКОВА (фото).

УСТУПИЛ
4-й областной 

конкурс «Ученик 
года» традицион­

но проходил в оздорови­
тельном лагере «Кос­
мос». 36 учеников, ставших 
лучшими в своих террито­
риях, три дня сражались за 
звание самого лучшего. 
Конкурсанты презентовали 
себя, отвечали на вопросы 
в конкурсе эрудиции и про­
ектировали макет моло­
дежной газеты. По резуль­
татам этих конкурсов жюри 
выбрало 11 финалистов.

Сначала финалисты 
проводили импровизаци­
онный урок «Приобщение к 
своему хобби». Не только 
участники конкурса, но и 
жюри теперь увлекаются 
хиромантией, туризмом, 
актерским мастерством, 
автоделом и вокалом. Вто­
рое испытание для фина-ч 
листов -  дебаты о пробле­
мах образования.

Михаил СИТЧИХИН, 
учащийся лицея №1, пред­
ставлявший на конкурсе 
Ангарск, вышел в финал.

ЕВУШКЕ
Игра на камусе -  этничес­
ком инструменте Алтая -  
очень выгодно отличила 
Мишу от других конкурсан­
тов. Такого еще никто не 
слышал! Увлечение Миши 
восточной философией по­
могло ему ответить на один 
из самых сложных вопро­
сов конкурса эрудиции: уб­
рать лишнее понятие из 
четверки «Космос», «Ло­
гос», «Дао» и «Нирвана».

К сожалению, Миша не 
стал победителем - лучшим 
учеником года-2004. Ему 
вручили диплом лауреата и 
цифровую видеокамеру. 
Звание «Лучший ученик го­
да-2004» Михаил, как ис­
тинный джентльмен, усту- 
пил^Анастасии ЛИТВИНЦЕ- 
ВОЙ из города Саянска. 
Она была абсолютным ли­
дером в конкурсе эруди­
ции, хорошо показала себя 
в конкурсе проектов и на 
дебатах. Настя мечтает 
стать дипломатом, изучает 
иностранные языки и соби­
рается поступать в МГИМО.

Анна КРАСНОВА.

Анонс ДВОРЕЦ 
С ПОЛТИНОЙ

Во Дворце твор­
чества детей и 
молодёжи на­

чался юбилейный, 50-й, 
творческий сезон. В тече­
ние года здесь проводи­
лись праздники, встречи, 
выставки под названием 
“Дворец театральный", 
“Дворец музыкальный", 
“Волшебная страна детс­
тва” , концерты и спектакли 
творческих коллективов. 
Более трёх тысяч детей и

взрослых стали участника­
ми праздничных программ. 
Бывшие кружковцы, вспом­
нив молодость, даже пио­
нерские песни с удовольс­
твием исполняли.

Заключительное тор­
жество в честь юбилея сос­
тоится 30 октября в 14.00 в 
ДК нефтехимиков. Вход для 
воспитанников и педагогов, 
друзей и гостей свобод­
ный.

Дарья ВЫСОТИНА.

12 октября -  преимущественно без осадков, ветер слабый, 
температура ночью 0-2 гр., днем +9+11 гр.
13 октября -  преимущественно без осадков, ветер юго- 
восточный 3-8 м/сек., температура ночью -1+4 гр., днем +14+19
гр. >
14 октября -  ночью преимущественно без осадков, ветер юго- 
восточный 3-8 м/сек., днем осадки преимущественно в виде 
дождя, ветер северо-западный 6-11 м/сек., температура ночью
- 1+4 гр., днем +7+12 гр.

Ангарская гидроматвообссрватория.

mailto:vrem@irmail.ru
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мирный день яиц: 
куриных, перепе­
линых, страуси­
ных и др. Праз­
дник яичницы, ом­
лета и гоголя-мо- 
голя. Вопреки 
традициям в этот 
п р а з д н и ч н ы й  
день цены на яйца 
остались на преж­
нем уровне. Деся­
ток отборных кури­
ных яиц стоит 31 
рубль, первой кате­
гории - 2о, второй - 
21, мелких - 18 руб­
лей 50 копеек. Как 
пояснили на Ангар­
ской птицефабри­
ке, яйца с коричне­
вой скорлупой 
крепче и прочнее, 
чем белые. По вкусу 
же ничем не отлича­
ются. Вкус зависит 
прежде всего, от 
того, чем кормили 
к у р - п р о и з в о д и ­

тельниц. Вес яиц и 
категория напря­
мую связаны со 
стажем несушки. 
Чем старше курица, 
тем выше её квали­
фикация. Отборное 
яйцо - высший пи­
лотаж для перна­
тых.

Перепелиные 
яйца тоже отбор­
ные, хоть величи­
ной и не отлича­
ются. Стоимость 
ячейки (18 шту­
чек) - 20 рублей. 
Эти яйца диети­
ческие и очень 
полезные. Они 
повышают имму­
нитет и заряжают 
энергией. Едят их 
даже со скорлу­
пой, чтобы на­
полнить орга­
низм недостаю­
щим кальцием и 
микроэлемента­
ми. Правда, яич­
ницу из них де­
лать невыгодно, 
придётся штук 10

использовать, что­
бы сковородку за­
полнить. А вообще 
врачи рекомендуют 
пить яйца сырыми 
на голодный желу­
док. Тогда у вас не 
только будет ан­
гельский голос, но 
и богатырское здо­
ровье.

Дарья
ВЫСОТИНА.

ГОРЯЧИЙ ТЕЛЕФОН РЕДАКЦИИ:

П О З В О Н И  И  С П Р О С И !

КТО ДОЛЖЕН 
ПЛАТИТЬ?

- 15 лет назад я продал мотоцикл по довереннос­
ти. Недавно владелец мотоцикла умер, и мне пришла 
квитанция об уплате дорожного налога. То есть пла­
тить налог должен я, хотя транспорта у меня нет. Ка 
быть?

Энгельс Степанович.

Отвечает Светлана МИ­
ХАЙЛОВА, главный гос. на­
логовый инспектор:

- По закону о транспор­
тном налоге пошлину опла­
чивает то лицо, на которое 
транспортное средство 
оформлено. Поэтому из 
данной ситуации есть два 
выхода: нужно идти в ГАИ и 
писать заявление об угоне 
либо подавать на утилиза­
цию.

КСТАТИ. Мы уже писали 
о том, что на 2004 год су­
ществует льгота, согласно 
которой от дорожного нало­

га освобождаются участни­
ки и инвалиды ВОВ, а также 
ветераны труда, если мощ­
ность их транспортного 
средства не превышает 100 
лошадиных сил. Для того 
чтобы получить льготу, нуж­
но написать заявление (об­
разец есть в налоговой) и 
представить копии ветеран­
ских удостоверений в госу­
дарственную налоговую 
инспекцию по адресу: ул. 
Октябрьская, 9. каб. 116.

Подготовила 
Светлана ГАЙНУТДИНОВА.

оиск НАИ

ZJT

Люди, внима­
тельно вгляди­
тесь в снимок 

этой малышки. С 1 октяб­
ря она находится в дет­
ской инфекционной боль­
нице как неизвестная. На 
вид девочке около двух лет, 
возможно, ее зовут Саша.

Милиция доставила ре­
бенка в больницу из 18-го 
квартала. Известно, что ее 
мать, 28-летняя Екатерина, 
бросила дочь на чужого 
мужчину. Где она сейчас -  
неизвестно. По сведениям, 
у девочки есть бабушка с де­
душкой, проживающие в 212 
квартале. Фамилия и адрес 
их неизвестны.

УВД г.Ангарска обра­
щается с просьбой ко 
всем, кто знает что-ни­
будь о ребенке и его род­
ных, позвонить по тел. 52- 
27-55.

Любовь ЗУБКОВА 
Фото автора.

КУРС ВАЛЮТ НА 11 ОКТЯБРЯ
Банки Доллары Евро

Покупка Продажа Покупка Продажа
Альфабанк 27.50 29.35 35.50 36.50

БайкалРОСБАНК 29.10 29.38 35.70 36.45
Гринкомбанк 29.10 29.34 m -

ИТ Банк 29. 18 29.45 35.35 36.40
МДМ Банк 29.00 29.38 35.35 36.35
Сибакадембанк 28.95 29.35 35.80 36.46
Банк "Союз" 28.86 29.39 34.50 36.17

Сбербанк 29.00 29.37 35.50 36.50
Китайские юани (за 10)

Покупка 34.80 Продажа 36.70

шил в очередной раз по­
радовать своим творчес­

твом 16 октября в ДК 
«Современник». Зри­
тели увидят яркий при­
мер провинциала, су­
мевшего выбиться в 
звезды.

Уроженец Пензы 
сегодня известен не 
только во всей России, 
но и в мире. Сергей 
Пенкин занесен в Книгу 
рекордов Гиннесса как 
обладатель голоса с 
неповторимым по ши­
роте диапазоном, об­
ладает престижными 
наградами «Принц Се­
ребряный», «Мистер 
Экстравагантность».

В одном из интер­
вью Сергей Пенкин за­
явил, что в каждом го­
роде, который ему пон-

Н А М  ЕДЕТ
СЕРЕБРЯНЫЙ ПРИНЦ

Сергей ПЕНКИН в 
последний раз 
был в Ангарске в 
2000 году. Тот концерт по­

казал, что у экстравагантно­
го певца, потрясающего 
публику яркими необычны­
ми костюмами, уникальным 
голосом и зрелищным шоу, 
поклонников в городе нема­
ло. Их Сергей Пенкин ре-

равился, он покупает на па­
мять обувную пару. Так что 
держитесь, господа обув­
щики, к вам может зайти 
Принц.

Вика ЕВГЕНЬЕВА.
Концерт начнется 16 ок­
тября в ДК «Современник» 
в 19.00.

а в я г • $

Борменталь
КАК ПОХУДЕТЬ И НЕ ПОПРАВИТЬСЯ СНОВА

Похудеть несложно. Многие женщины успешно ху­
дели, и не один раз. Вскоре, увы, их лишние килограм­
мы как-то незаметно возвращались снова.
МОЖНО ЛИ ПОХУДЕТЬ РАЗ И НАВСЕГДА?

Медицинский центр «Доктор Борменталь» нашел на 
этот вопрос убедительный ответ: «ДА!»

Более 20 000 человек, успешно прошедших курс из­
бавления от лишнего веса в 16 филиалах центра по 
всей России за 10 лет работы, лучшее тому подтвер­
ждение.

Наш принцип психокоррекции основан на сотрудни­
честве врача и пациента. Мы помогаем обнаружить 
психологические причины возникновения избыточного 
веса и устранить их. Основой нашего подхода является 
25 специальных методик, используемых для снижения 
аппетита, уменьшения объема желудка, активизации 
обмена веществ и формирования устойчивой мотива­
ции на похудение.

Общая продолжительность совместной с пациента­
ми работы составляет более 30 часов. Это несколько 
сеансов групповой и индивидуальной терапии. Обычно 
наши пациенты сбрасывают от 6 до 12 кг в месяц 
вплоть до желаемого результата.

Следует подчеркнуть: мы наблюдаем за процессом 
снижения веса в течение всего периода похудения.

ВАМ МОЖНО ВСЕ Многие методики построены на
запретах, поэтому их действие 

кратковременно. Наш подход основан на способности 
человека контролировать свое пищевое поведение. 
Этому мы и учим.

Вы едите все, что нравится, в разумных количествах.
Вы научились самоконтролю, и теперь вам не соста­

вит труда поддерживать нужный вес сколько угодно 
долго.

Л. №05141-2002 от 06.09.02
ДОКТОР БОРМЕНТАЛЬ. ИЗБАВЛЯЕМ ОТ ПОЛНОТЫ. НАВСЕГДА!

г.Ангарск, тел.: 55-44-86, 54-99-12 
www. doctorbormental. ru
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ДЕТСКАЯ ПЛОЩАДКА ДЛЯ СВИДАНОК
Детская площадка 

открылась при комнате 
свиданий ангарской 
исправительной коло­
нии №2. На площадке 
расположены качели, пе­
сочница, беседка и фон­
тан. “Это нововведение 
создано для родственни­
ков, приезжающих с деть­
ми на длительные свида­
ния с заключенными. Воз-
НАЧАЛОСЬ

можность погулять с деть­
ми на свежем воздухе поз­
волит снизить ощущение 
дискомфорта", - отметили 
в пресс-службе областно­
го ГУИН. В ближайшее 
время детские площадки 
будут построены при ком­
натах свиданий всех исп­
равительных колоний Ир­
кутской области.

ОХОТА НА ИЗЮБРА И ЛОСЯ
По словам председа­

теля иркутской областной 
общественной организа­
ции охотников и рыболо­
вов Михаила КАВЕРЗИНА, 
с 15 октября охота будет 
разрешена во всех райо­
нах области. Сезон охо­
ты на копытных прод­
лится до 31 декабря.

М.Каверзин отметил, 
что приобрести лицензию 
на отстрел изюбра и лося 
можно уже сейчас. Стои­
мость разрешения на одну 
голову равна 1,5 тыс.руб., 
кроме того, охотник дол­
жен заключить договор с 
охотничьим хозяйством, 
которых в области насчи­
тывается 34. За добычу ко­
пытных без надлежащего 
разрешения браконьерам
ЦИФРЫ

придется выплатить 
штраф в размере 34 мини­
мальных размеров оплаты 
труда за лося и 20 - за 
изюбра, вдобавок к этому 
штраф за причинение вре­
да природе (до 50 МРОТ) и 
по административному 
взысканию (от одной до 
пяти тыс. руб.).

Председатель органи­
зации также отметил, что с 
20 октября в области отк­
рывается охота на пушно­
го зверя. Лицензия для 
охоты на соболя обойдет­
ся в 175 рублей на сезон. 
Отстрел белки будет про­
ходить без лицензирова­
ния. Разрешение на пуш­
ной промысел продлится 
до 20 февраля.

195 ТЫСЯЧ ЖИТЕЛЕИ ОБЛАСТИ - 
ЛЬГОТНИКИ

195 тыс. жителей Ир­
кутской области относятся 
к льготной категории 
граждан. На совещании в 
главном управлении соци­
альной защиты населения 
и.о. управляющего ГУ от­
деления Пенсионного 
фонда РФ по Иркутской 
области и Усть-Ордынско­
му Бурятскому автономно­
му округу Надежда КОЗ­
ЛОВА сообщила о резуль­
татах по формированию 
областного регистра лиц, 
имеющих право на полу­
чение государственной

АТЫ-Б АТЫ

социальной поддержки, В 
территориях этот процесс 
практически завершен, 
регистр лиц сформиро­
ван, подписан акт сверки. 
Регистр лиц, имеющих 
право с 1 января 2005 
года на получение госу­
дарственной социаль­
ной поддержки, пере­
дан в Пенсионный фонд 
РФ для определения пот­
ребности средств, необ­
ходимых для финансиро­
вания государственной 
социальной поддержки.

155 ГРАЖДАН БУДУТ ПРОХОДИТЬ 
АЛЬТЕРНАТИВНУЮ СЛУЖБУ

Впервые в Сибирском 
военном округе 155 граж­
дан будут проходить аль­
тернативную службу. Из 
них 18 человек являются 
жителями Хакасии, 26 — 
Алтайского края, 25 - Ир­
кутской области, 23 - Ке­
меровской области, во­
семь - Новосибирской об­
ласти, семь -  Омской об­
ласти, пять -  Томской об­
ласти. Больше всего «аль- 
тернативщиков» из Крас­
ноярского края -  42 и все­
го один из Читинской об­
ласти. Большинство из них 
будут служить в медицин­
ских учреждениях и в сфе-

РЕШЕНИЕ

ре обслуживания.
Кроме того, в сере­

дине октября более 60 
сибиряков будут призва­
ны на службу в прези­
дентский полк. Основная 
часть молодого пополне­
ния Вооруженных сил из 
Забайкалья и Сибири пос­
тупит в ноябре 2004 года. 
Почти каждый третий из 
них будет служить в Си­
бирском военном округе, 
9% в других военных окру­
гах. Значительное число 
юношей будут проходить 
службу в войсках РВСН, 
ВВС, ВМФ, в других сило­
вых ведомствах.

I

ПАМЯТНИК КОЛЧАКУ УСТАНОВЯТ 
У МОНАСТЫРЯ

Специальная рабо­
чая группа приняла ре­
шение об установке па­
мятника Александру 
Колчаку возле Знамен­
ского монастыря в Ир­
кутске.

Напомним, изначально 
рассматривалось три ва­
рианта места -  два на на­
бережной, третье - у мо­
настыря. В пользу послед­
него высказались архие­
пископ иркутский и ангар­
ский Вадим, писатель Ва­
лентин РАСПУТИН. Для 
принятия объективного ре­
шения вопрос был вынесен 
на обсуждение обществен­
ности. В целом сложилось 
мнение, что место возле 
монастыря самое опти­
мальное, поскольку оправ­
дано исторически -  имен­
но там адмирал Колчак был 
расстрелян. Кроме этого, 
директор муниципального 
учреждения культуры «Ир­
кутский городской театр

народной драмы» Михаил 
КОРНЕВ подчеркнул, что 
место возле монастыря 
одобрил владыка - архие­
пископ сказал, что готов 
обеспечить охрану памят­
ника.

Представитель иркут­
ского общественного фон­
да «Патриот» Александр 
НОВИКОВ отметил, что 
«набережная -  это место 
отдыха, а увеселительная 
атмосфера не соответс­
твует замыслу скульпто­
ра». Более того, набереж­
ная Ангары перенасыщена 
различными памятниками, 
бюстами и монументами.

Теперь, когда место 
под памятник определено, 
начнутся работы по благо­
устройству территории. По 
решению рабочей груп­
пы дата открытия мону­
мента остается прежней 
-  4 ноября.

«С(бирские новости», «Телвннформ», 
«Байкальская служба новостей».
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Ведущая
Ольга
КРАСНОВА
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ООО «ЦЕНТР СОДЕЙСТВИЯ БИЗНЕСУ»
Все виды, бухгалтерских и юридических услуг

Юридические услуги: Бухгалтерские услуги:
♦ регистрация предприятий, ♦ составление налоговых
♦ внесение изменений декларации для

в учредительные документы, предпринимателей,
♦ правовая экспертиза документов, ♦ составление отчетности
♦ составление договоров, для юридических лиц,

претензий, исков, ♦ восстановление бухучета,
♦ представительство в суде, ♦ бухгалтерское и налоговое

арбитражном суд j консультирование,
налогг /анах, ♦ перевод отчетности

♦ абонентное юридиче- /  на магнитные носители,
/ивание, ♦ абонентское бухгалтерское ®з*9 

/ .  обслуживание.
Комннтернн. дом 8. Тел. 51-44-53.

8-609
/ 0 0 9

ТАМПЫ
К ” Э н е р г е т и к ” , о ф . 2 1 4 .

/*
М

Консультационная фирма 
НСУЛ ЬТАНТ - БИЗН ЕС- ЦЕНТР”

и д и ч е с ки е  ко н су л ь та ц и и , и с к и ,п р е д с т а в и т е л ь с т в о

1л о го о б л о ж е н и е  и б у х га л т е р с ки й  учет, 
о д го то в ка  в о зр а ж е н и й  по акта м  п р о в е р о к  н а л о го в ы х  

j h o b ,  п о д го то в ка  и с к о в ы х  за я в л е н и й  и защ ита  в а ш и х  
е р есов  о суде по  н а л о го в ы м  спорам .

З а п о л н е н и е  и сдача всех  ф орм  о тч е тн о сти , д е кл а р а - 
lfl.

* О ф о р м л е н и е  права  с о б с тв е н н о с ти  на са м овол ьн ы е  
ю с т р о й к и , п е р е п л а н и р о в ку  кв а р ти р .
* О ф о р м л е н и е  д о ку м е н т о в  и го с р е ги с т р а ц и я  п р а в а  

с о б с тв е н н о с ти  или  аренды  на л ю б у ю  н е д в и ж и м о с ть  и з е ­
м ельны е  у ч а с т ки ,

• И зго то в л е н и е  зе м л е ус тр о и те л ь н ы х  дел и п о с та н о в ка  
зе м е л ь н ы х  у ч а с т ко в  на ка д а с тр о в ы й  учет.

• В ы п о л н е н и е  всех видов  то п о гр а ф о -ге о д е зи ч е с ки х  р а ­
б о т  (то п о с ъ е м ка , пол евое  тр а с с и р о в а н и е , перенесение  в 
н а тур у  п р о е кто в  п л а н и р о в ки  и з а с т р о й ки  и и н ы е ).

Работы выполняют квалифицированные специалисты. Организация 
имеет лицензии на выполнение указанных работ.

Адрес: Ангарск, 278 квартал, дом 2 (ост. “Горгаз” ), 
тел./факс: (3951) 56-20-92; 614-301.

НЕЗАВИСИМ Ы Е ОЦЕНЩ ИКИ 
ВИКТОР РЕПИН И АНАТОЛИИ РЕПИН

К В А Л И Ф И Ц И Р О В А Н Н А Я

И М У Щ Е С Т В А  
Ю РИДИЧЕСКИХ И ФИЗИЧЕСКИХ ЛИЦ

г  . А н г а р с к  , 8 6  к в - л ,  д о м  1 4 а ,  2  э т а ж .
. 5 3 - 2 1 - 0 7 . s

Страна советов

М а р ке ти н г XXI века - это  п о и ск  и реализация 
оригинальны х идей. Инновации дают неоспори­
м ое п р е и м ущ е ство  перед конкурентами, поэтому 
все больш е ко м па ни й  включается в гонку созда­
ния новы х п р о д укто в , новых рынков, новых спо­
собов пр о д ви ж е ни я . Традиционные технологии 
тут не годятся  - не об ход и м о  отказаться от стере­
отипов . В бл иж айш ее  время мы с вами рассмот­
рим  лучш ие р о с с и й с ки е  и иностранные примеры 
м енед ж м ента .

Одна строитель­
ная компания в 
Лондоне никак 

не могла добиться, чтобы 
потенциальные клиенты 
приходили смотреть ее 
дома. Тогда директор по­
думал: “А что если я зас­
тавлю свои дома пойти к 
людям?” Он построил ма­
кет здания в натуральную 
величину на барже и начал 
возить его по Темзе вниз и 
вверх. Время от времени 
судно бросало якорь у гус­
тозаселенных берегов. В 
результате за три месяца 
дом посетили 26 тыс. че­
ловек.

Итальянский предпри­
ниматель Ферреро Роше 
собирался выпустить на 
рынок новый шоколадный 
продукт. Он мог долго ра­
ботать над вкусом и упа­
ковкой, но в итоге все рав­
но получил бы каких-ни- 
будь 3-5% рынка, как и 
многие новички. Вместо 
этого Роше создал новую 
концепцию - шоколадное 
яйцо с игрушкой внутри. 
Сегодня Kinder Surprise - 
единственная мировая 
марка шоколада, ежегод­
ные продажи которой пре­
вы ш аю т^ млрд.

Вид сбоку
Компаниям, стремя­

щимся добиться процве­
тания, постоянно прихо­
дится выпускать новые то­
вары и придумывать спо­
собы их продвижения. В 
былые годы корпорация 
Sony могла разработать 
революционную новинку и 
три года пожинать плоды, 
теперь этот период сокра­
тился до полугода.

Конкуренты  бы стро 
переним аю т идеи, и, 
чтобы быть на шаг впе­
реди, требуется непре­
рывно придумывать но­
вое.

Именно этого ждут от 
компаний и потребители. 
Они становятся менее ло­
яльными, “изменяют” ста­
рым брэндам и все охот­
нее пробуют новые. Прав­
да, выживают далеко не 
все инновационные идеи. 
На потребительских рын­
ках неудачными оказыва­
ются 80% новых товаров, 
в сфере BZB - около 40%.

Возможно, одна из 
причин в том, что большая 
часть новшеств разраба­
тывается традиционно. В 
продукт вносят лишь нез­
начительные изменения, 
связанные с запахом, раз­
мером, дизайном упаков­
ки, содержанием сахара и 
т. п.

Но есть более пер ­
спективный, хотя и бо­
лее рискованны й путь 
создания новинок. Из­
вестный исследователь 
феномена творчества Эд­
вард де Боно в свое время 
предложил термин "лате­
ральное боковое мышле- 
йие” - в противополож­
ность “вертикальному", 
или логическому. Речь 
идет о поиске решения 
нестандартны м и м ето­
дам и . "Невозможно вы­
рыть яму в ином месте, 
если только углублять уже 
существующую. Верти­
кальное мышление необ­
ходимо для углубления 
имеющейся ямы. С помо­
щью латеральнаго яму ко­
пают на новом месте",- 
говорит Эдвард де Боно. 
Его идеи в приложении к 
маркетингу развили Ф и­
лип Котлер и Фернандо 
Триас де Без в книге “Но­
вые маркетинговые техно­
логии. Они предлагают 
решать задачи маркетин­
га, сперва взглянув на нее 
со стороны, и здесь есть 
определенная провока­
ция. “Латеральный марке­
тинг - это когда вы думае­
те не “ вдоль", а “попе­
рек” ,- утверждал Филип 
Котлер во время своего 
прошлогоднего визита в 
Москву.

Конечно, латеральный 
маркетинг ни в коей мере 
не заменяет вертикально­
го, а лишь дополняет его. 
Используя нестандар­
тный подход к пробле­
ме, компания, возм ож ­
но, получит ответ на це­
лый ряд вопросов: “Ка­
кие потребности сможет 
удовлетворить мой товар, 
если его изменить?” ; “Ко­
го из не потребляющих 
мой товар удастся заинте­
ресовать, если внести из­
менения?” ; “ Какими 
свойствами стоит допол­
нить мой товар, чтобы 
сделать его иным?” ; “Для

I чего еще может послу- 
I жить мой товар?”
\ Разработка идей с по­

мощью технологий лате­
рального маркетинга не- 

I редко приводит к появле- 
. нию новых товарных кате­

горий и рынков и позво­
ляет получать больше 

, прибыли. Обобщив опыт 
многих успешных компа­
ний, Котлер и Триас де 
Без предложили метод.

Латеральный сдвиг
Технология латераль­

ного маркетинга в нахож­
дении связи между двумя 
разными понятиями. Д о­
пустим, можно взять цве­
ток и сфокусироваться на 
одном из его качеств - 
“цветок вянет". А затем 
осуществить латеральный 
сдвиг данного качества, 
то есть выдвинуть некую 
провокационную идею -< 
“цветы не вянут". Образо­
валось несоответствие, 
логический разрыв, и те­
перь его нужно ликвиди­
ровать. В каких ситуациях 
цветок никогда не вянет? 
Если он сделан из ткани 
или пластика. Решение 
найдено: искусственные 
цветы. “Инновации - это 
результат взаимосвязи 
двух идей, которые в 
принципе не имеют явной 
и непосредственной свя­
зи” ,- пишут Котлер и Три­
ас де Без.

Такой же подход мож­
но использовать для эле­
ментов комплекса марке­
тинга (product, price, pla­
ce, promotion), продукт, 
цена, место в отрасли и 
продвижение продукта. 
Сначала компания должна 
выбрать фокус и опреде­
лить, что именно она хочет 
изменить в своем продук­
те. Обычно выбор падает 
на один из трех уровней; 
на уровень рынка, товара 
или на остальную часть 
маркетингового комплек­
са (цена и промоушн).

В следующих статьях 
читайте о наиболее прог­
рессивных примерах при­
менения латерального 
маркетинга как на зару­
бежных рынках, так и на 
российских.

Более , подробны е 
консультации о том, как 
продать свой прод укт 
или услугу эф ф ектив­
нее, проведет СУВОРО­
ВА Ксения Викторовна.

Приходите в ш колу
предпринимателей 

по адресу: ул.Героев 
К р а сн о д он а ,15, 
тел.: 52-31 -71, 

52 -32 -82 .

Чтобы 
раскрутить 

товар, можно:

заставить 
шипеть сладкую 

воду

предложить 
быструю, сытную 

пищу

построить 
огромный супермаркет 

дешевых стильных и 
простых товаров для

дома

Чужой опыт

Большинство немецких компаний мелкие 
и средние, старые и семейные. Отношения 
между начальником и сотрудниками близкие 
и дружеские. р

Но на первое место в бизнесе ставятся се­
рьезность и профессионализм. Родственные 
и прочие связи не являются основанием для 
приема на работу, а специалисты не имеют 
права выполнять действия, выходящие за 
пределы их компетенции.

Рабочее время
офисе пункту­
альность со ­
седствует с бла­

гочестием , хотя только 
боссам надлежит прихо­
дить на работу рано и за ­
сиживаться допоздна. 
Большинство немцев за­
канчивают работу ровно в 
17.00. Если вы задержи­

тесь, это будет доказа­
тельством того, что вы не 
справляетесь со своими 
обязанностями (что недо­
пустимо), если только вы не 
выбрали себе подходящий 
режим, позволяющий при­
ходить позже и уходить поз­
же или приходить раньше и 
уходить раньше, более из­
вестный как скользящий 
график.

Рабочий день
а работе высоко 
ценятся испол ­
н и т е л ь н о с т ь ,  

результативность и ква- щ лификация. Если вы за- 
. сыпаете всех докладными 
1. записками, вы, несомнен- 
^  но, работаете очень много, 
I  и вашей работой доволь- 
я  ны.

С редкими сборищами 
после работы еще можно 
как-то мириться, но смеше­
ние рабочих отношений с 
дружескими - вещь совер­
шенно недопустимая. Вече­
ринки в офисе носят вполне 
строгий характер. Никто не 
пытается втереться в дове­
рие к другому или ущипнуть 
девушку из обслуживающе­
го персонала.

Чтобы не терять время 
попусту, немцы во время 
деловых встреч четко сле­

дуют повестке дня, в ре­
зультате распорядок дня 
тщательно и подробно рас­
писан.

Время драгоценно, вре­
мя - деньги. Его преступно 
тратить на пустяки.

Женщина и работа
енщины с о с ­
тавляют 40% 
р а б о т а ю щ е г о  

населения Германии. В
современной Германии 
женщин - членов парламен­
та вдвое больше, чем в Анг­
лии, и предоставление жен­
щинам равных с мужчинами 
возможностей гарантиру­
ется конституцией. Тем не 
менее мужчины все еще за­
нимают более прочные по­
зиции. Только около 2% 
всех руководящих постов в 
промышленности и торгов­
ле занято женщинами.

(«Внимание иностранцы!»)

mailto:vrem@irmail.ru
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Спортивная арена

ЛОШАДКИ СПРЯТАЛИСЬ...

Новые имена

ТЫСЯЧА ЗА ТАЛАНТ

Штанга

ТЯЖЕЛАЯ КУРОРТНАЯ 
ЖИЗНЬ

Mi ало кто не нас- 
I лышан о чудес­
ных морских ку­

рортах Болгарии. Ласковое 
море, золотые пески, мо­
лодое вино и солнечный 
круг в обрамлении неба. Но 
трудно воспользоваться 
этими атрибутами счастья, 
если ты участница юниор­
ского (до 20 лет) первенс­
тва Европы по тяжелой ат­
летике. В курортном го­
родке болгарского При­
черноморья Бургазе сос­
тоялись эти соревнова­
ния на прошедшей неде­
ле. В составе юниорской 
сборной России в них 
принимала участие вос­
питанница тренера Анд­
рея СТАРИКОВА восем­
надцатилетняя Ольга 
ЛОГИНОВА в весовой ка­
тегории свыше 75 кг.

Ольга, конечно, претен­
довала на золото, но до­
садная травма спины, по­
лученная на тренировочных 
сборах, ограничивала си­
ловые возможности. Тем не 
менее в первом упражне­

нии • рывке Логинова с ре­
зультатом 100 кг была пер­
вой, ее ближайшая пресле­
довательница белорусская 
тяжелоатлетка Екатерина 
ШКУРАТОВА, вырвала 
только 95 кг. Но в толчке 
Ольга остановилась на 
штанге в 122 кг. Была по­
пытка поднять 127 кг, но, 
когда штанга уже была над 
головой, боль в спине по­
мешала зафиксировать 
вес. Сумма двоеборья в 
итоге получилась 222 кг, та­
кая же, как и у белорусской 
спортсменки, но по лично­
му весу Ольга была тяже­
лей. Золото ушло в команду 
Белоруссии. Но и серебря­
ная медаль первенства не 
стала большим огорчением 
для Логиновой и ее трене­
ра.

Наша спортсменка еще 
целый год может участво­
вать в юниорских первенс­
твах (впереди первенство 
мира), а потенциал Олин - 
это лучшая тренировочная 
сумма двоеборья в 255 кг 
(110- рывок плюс 145 - тол­
чок). Осталось только реа­
лизовать эти тяжести на 
больших соревнованиях.

Тайский бокс

ОХОТНИК ЗА ТИГРОМ

ВРЕМЯ* №112* 12 октября 2004- года
- ■ ...................................... - «

П Е К И Т Е
С А М И

аиболее значи­
мый турнир для 
спортсменов не 

старше 18 лет -  это, конеч­
но, молодежное первенс­
тво России. Победа на этих 
соревнованиях легко отк­
рывает двери на молодеж­
ную Европу и мир. Такой 
представительный тур­
нир состоялся 6-9 октяб­
ря в Санкт-Петербурге. В 
весовой категории до 75 
кг на питерский ринг вы­
шел студент 2 курса АГ- 
ТА, спортсмен клуба «Пе­
ресеет» Евгений ПЕРЕ- 
ПЕЧКО. В его категории 
было заявлено не так много 
соперников, потому Женя 
начал с полуфинального 
боя с новосибирским тай­
боксером. Уверенные ап­
перкоты и хуки с обеих рук, 
жесткий клинч с проломны­
ми ударами коленом и се­
кущие лоу-кики - эта техни­
ка позволила Жене одер­
жать убедительную победу 
и завоевать путевку в фи­
нал.

Финальный бой пред­
стоял труднейший, сопер­
ник -  дагестанец Марат ГИ­
РЕЕВ, серебряный призер 
молодежного мира и Рос­
сии. Но тот день был не его,

а Перепечко. Все пять раун­
дов на ринге шла охота за 
Маратом. Он хоть и сражал­
ся, как тигр, но ангарчанин 
опережал его и в начале 
атак умело использовал его 
слабости.

Судьи единодушно 
признали нашего тайбок­
сера победителем пер­
венства России. Теперь 
первенство Европы будет 
ждать лучшего бойца из 
совсем не слабой в мире 
тайского бокса страны.

МараФон

МАХНЕМ «КРОССЫ»
НА ЛЫ Ж И!

ная забота бе- 
гунов-стайеров в 
преддверии над­

вигающейся зимы успеть 
пробежать в этом сезоне 
классическую марафон­
скую дистанцию. Завер­
шающим стартом стал 
традиционный забег на 
42 километра «Осенний 
марафон», который сос­
тоялся 10 октября в Ир­
кутске на острове 
Юность. Участников соб­
ралось около 50 из горо­
дов Иркутской области и 
соседней Бурятии. От Ан­
гарска на старт вышло 
17 человек, разных по 
подготовленности и воз­
расту (самая юная учас­
тница Яна ИОНОВА -  7 лет, 
самый возрастной учас­
тник Алексей ПЕШКОВ -  
74 года), но объединенных 
одной беговой идеей: «Я 
бегу, а значит, я живу!» 
Кроме классической дис­
танции были старты на по- 
лумарафон -  21 км и на 7 
км.

В престижном сорев­
новании на 42 км в абсо­
лютном зачете не было 
равных гостю из Бурятии 
Николаю ДУДКИ НУ. Он был 
недостижим для преследо­
вателей и показал отлич­
ное время -  2 часа 40 ми­
нут 42 секунды! Наш ангар­
чанин Евгений КОКОРЕВ 
стал со временем 3 часа 23 
минуты только третьим. Но 
по возрастным группам 
бегуны из Ангарска при­
везли домой неплохой на­
бор золотых медалей. Вот 
имена победителей: Ирина 
НИКОНОВА (марафон). 
Елена СМИРНОВА, Гуль- 
шат ТИМОФЕЕВА, Виктор 
ЦЕПАЕВ (21 км) и Пана 
ПОКРОВСКАЯ (7 км). До­
машний гвоздик для меда­
лей приютит на зиму и раз­
битые, пыльные кроссовки 
до следующих марафонов!

Николай СЕРГЕЕВ. 
Фото Николая СТЕРНИНА

На днях как-то рез­
ко поднялись це- 
_ J  ны на печенье, ко­

торое всегда было единс­
твенной сладостью после ка­
рамели, доступной пенсио­
нерам. Теперь цены на пе­
ченье стали выше на 5-10 
рублей за килограмм.

Оптовые поставщики 
связывают повышение цен 
на печенье с двумя пробле­
мами. Недавно повысились 
расходы на транспорт и в это 
же время возникли перебои в 
снабжении мукой. Вернее, с 
доставкой муки нового уро­
жая. Например, сейчас она 
на Алтае есть, а вот крытых 
вагонов, в которых ее можно 
к нам перевозить, не хватает.

Впрочем, вряд ли удач­
ное разрешение транспор­
тных проблем в будущем 
сбавит цены на печенье. Как 
сказали оптовики, сейчас му­
ка и сливочное масло - про­
дукты номер один в списке 
кандидатов на повышение 
цен. Со сливочным маслом 
тоже все понятно. Лето за­
кончилось, молока стало 
меньше.

Наталья ОЖОГИНА.

ПРОШЛА
могли опустошить банк 
на 280 тысяч рублей. 
Изготовив липу, ее 
творцы надеялись полу­
чить чужой вклад, или 
чужую пенсию, или чье- 
то наследство, или рас­
порядиться чьим-то ин­
дивидуальным сейфом. 
Не удалось. Служба бе­
зопасности банка в ходе 
проверки довереннос­
тей выяснила, что печа­
ти и подписи нотариу­
сов, якобы эти бумаги 
удостоверивших, под­
дельные.

Елена КЛИМОВА.

очень по-русски. Такая общ­
ность людей в песне угодна 
Богу. Потому нельзя петь 
плохие песни, а стол, за ко­
торым сидят, нельзя оск­
вернять, ведь это ладонь 
Господа (нож, воткнутый в 
стол, - богохульство).

Руководителю ансамбля 
вторит Валентин ЖИГАЛИН, 
замечая, что часто, высту­
пая в православных соборах 
и монастырях, приходилось 
трапезничать со священни­
ками. И вот если батюшка 
благословил стол со спир­
тным, то опьянеть ни в ка­
кую не получается. Чудеса!

Оказалось, что в ан- 
самбле «Русичи» поет и 
наш земляк, бывший ан­
гарчанин Владимир ТОП- 
ЦОВ. После окончания шко­
лы в 1978 году Владимир 
поступил в московский ГИ- 
ТИС, а затем работал акте­
ром в театре на Малой 
Бронной. В настоящее вре­
мя Владимир как актер 
снялся в сериалах «Петер­
бургские тайны», «Гражда­
нин начальник», «Участок». 
Сейчас на экранах телеви­
зоров идет сериал «Штраф­
бат», где Топцов играет роль 
начальника штаба Телятни- 
кова. Но в древнерусскую 
музыку пришел, по словам 
участников ансамбля, по 
милости Божьей. С тех пор и 
совмещает актерскую дея­
тельность с музыкальной.

С сожалением слушате­
ли отпустили растрогавший 
их ансамбль, на что музы­
канты ответили дежурно: 
«Не расслабляйтесь, мы 
еще приедем!»

«

Валентин САВЕЛЬЕВ.
Фото автора.

дна из самых точных народных примет, говорящ их о скором  нас­
туплении зимы , - закры тие аттракционов в парке имени 10-летия 
Ангарска. Причем они здесь не просто закрываются. Все люлечки на 

детском колесе обозрения, все лошадки-машинки, а также прочие детали из ме­
талла бережно снимаются и прячутся в надежном месте. Чтобы защитить не 
только от зимы, но и от воров.

Мария ПОТЕМКИНА.
Фото Николая СТЕРНИНА

ИСКОПАЕМЫЕ НОТЫ
Концерт древне­

русской музыки, 
I  состоявшийся 6 

октября в ДК нефтехими­
ков, стал напоминанием 
о том, кровь какой нации 
течет в наших венах. 
Фольклорный ансамбль 
«Русичи» из Москвы при­
ехал в Ангарск с не сов­
сем обычными инстру­
ментами. Большинство 
из них можно отнести к 
историческим ценнос­
тям.

Например, колесная 
лира -  сплав шарманки и 
мандолины, звук у нее неж­
ный, сродни гармони. Или 
вот лютня: с ее мягких струн 
такая добрая грусть плывет 
в зал, что душа всхлипыва­
ет. Дополняют музыкальный 
ряд известные рожки, во­
лынки и бубны. Это уже ре­
ликтовое звучание дополня­
ет хор из шести мужских го­
лосов. В исполнении «Руси­
чей» ангарчане услышали и 
древние былины, и совре­

менные популярные песни. 
Такие, как «Когда б имел 
златые горы», или «Ты вос­
пой в саду, соловейко», и 
много других.

Руководитель ансамбля 
Виталий ГАЛИЦКИЙ гово­
рит, что с самого рождения 
коллектива (1980 год) они 
придерживались древне­
русских музыкальных осо­
бенностей. Самое главное в 
русской музыке -  собор­
ность. Собраться за боль­
шим столом и петь - это

ЛИПА НЕ
Б а й к а л ь с к о м  
о т д е л  е н и и 
С б е р б а н к а  

Р о сси и  в п о сл е д н е е  
время ре зко  возросло  
ко л и ч е ств о  ф а л ьш и ­
вы х д о в е р е н н о с те й . 
По информации пресс- 
службы Сбербанка, осо­
бенно постарались м о­
шенники в Иркутской 
области: за 8 месяцев 
2004 года они “слепили" 
6 доверенностей, а в 
сентябре вообще пош­
ли на рекорд - поддела­
ли 3 штуки.

Все эти “юридичес­
ки заверенные бумаги”

т и п е н д и а т а м и  
благотворитель­
ного фонда “ Но­

вые имена” стали 20 де ­
тей из Иркутской облас­
ти, 3 из Ангарска: Никита 
РЕПИН (школа искусств 
№4, баян), Настя АНДРО- 
СЕНКО и Катя ПРОНЮК 
(школа искусств №2, 
скрипка). Это выяснилось в 
результате прослушивания, 
которое проходило в рам­
ках фестиваля “Звёзды 
Байкала” . Музыкальный 
дар ребят оценивала ко­
миссия во главе с прези­
дентом благотворительно­
го фонда "Новые имена” 
Иветтой ВОРОНОВОЙ и 
профессором Московской 
государственной консерва­

тории Сергеем ДОРЕН- 
СКИМ. Юные музыканты 
были удостоены единое- 
ременной премии в раз­
мере 1000 рублей. Теперь 
у них есть возможность 
принять участие в москов­
ской летней школе, органи­
зованной фондом, посе­
тить мастер-классы мос­
ковских преподавателей, а 
в дальнейшем, может быть, 
отправиться на учёбу в сто­
лицу. Правда, для поездки в 
Москву необходима под­
держка администрации об­
ласти. Следующие прос­
лушивания благотвори­
тельного фонда “ Новые 
имена” пройдут в Иркут­
ске в 2006 году.

Дарья ВЫСОТИНА

mailto:vrem@irmail.ru
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РОССИИСКИЕ ТРАДИЦИИ СТРАХОВАЭДЯ

Ц И Ф Р Ы  И  Ф А К Т Ы
Все чаще перед 

клиентами встают 
проблемы выбора 
надежного и опытного 
партнера-страховщ ика, 
способного обеспечить 
максимальный уровень 
защ иты его интересов. 
ОСАО “ Ингосстрах” 
предоставляет услуги на 
высоком уровне.

Открытое страховое 
'акционерное об­
щество “Ингосс­

трах" было создано в 1947 го­
ду. За более чем 57-летнюю 
историю своей деятельности 
в России и за рубежом ком­
панией накоплен большой 
опыт работы, разработаны и 
успешно применяются уни­
кальные технологии страхо­
вания. Ингосстрах традици­
онно занимает лидирующие 
позиции на отечественном 
страховом рынке в сфере 
имущественного и личного 
страхования, страхования 
гражданской ответственнос­
ти и перестрахования.

Ингосстрах осуществля­
ет 88 видов страхования, что 
позволяет предоставлять 
клиентам полноценную ком­
плексную страховую защиту, 

•и занимается исключительно 
классическими видами доб­
ровольного страхования. На­
личие такого широкого спек­
тра услуг говорит о сбалан­
сированности страхового 
портфеля.

Ингосстрах представляет 
Россию в международной се­
ти International Group Prog- 
ramm (IGP). Международный 
пул IGP объединяет ведущие 
национальные страховые

компании и крупнейшие 
транснациональные корпо­
рации и их представительс­
тва, что позволяет обеспе­
чить единый уровень страхо­
вых услуг по всему миру.

Опыт, профессионализм, 
безупречная деловая репута­
ция и эффективное взаимо­
действие с международной 
системой перестрахования 
позволяют Ингосстраху 
обеспечивать защиту по рис­
кам на общую сумму 4 трил­
лиона рублей, что составляет 
40% ВВП России.

В настоящее время д о ­
ля добровольного м ед и­
цинского  страхования в 
страховом  портф еле Ин­
госстраха приблизилась к 
9%. Это очень высокий по­
казатель для страховой 
компании, портфель услуг 
которой оптимально рас­
пределен по различным 
видам страхования. Ин­
госстрах делает все возмож­
ное, чтобы роль этого вида 
страхования постоянно рос­
ла. В этом нуждаются наши 
клиенты, ведь сама жизнь 
диктует необходимость об­
ращения к страховой меди­
цине.

На российском рынке 
добровольного медицинско­

го страхования программы 
Ингосстраха имеют ряд не­
сомненных преимуществ:

- оплата в полном объе­
ме, вне зависимости от стои­
мости, любых видов меди­
цинских услуг, предусмот­
ренных страховой програм­
мой;

- свободный доступ зас­
трахованного в выбранные 
медицинские учреждения;

- в случае необходимости 
возможность получения ме­
дицинской помощи в любом 
медицинском учреждении, 
равноценном указанному в 
страховом полисе;

- отсутствие ограничений 
по количеству и продолжи­
тельности госпитализаций;

- широчайший спектр ус­
луг по диагностике и лече­
нию, который включает в се­
бя стоматологическое лече­
ние с использованием свето- 
и химоотвердевающих мате­
риалов без ограничений, ле­
чение заболеваний пародон- 
та, удаление зубного камня, 
лечение сахарного диабета 
на любой стадии заболева­
ния, массаж, акупунктура, иг- 
лорефлексотерапия, ману­
альная терапия, лечебная 
физкультура.

ПОДСКАЗКА РУКОВОДИТЕЛЮ

КАК С О ЗД А Т Ь
з д о р о в ы й  к о л ш т к в

Д обровольное м едицинское  страхование сделает рабочие места на 
вашем предприятии престижны ми, а сотрудников - здоровыми.

К сожалению, госу­
дарственная систе­
ма здравоохране­

ния пока не обеспечивает 
достойный уровень бесплат­
ного медицинского обслужи­
вания населения. И в бли­
жайшем будущем вряд ли 
здесь что-то существенно 
изменится. Именно поэтому 
многие предприятия, прояв­
ляя заботу о сохранении здо­
ровья своих сотрудников, ор­
ганизуют качественное ме- 
Д И  Ц И Н ^ 1чО е обслуживание
персонала при помощи доб­
ровольного медицинского 
страхования.

Договор добровольно­
го м едицинского  страхо­
вания сотрудников вы го­
ден работодателю тем, что 
дает гарантию вы сокопро­
фессионального медицин­
ского  обслуживания, а это 
снижение потерь рабочего 
врем ени, вызванных бо ­
лезням и сотрудников , и 
повышение престижности 
рабочих мест.

Приобрести работнику 
страховой полис вы год ­
нее, чем на ту же сумму 
увеличить его зарплату. 
Предположим, предприятие 
готово истратить на своего 
сотрудника дополнительно 
500 долларов в год. На эту 
сумму в Ингосстрахе для не­
го можно приобрести годо­
вой полис с гарантией опла­
ты услуг до 50 тысяч долла­

ров по амбулаторно-полик- 
линической помощи идо 100 
тысяч долларов по стацио­
нарной. Если те же средства 
использовать на повышение 
зарплаты, то 35,6% из них 
предприятию придется от­
дать внебюджетным фондам 
в виде единого социального 
налога, а 13% из начислен­
ной зарплаты сотруднику 
придется заплатить в качес­
тве подоходного налога. Ре­
альная прибавка к заработку 
составит всего 320,8 долла­
ра в год, что вряд ли заметно 
повлияет на материальное 
положение сотрудника и, ко­
нечно, не позволит ему опла­
чивать качественные меди­
цинские услуги.

Без помощ и страхов­
щ иков предприятиям не­
выгодно организовы вать 
платное лечение сотруд­
ников. Для того чтобы са­
мостоятельно распоряжать­
ся средствами, выделенны­
ми на медицинские расходы, 
предприятию придется соз­
дать специальный отдел, на­
нять новых сотрудников, 
привлечь дополнительный 
бухгалтерский ресурс для 
обработки поступающих из 
медицинских учреждений 
счетов. Работа с лечебны­
ми учреждениями напря­
мую  будет стоить пред ­
приятию  дорож е, чем 
страховщ ику, которы й 
специализируется в этой

деятельности и получает 
значительные скидки. Оче­
видно, что для медицинских 
учреждений Ингосстрах бо­
лее выгодный партнер, чем 
отдельное предприятие. И 
чем крупнее страховщик, тем 
больше скидок он получает, 
тем дешевле его полисы для 
клиентов.

Медицинские учрежде­
ния заинтересованы в оказа­
нии клиентам максимально­
го объема услуг. В результате 
пациент, самостоятельно оп­
лачивающий лечение, может 
долго путешествовать по 
врачебным кабинетам, опус­
тошая свой кошелек в каж­
дом. Страховщик, заинте­
ресованный в скорейш ем 
выздоровлении пациента, 
становится его со ю зн и ­
ком. Глубокое знание меди­
цинской базы не только горо­
да, но и всей страны позво­
ляет страховщику выбирать 
для клиента оптимальные ус­
луги и оплачивать их по са­
мым выгодным ценам.

Главный вывод из все­
го сказанного может быть 
только один: общество на­
делило страховщика пол­
номочиями по регулирова­
нию соотношения цена-ка­
чество медицинских услуг. 
Сегодня страховые компа­
нии стали обязательным 
участником в установлении 
отношений предприятий с 
медицинскими учреждения­
ми.

НА МИРОВОМ УРОВНЕ

ВЫБИРАЕМ
ИНГОССТРАХ

П О Д Р О Б Н О

ПРОГРАММЫ ДОБРОВОЛЬНОГО
МЕДИЦИНСКОГО СТРАХОВАНИЯ

Сегодня Ингосстрах сделал элитное медицинское обслуживание доступным каж­
дому!

Программы ДМС Ингосстраха универсальны. Они предназначены для лиц всех 
возрастов вне зависимости от места проживания, а также для тех, кто совершает по­
ездки по территории России. Помимо диагностики и лечения большинства известных 
заболеваний они включают в себя максимально широкий спектр медицинских услуг 
других видов, в том числе специализированных. Именно поэтому программы Ингосс­
траха лидируют по показателю “ цена-качество” .

Ангарчане, приобретая полис ДМС, могут выбрать для получения медицинской по­
мощи любое лечебное учреждение^города (а при необходимости лечебное учрежде­
ние Иркутска или другого города России).

ПОЛИКЛИНИКА
(КЛАССИЧЕСКАЯ)

Эта программа дополняет 
пакет услуг, получаемых в од­
ной из выбранных широкопро­
фильных поликлиник, возмож­
ностью обращения в другие 
специализированные меди­
цинские учреждения, такие, 
как научно-исследовательские 
институты и медицинские цен­
тры.

Программа позволяет по­
лучить максимально широкий 
объем услуг, в том числе и уз­
коспециализированных, и 
обеспечивает гибкие условия 
их получения.

ПОЛИКЛИНИКА
(КОМПЛЕКСНАЯ)

Программа предусматри­
вает использование комплек­
сных методов диагностики и 
лечения. Комплексный объем 
медицинских услуг оказывают 
специалисты различного про­
филя на основе современной 
диагностической базы, скон­
центрированной в одном ле­
чебном учреждении.
ПОЛИКЛИНИКА (БАЗОВАЯ)

Программа рассчитана на 
небольшую и недорогую по­
ликлинику. Все медицинские 
услуги предоставляются толь­
ко в рамках возможностей та­
кой поликлиники.

СПЕЦИАЛИЗИРОВАННАЯ I 
СТОМАТОЛОГИЯ

Программа включает в се­
бя только стоматологические 
услуги, которые предоставля­
ются на базе специализиро­
ванных стоматологических 
клиник, располагающих самым 
современным оборудованием 
и материалами. В этих клини­
ках ведут прием специалисты, 
достигшие высшей квалифика­
ции по своему направлению.

“ ЛИЧНЫЙ ВРАЧ"
И “ ЛИЧНЫЙ ПЕДИАТР”
Программы обеспечивают 

адресное лечение после зак­

лючения врача, лично знающе­
го пациента и его заболевания. 
Врач организует исследова­
ния, назначает лечение и кон­
тролирует результаты, сопро­
вождая больного на протяже­
нии всего периода лечения.

Программы позволяют 
построить индивидуальную 
схему обследования и лечения 
каждого пациента, что сущес­
твенно повышает уровень ка­
чества оказания медицинской 
помощи. Эксперты избавят вас 
от рискованных эксперимен­
тов со своим здоровьем. Если 
вы цените доверительный ха­
рактер медицинского обслу­
живания, то эти программы как 
раз для вас.

ЭКСТРЕННАЯ 
СТАЦИОНАРНАЯ ПОМОЩЬ

По этой программе застра­
хованный в случае необходи­
мости будет доставлен в лю­
бой стационар, осуществляю­
щий прием больных на ком­
мерческой основе. Стационар 
выбирается клиентом при зак­
лючении договора страхова­
ния. Ограничений'по количес­
тву и продолжительности гос­
питализаций не существует.
ПЛАНОВАЯ И ЭКСТРЕННАЯ 
СТАЦИОНАРНАЯ ПОМОЩЬ

По этой программе застра­
хованный госпитализируется 
не только в экстренном поряд­
ке, но и в плановом порядке на 
основании рекомендаций вра­
ча. При плановой госпитализа­
ции врач посоветует вам выб­
рать именно тот стационар, где 
обследование и лечение могут 
быть проведены наилучшим 
образом.
I ДИАГНОСТИКА И ЛЕЧЕНИЕ

ВМЛСО
Программа включает в се­

бя амбулаторно-поликлини­
ческую и стационарную по­
мощь, а также может предус- 
матривать санаторно-курор­

тное лечение как для взрослых, 
так и для детей на базе мно­
гопрофильных поликлиник, 
стационаров и целого ряда 
специализированных санато­
риев в Подмосковье, Сочи и в 
Крыму, входящих в систему 
Московского лечебно-сана­
торного объединения (МЯСО).

ПОЛИКЛИНИЧЕСКАЯ 
ПОМОЩЬ НА ТЕРРИТОРИИ 

РОССИИ 
и ЭКСТРЕННАЯ 

СТАЦИОНАРНАЯ ПОМОЩЬ 
НА ТЕРРИТОРИИ РОССИИ

Уникальная система, пос­
троенная на основе заключе­
ния прямых договоров с меди­
цинскими учреждениями на 
всей территории России, поз­
воляет эффективно управлять 
качеством медицинских услуг в 
96 городах РФ. В каждом из 
этих городов у Ингосстраха 
есть свои медицинские пред­
ставители, готовые по первому 
требованию владельца полиса 
оперативно и качественно ор­
ганизовать медицинскую по­
мощь. Если постоянные поез­
дки по стране стали для ваших 
сотрудников образом жизни, 
то наибольший эффект даст 
приобретение сразу обеих 
программ.

САНАТОРНО-КУРОРТНОЕ
ЛЕЧЕНИЕ

По этой программе застра­
хованным взрослым и детям 
предоставляется и оплачива­
ется санаторно-курортное ле­
чение в целях реабилитации 
или для профилактики заболе­
ваний в лучших санаторно-ку­
рортных учреждениях России, 
в том числе в ее средней поло­
се, на Алтае, в городах-курор­
тах Кисловодск, Железно- 
водск, Пятигорск, Ессентуки, 
на Черноморском побережье и 
в Краснодарском крае.

Для заключения договора страхования мы приглашаем руководителей предприятий в наш офис, Читайте пашу страницу
который находится по адресу: ул.Восточная,26. Тел.: 56-28-13, 672-671, 618-238.__________ каждый второй вторник месяца
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ХПОШНИКОВА
Андрея

с 14-летиемI
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Желаем тебе крепкого здоровья, 
отличной учебы, хороших друзей. 

Будь всегда и везде смелым, находчивым
и отважным в судьбе.

Любящие тебя мама и брат Сергей.

Дорогую,
любимую

ВАЖЕНИНУ
Галину 

лександровну
с юбилеем!

Желаем здоровья на долгие годы,
Пусть тебя стороною обходят невзгоды.
Пусть счастье и радость не знают разлуки.
Пусть душу согреют тебе дети и внуки!
Дочь, зять, внуки Антон, Настя, Сереженька.

7
Любимую

сестренку
Ъа р ы ш п о л

Лидию
Ивановну

с юбилеем !
Будь для деток м и л о й  мамой, 
Для внучаток доброй бабой. 
Для соседей не сварливой, 
Для друзей чуть-чуть игривой. 
В общем, милая моя,
С днем рождения тебя.

Галя, В о ло д я .

Ч

LAM торговук 
точку -  48 тыс.руб. 

Тел. 58- 79-32.

<эмиссионные товары
“Терем ок”

ПРИНИМАЕМ
кожаные изделия, сотовые 

телефоны, обувь д /с и зимнюю, 
видеокассеты, бытовую технику.

ПРИГЛАШАЕМ 
к сотрудничеству оптовиков 

(на льготных условиях).
А д рес: 86  кв -л , общ . 6 

(за “ Э л ьд о р а д о ” ).
Часы работы : с 10 д о  19 
(пр и е м  кр о м е пятницы ) • 6462

УСЛУГИ
«'Профессиональный гл.бух­

галтер, бухгалтер-эксперт ока­
жет услуги по организации (пос­
тановке), восстановлению, веде­
нию бухгалтерского, оперативно­
го и налогового учетов; по сос­
тавлению и сдаче всех видов от­
четности (включая налоговые 
декларации). Гарантии. Оплата 
почасовая. Тел. 582-613.

''Эмалировка ванн. Низкие це­
ны. Тел. 558-359.

^Перевозки. Тел. 52-60-96.
>Перевозки. Тел. 502-802.
>Перевозки. Тел. 553-752.
> Перевозки - 120 руб./час. 

Тел. 559-506.
^Перевозки (2 т, будка). Тел.: 

544-805, сот. 587-641.
> Грузовики до 3 т. Грузчики. 

Недорого. Тел.: 552-495, 580- 
886 .

< Ремонт TV. Гарантия. Недоро­
го. Тел. 55-02-66,

> Ремонт любых телевизоров, 
в/м. Гарантия. Тел. 55-05-49.

^ Ремонт импортных ТВ. Вызов 
бесплатно. Тел. 546-964.

НЕДВИЖИМОСТЬ
ПРОДАЖА

Золотая осень от
ювелирного салона

ЖЕМЧУЖИНА
сезона

20042005
ОКос

>Гараж в «квартале» в а/к «Ком 
пас». Тел. 584-957.

РАБОТА
>Требуются торговые пред­

ставители по г.Ангарску. Тел. 
8(22) 529-711.

тошным
6 мрн. ТД Лола
23 кв-л возле ц. рынка), д. 9
Новый салон: 22 мрн., д 13

щ

ПОПРОБУЙ

М И Р СПЕЦИИ
ВКУСНО. ИЗЫСКАННО. ДОСТУПНО

Каждый из нас знаком с поня­
тиями “специи" и “пряности’ . 
И, конечно же, ежедневно 

пользуется черным перцем, укропом, 
лавровым листом.

Исторической родиной боль­
шинства пряностей являются Китай и 
Индия. В других частях света пряности 
стали известны благодаря путешес­
твенникам и военным конфликтам. О 
перце, например, греки узнали после 
походов Александра Македонского, 
который в 327 году до н.э. дошел до 
Индии. Именно оттуда караваны с 
пряностями потянулись в Грецию и 
Римскую империю. А стимулом к по­
искам португальцами и испанцами но­
вых земель служила не столько жажда 
новых географических открытий, 
сколько желание проложить торговый 
путь в Индию, Китай и Восточные ост­
рова, где находились плантации пря­
ностей.

В древние и средние века спе- 
^ ^ ^ ^ ^ К ц и и  считались предметом

I роскоши, а ценность их была 
так велика, что их часто приравнивали 
к золоту и драгоценным камням. В 
Москве в 16-17 вв. килограмм черного 
перца стоил примерно 65 000 рублей в 
пересчете на современные деньги, 
килограмм кардамона - 555 ООО руб­
лей, а килограмм шафрана - 1 800 000 
рублей.

Далекие времена прошли, цена 
специй стала не столь высока, но 
культура их употребления была утра­
чена. Все вы, наверное, помните, что 
10-15 лет назад выбор пряностей был 
весьма скуден и ограничивался всего 
несколькими наименованиями: чер­
ный и красный перец, горчичный по­
рошок плюс пряности, выращенные на 
своих садовых участках: лук, петруш­
ка, чеснок. Конечно же, этот очень ко­
роткий список не удовлетворял всех 
требований потребителя.

На сегодняшний день бога­
тейший ассортимент пря­
ностей во всем их разнооб­

разии предлагает вам компания "Мир 
специй ” . Здесь представлены пря­
ности, которые всем вам знакомы, та­
кие, как гвоздика и тмин, укроп и пе­

рец. есть и экзотические - бадьян, пе­
рец "кубеба", кардамон, пажитник, пе­
рец белый, розовый и зеленый, роз­
марин, фенхель. Существенно облег­
чат процесс приготовления пищи го­
товые смеси специй: “для курицы”, 
“для рыбы", "для шашлыка", “для гри­
ля" и многие другие. Пряности здесь 
подобраны так, что блюда с ними по­
лучаются особенно вкусными и аро­
матными. Сделать блюдо не только 
вкусным, но и красивым помогут де­
коративные смеси специй. С их по­
мощью каждая хо- ■  
зяйка сможет проя­
вить себя творчески 
и создать свое блю­
до, единственное и 
неповторимое. До­
полняют ассорти­
мент пряностей 
смеси для мари­
надов. Они не тре­
буют специального 
приготовления - до­
бавить воды, расти­
тельного масла, и 
готово. А мясо и ры­
ба, приготовленные 
в таком маринаде, 
получаются нежны­
ми, сочными, вкус­
ными и аппетитны­
ми. “ Мир специй” 
предлагает вам 
более 200 наиме­
нований приправ и 
пряностей, приве­
зенных со всего 
света: Китай, Еги­
пет, Индия, Испа­
ния, Вьетнам, Мек­
сика, Африка, Ма­
лайзия, Бразилия.
Среди такого раз­
нообразия даже са­
мая привередливая 
хозяйка сможет найти себе специи по 
вкусу, выбрать то, что необходимо 
именно ей. А сильная половина, ис­
пользуя стручковый перец, перец 
"Птичий глаз', гвоздику или корицу, 
кориандр или бадьян, сможет самос­
тоятельно, в домашних условиях, раз­
нообразить ассортимент крепких на­
питков.

Вы должны прекрасно понимать, 
что вкус и аромат приготовленного ва­

ми блюда или ликера напрямую зави­
сят от качества добавленных в него 
специй. В древние времена очень 
строго относились к качеству прянос­
тей, в Германии за подделку специй 
фальсификаторов сжигали либо зака­
пывали живьем в землю вместе с под­
дельным товаром. Сегодня, конечно, 
такого не произойдет: на рынке ниче­
го не стоит выдать одну специю за 
другую - вместо шафрана продать 
куркуму или цветки календулы. О том, 
что пряности были некачественные,

Богатейший ассортимент пряностей во всем их разнообразии 
предлагает вам компания “ Мир специй” .

вы узнаете только после приготовле­
ния. Но, приобретая пряности компа­
нии “Мир специй", можете быть уве­
рены в том, что, покупая шафран, вы 
купите именно шафран, если карда­
мон - то именно кардамон, и только 
отличного качества. Это подтвержде­
но сертификатами ГОССТАНДАРТА 
РОССИИ, которые были получены в 
ООО ‘ Иркутский центр сертификации, 
экспертизы и менеджмента’ . Все не­

обходимые испытания были проведе­
ны в лаборатории "Ангарского, центра 
госсанэпиднадзора’ . И это важный 
факт, потому что эксперты лаборато­
рии, так же, как и вы, живут в г.Ангар- 
ске, ходят в те же магазины, что и вы, 
и так же, как и вы, являются потреби­
телями этой продукции.

Еще один показатель качества - 
это цена. “ Мир специй” - одна нем­
ногих компаний, которая предлагает 
вам пряности отличного качества по 
оптимальной цене. Вообще так же, как

цена любого про­
дукта, цена спе­
ций складывается 
из многих факто­
ров - это место 
произрастания, 
о с о б е н н о с т и  
сборки, перевоз­
ка, специальная 
обработка, кото­
рую требуют неко­
торые пряности 
перед тем, как ло­
пасть на наш стол. 
Например, шаф­
ран (тычинки цвет­
ка крокус) - одна 
из самых дорогих 
специй. То, что 
продают на рынке 
по цене 5 руб. за 
полстакана, хоро­
шим шафраном 
быть не может, и 
зачастую не явля­
ется им вовсе. Вы­
сокая стоимость 
обусловлена не 
только его вкусо­
выми свойствами 
и полезными ка* 
чествами, но и 

* ■ , *. 1 чрезвычайной тру­
доемкостью его

получения.
Сегодня на рынке специй пред­

ставлено множество компаний, кото­
рые предлагают вам свою продукцию. 
Пряности от “ Мира специй” отлича­
ются от привычных “пакетиков'’ и “ку­
биков" тем, что не содержат соль. 
Ведь во многих приправах, которые 
вы видите на прилавках магазинов, 
содержание соли составляет 70%. 
А покупая пряности “ Мир специй” ,

вы платите только за пряность с ее на­
туральным вкусом и ароматом. Но 
только вам решать, что для вас выгод­
нее, покупать соль по цене специй или 
натуральный продукт без соли и кон­
сервантов.

Покупая продукты питания, мы 
всегда обращаем внимание на то. как 
они выглядят, поскольку это тоже важ­
ный и неотъемлемый показатель ка­
чества. Приобретая специи в непроз­
рачной упаковке, нельзя оценить их 
внешний вид. В этом отношении про­
дукция компании “ Мир специй” вы­
годно отличается тем, что все припра­
вы и пряности продаются в прозрач­
ных баночках или пакетиках, поэтому ' 
их можно оценить внешне и увидеть 
продукт, за который вы платите.

ВН Н  наше время все большему 
числу людей становится яс­
но. что имеет смысл 

употреблять все натуральное. И пря­
ности представляют собой то немно­
гое из еды, что сохраняет все свои 
природные качества. А знаете ли вы, 
что специи обладают не только вкусо­
выми качествами, но и целебными 
свойствами? Гвоздика, например, яв­
ляется обезболивающим при зубной 
боли, куркума помогает от бессонни­
цы, лечит ожоги, способствует зажив­
лению ран, имбирь и фенхель выводят 
из организма токсины, кориандр - 
прекрасный антисептик, бадьян лечит 
кашель, корица очищает кровь. Так что 
вы можете наслаждаться вкусными и 
ароматными блюдами с пользой для 
своего здоровья.

Кроме пряностей, предназна­
ченных для домашнего ис­
пользования, “ Мир специй” 

предлагает комплексные много­
функциональные добавки для пе­
реработки мяса, птицы, рыбы, про­
изводства колбасных изделий, 
мясных полуфабрикатов, для кон­
дитерского производства. Нашими 
партнерами в этом направлении явля­
ются Падунский мясокомбинат, Хому­
товский мясокомбинат, Иркутский 
масложиркомбинат и другие предпри­
ятия.
По всем вопросам вы можете 

обратиться в компанию 
“ Мир специй" по телефонам: 

56-32-69, 56-89-81. 
Спрашивайте продукцию 

в магазинах нашего города 00



ЗЕМЛЮ - КРЕСТЬЯНАМ, ЗАВОДЫ ■ РАБОЧИМ, ГАЗЕТУ * ПОДПИСЧИКАМ

Товар, изделие, продукт, на который предоставляется I 
скидка

с т а т ъ  ч л е ы о м  
и г г т а т е л е м  г а з е т ы  ^| Купон действителен в период подписной кампании.

I 1 - Недействителен без 2. Недействителен при ном ер подписной квитанции
I I подписной квитанции на покупке товара в кредит,
I / полугодие 2005 года.

Дата заполнения

Фирма Скидка Товар или услуга Фирма Скидка Товар или услуга
Страховая компания "ИНГОССТРАХ'

 . ул.Восточная,26.
Тел.: 56-28-13, 672-671,618-238

СТРАХ 5%
*  Страхование автотранспорта
*  Страхование имущества физических лиц

(дач, квартир, коттеджей)
*  Обязательное страхование
_______автогражданской ответственности

“СВ-ВИДЕО"
- Бытовая техника м-н ‘Подарки’
(Дворец бракосочетания). Тел. 53-04-82
- м-н *СВ-видео*, ул.К.Маркса, 40. Тел. 52-24-13

5% ♦на любую бытовую технику

ЦВЕТОЧНЫЙ САЛОН

Б А М Б У К
Цветочный салон “ БАМБУК”
7а мрн.д.Юб,
здание агентства воздушных сообщений. 
Тел./факс 67-43-67

5% ♦на букеты

| ЦЕНТР 
ZL ) КОМПЬЮТЕРНОГО 
« У  ОБУЧЕНИЯ

“ ЦЕНТР КОМПЬЮТЕРНОГО ОБУЧЕНИЯ"
86 кв-л, д. 18 (за магазином ’ Радуга").
Тел. 50-80-80

5% ♦на все услуги

“ ЛИДЕР - ПРОФИ”
20 кв-л, дом 1, магазин «Байкал". 
Тел. 52-23-86

5% ★ остекление лоджий
♦ стальные импортные двери

□
GnpoilVo.vimekc

ЗАО “ СТРОЙКОМПЛЕКС"
- м-н "Мастер", тел. 55-65-62.
- Строительный супермаркет “Перестройка", 
тел, 53-69-35

С  О /  ♦на жалюзи (вертикальные,
** °  горизонтальные, защитные)

11 ЭЛ ИТ-Л АЙН"
ул.Жаднова,2, "Ангарск-Бизнес-Центр", 
оф.144. Тел.: 508-181, 530-970

С  О /  *  изделия из ПВХ (окна) 
♦ жалюзи

Свадебный салон АКВАМАРИН С О /  *  *
▼ Г  . Г  *7/7 с :е Лл И О  /О  *  покупка свадебного платья- 1 1  мрн,д,7/7а, 6 этаж, тел. 56-02-11. w

с А к в а м а р и н  • 86 кв-л, д.8 (напротив ЗАГСа). Тел. 53-28-99. Л Г \0 /  *
Г  -TU‘ Баргузин’ , Зэт. 1 ^  / 0 прокат свадебного платья

len ia’ ^chool
® Международная система школ 

иностранных языков “ ДЕНИС СКУЛ” *
Тел. 67-20-39

1 0 %

1 5 %

образовательные услуги-
★ английский, немецкий

♦ школьникам и студентам
I I I  лтсахон красоты

Ш еш о Салон красоты “ ГЕММА”
- 12а мрн, д.7, тел. 55-96-06.
- ул.К.Маркса, 1, тел. 52-37-75

♦ парикмахерские услуги5% ♦ косметолог
♦ маникюр

Ювелирный салон “ЖЕМЧУЖИНА”
Шр м у у ж и н п  тдлолаШ сМ Н уж и п и  . 23 кв-л (возле Ц.рынка), д.9, тел. 52-76-11

|« новый салон, 22 мрн, д.13, тел. 65-13-85

5% ♦ на ювелирные изделия

Щ я р и н т е к о
Npe для вашего принтере

000 “ ПРИНТЕКО"
ул.Героев Краснодона, 15, каб. 5 (школа 
ппелппиниматйлей!. трл./Лакс 52-92-95

7% ♦ заправка картриджей
♦ ремонт
♦ профилактика оргтехники

квхлрпм лра

Кофейня “СТАРАЯ КВАРТИРА"
ул. Карла Маркса, 40, тел. 52-37-52 5% Ф вся кофейная карта 

♦ пирожные включены

П оликлиника  № 3  
МУЗ БСМП г. Ангарск, 6а м/н 10%

#на медицинское обслуживание:
УЗИ брюшной полости; мочеполовой 
системы; щитовидной железы; женских 
гениталий с датчиком; молочных желез 
ФГС, ЭКГ, эндокринолог, нефролог, 
окулист

ООО “ Туристическое агентство 
“ Байкал-Информ"
ул. Мира, гостиница ГИС, подъезд 3, оф. 33. 
Тел. 53-22-95

5% ♦ на приобретение любой путевки

ОЦЕНКА. 29 мрн, МОРУЦ, корпус Б, офис 313. 
Тел. 563-401

10% ♦оценка квартир, гаражей, дач, 
автотранспорта, земельных участков, 
ущерба от затопления

Н и т г> он̂ г(пю с
“ НИТРОН- ПЛЮС"
219 кв-л, МЖК.
Тел. 54-55-88, 54-04-95

5%
♦окна ПВХ, 
♦двери ПВХ, 
♦двери дерево

Салон верхней 
модной 

женской одежды
М-н “Силуэт" 177 кв-л (левое крыло) 40% на любую модель из новой коллекции 

кожи (куртки, френчи, плащи)

Кафе “ МЕРИДИАН1
ул. Кирова, д. 45. 
Тел. 52-93-25

♦на банкеты, свадьбы, поминальные

1 л  о/ обеды
/О  ♦ завтроки, обеды, ужины на каждый 

день

♦ Пластиковые окна, двери
♦ Двери деревянные, межкомнатные
♦ Алюминиевые лоджии
♦ Защитные жалюзи
Производство России и Германии (BRUGMANAD)

М-н “Московский " ® 52-91-21. 55 S3

плГпслльскнп 
<К>11Л0111.Н1 ДАМ

ГОРЯЧИ» пиния
ВРЕМЯ ТРЕЗВЕТЬ

V 100% прерывание запоев, 
unmeficumuje лечение 
cuiKoto-ibHotk шипоксикации, 
похмельного синдрома.

* Купирование ш ф катичесхой
ЛГШ л ги Л«ц*и>*« 0243/03 от 30,05.2003

V НеЛрокскчпыопиршн? лечение 
(S К-кодирование) â tKo/CKttr- 
noii зависимости.

Лиц. Д133912 от 27.01.2004
Высокая эффективность.

Полная анонимность*

р
- 2 2 ЕЕ1 3 У Е М
брус, пиломатериал обрезной 
и необрезной, доску заборную, 
брусок разных сечений, штакетник, 
дрова, опилки, погонажные изделия:

половая рейка, вагонка.
ПРЕДЛАГАЕМ срубы бань, домов 
из бруса, монтаж, туалеты,скамейки 
для улицы, собачьи будки.
КУПИМ круглый лес.

ПОКУПАЕМ И ПРОДАЕМ

АКЦИИ
ЮКОС, Иркутскэнерго, 

Сибирь Телеком, 
Энергия Инвест и др.

Ангарск, Ленина, 30, оф. 303, 
т.529-302 (вход в “ БайкалРОСБАНК")

льготы пенсионерам и постоянным клиентам

■

Бывшее кафе “Пингвин” , 
площадь Ленина, с 10 до 19 часов 

Тел. 52-20-09 без выходных.

206 кв-л, д. 3, “ Салон красоты” ,
2 этаж, с 10 до 19, в суб. с 10 до 16, 

еоскр. выходной. Тел. 54-93-63.

ТД “ Гефест", 2 этаж, 
с 10 до 19.30, безвыходных. 

Тел, 55*56*04. кет

ПРОДАМ

Лиц 038-00200-010000 ОТ 05.00.2003

Решаю проблемы 
ПСОРИАЗА, ЖЕЛУДОЧНО­

-КИШЕЧНОГО ТРАКТА, СУСТАВОВ.

новые мягкие
уголки______  от 4500 руб.
диваны от 2500 руб.
кровати дет. от 3500 руб.

Т е л .: 6 7 3 - 3 0 2 ,5 6 6 - 9m

ИЗГОТАВЛИВАЕМ

ОКНА, ДВЕРИ,
i АРКИ из ДВП, шсспвя, 
|  а также любые 
I  столярные изделия.

®  5 4 - 4 6 - 1 4 .
CD 5 4 -5 3 -0 1

УТЕРИ

6330

ВСЕ в и д ы  р ем о н т е!  //пвгл/щсито77
в  а в т о с е р в и с е  г  c m  ц е п  i  г

ж 54-46

^Утерянный военный билет 
на имя Мархеева Виктора Ми­
хайловича считать недействи­
тельным.

У ГИБДД 
без выходных

Автоматическая 
верь на “ГАЗель ”.

Г Ш  55-17-07
шж

Сахар
М ука в/с , 1 с

25,50 кг 
25, 50 кг

3759

В 54-74-66
Окорочка, рис, масло “Злато”.

Доставка

___________________ J L
■■■

к о р м а  
РИС, ГРЕЧКА

Тел. 53-20-76 4199

CU*  *Ю Ш
гс га
о о
0 , 0  
d  d

_________ .......................

С полей Алтая
Мука всех сортов, 

крупы, САХАР, 
отруби, корма для 

с/х животных.

Цены н и зки е , 
зато  м ука  хорош ая!

6Л14

_______

(Краснодар) 

(Алтай) .Ш 53-47-46. '

КАРТОФЕЛЬ
ЗЕРНО, ДРОБЛЕНКА

> Тел. 614-035

■ I -
С К И Д К И .  Д О С Т А В К А

Т е л .  5 2 - 6 8 - 7 5 .

С О Ю
М О

I I
(О со

I I

Ю  Ю

С А Х А Р  25/50 кг
М У К А  8/с
окорочка, с/корма

Ш  51- 15-17

iv ivka  в/с 25/50 кг
о к о р о ч к а ,  с / к о р м а

МУКА, САХАР

к о  р  V 4 /I a

Тел.55-67-74---- ————
__________

Доставка
бесплатно.!! Доставка бесплатно. 5 2 - 8 2 - 2 5 !

(Краснодар) 
(Алтай)@ 53-60-10

‘АЛЕЙКА" - элитная М У К А  Алтая. l l L l t t  г  Л  Г  Л  АЛp“ 'ts ? « £AXAP к  ж  52-52-41.

000 “РАТ-СЕРВИС”
Производит капремонт 

двигателей 
ВСЕХ МАРОК отечественных 
автомобилей и тракторов.

Х о л о д н а я , го р я ч а я  
о б к а тк а  на  с т е н д е .

г.Ангарск, ул.Карла Маркса, 97. 
Тел. 69-66*25
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