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ХОРОШАЯ новость ,

ЕНЬГИ УЛЕТЯТ БЫСТРЕЕ
апреля Ангарский городской узел почтовой 
связи (АГУПС) перешел на новый способ отп­

равки денежных переводов. Если раньше в этом помогал 
телеграф, то теперь денежные переводы стали осущест­
вляться электронной почтой. Правда, пока только по Иркут­
ской области. Отправители переводов, впрочем, перемены 
никакой не заметят: будут заполнять прежние бланки и 
платить столько же, сколько раньше.

Планируется, что в июне АГУПС начнет осуществлять
электронные переводы во все точки России.

Елена ВЕТРОВА.
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ЦВЕТЫ ПРОКЛЮНУЛИСЬ
казочно красивыми обещают сделать город­
ские клумбы на площади Ленина, улице Ленина 

и у к/т “ Родина” специалисты “ Флера” . Нынче клумбы 
будут не просто украшены ковром из цветов. Ангарчан 
ждет новинка - вертикальное озеленение. Для этого уже 
заказаны кованые торшеры и посажена фортуния на расса­
ду, которая, кстати, уже проклюнулась. А на клумбы цветы 
будут высажены, как обычно, в начале июня.

Светлана ЗЛОБИНА.
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ЗАБ1ЛИ ХОЛОДИЛЬНИКИ
первого апреля в 
России введены 

квоты на импорт мяса. В
правительстве считают, что 
ограничение импорта при­
ведет к увеличению отечес­
твенного производства го­
вядины на 4-5%, свинины - 
на 7-8%, мяса птицы - на 
15-20% в год. Наши же мес­
тные производители мяс­
ной и колбасной продукции 
считают, что на восстанов­
ление российского поголо­
вья скота потребуется ми­
нимум 10 лет (учитывая тот 
факт, что с 1990 года произ­
водство мяса у нас сократи­
лось в 2,4 раза). А пока у 
нас ожидается дефицит мя­
са, потому что Иркутская 
область больше половины 
потребностей населения в 
мясопродуктах покрывала 
за счет импортной продук­
ции.

Ситуацию комменти­
рует Сергей МАТУСЕВИЧ, 
директор мясокомбината 
“ Ангарский” :

- С 1999 года у нас шел 
стабильный рост произ­
водства колбасных изде­
лий, который обеспечивал­

ся ввозом мяса. По самым 
скромным подсчетам, де­
фицит у нас составит около 
50%. На сегодняшний день 
своего товарного мяса в 
области практически нет. 
Но вакуума в природе не 
бывает, поэтому сразу мож­
но прогнозировать спекуля­
цию на этом фоне. Так как 
квотами распоряжается 
Москва, то становится по­
нятно, кто будет спекулиро­
вать мясом Что касается 
именно нашего мясокомби­
ната, то с введением квот 
мы недополучим 1800 тонн 
мяса. Впрочем, в этом году 
ситуация сложится более 
или менее стабильная. По­
тому что у нас было время 
подготовиться. Мы забили 
холодильники мясом до­
верху. И не прекращаем за­
купать мясо у местных. Ре­
зерв мы создали, поэтому 
резкого скачка цен не до­
пустим. До осени мяса хва­
тит, а там, я думаю, ситуа­
ция накалится, и, возмож­
но, это постановление пра­
вительства претерпит из­
менения.

Наталья ОЖОГИ НА.

*  В четверг, 3 апреля, попечительский совет по 
строительству храма и совет благотворительного 
фонда “ Возрождение церкви” впервые за всю ис­
торию своего существования собрались в здании 
городской администрации. Евгений КАНУХИН 
оказался единственным из трех мэров последних 
лет, добровольно вошедшим в состав попечи­
тельского совета. Попечители рассматривали 
вопрос о смене генподрядчика на строительстве 
храма Святой Троицы, которым все эти годы 
являлось СПАО АУС.

емного истории.
Строительство  
первого в Ангар- 
ске каменного 

храма началось в октябре 
1997 года. За это время ан­
гарские строители дважды 
останавливали эту стройку 
из-за отсутствия финансиро­
вания: сначала в 1998 году, 
потом в августе 2002. Тем не 
менее на сегодняшний день 
СПАО АУС выполнено почти 
70% строительно-монтажных 
работ и освоено 1 млн. 30 ты­
сяч рублей в ценах 1991 го­
да. Для завершения строи­
тельства требуется еще 1 
млн. 150 тысяч плюс 512 ты­
сяч на благоустройство и со­
оружение ограды (цены все 
1991-го). Кроме того, требу­
ется 2,5 миллиона уже в сов­
ременных деньгах на соору­
жение куполов, крестов и 
растяжек и покрытие их нит­
ридом титана - челябинская

фирма, специализирующая­
ся на такого вида работах, 
дает 50-летнюю гарантию на 
то, что купола будут блестеть 
“золотом” . При этом на счету 
фонда сегодня сущие крохи.

В январе этого года 
фонд в основном рассчи­
тался по долгам с АУС и се­
годня должен ему только за 
охрану объекта. Не присутс­
твовавший на этом эпохаль­
ном заседании член совета и 
гендиректор АУС Виктор СЕ- 
РЕДКИН устами своего зама 
Ильи КАНАРИКА выразил же­
лание зайти на стройку в се­
редине апреля и продолжить 
работы, но тут оказалось, что 
сделать это же самое пред­
ложило фонду ЗАО “Иркут- 
скэнергострой". Причем на 
суперльготных условиях. Ко­
ротко говоря, иркутяне взя­
лись достроить наш храм 
уже в этом году, финанси­
руя это строительство из

собственных средств, в 
долг. При этом они обещают 
сохранить строительный ко­
эффициент на уровне 19, тог­
да как сегодня общероссий­
ский уже 26.

Если вы не верите в чуде­
са, так вот вам оно. Правда, 
кое-кто из членов совета поп­
робовал поинтересоваться, 
зачем это иркутянам вообще 
надо, на что протоиерей Вла­
димир КИЛИН строго заме­
тил, что странно слышать от 
членов попечительского со­
вета сомнения в том, что лю­
ди могут творить добрые де­
ла. Кстати: каменный храм в 
г.Байкальске был также пос­
троен в долг местной фир­
мой.

Исполнительный дирек­
тор фонда Татьяна ПАВЛОВА 
объяснила, что “смена ген­
подрядчика - вопрос очень 
серьезный и нежелательный, 
однако надеяться на то, что в 
городе откроется золотой ру­
чей, который позволит фи­
нансировать стройку беспе­
ребойно, не приходится. Зна­
чит, есть угроза, что строите­
ли вновь уйдут с объекта, а 
храм войдет в третью зиму 
без крыши” . Если учесть, что 
строим мы его из усольского 
кирпича, качество которого 
оставляет желать лучшего, 
вопрос о смене подрядчика 
перестает быть личностным и 
местно-патриотичным. Как

заявил Е.КАНУХИН, “ наша 
задача, чтобы к новому го­
ду храм мог работать, а 
кто и почему его достроит, 
не суть важно” . Тут очень 
кстати выяснилось, что преж­
ний договор с АУС о строи­
тельстве потерял свою силу в 
связи со сменой названия 
АУС (теперь, как известно, 
это уже не СПАО, а просто 
ОАО АУС). Таким образом, 
сегодня фонду надо выби­
рать, с кем из двух организа­
ций доводить храм до ума.

Припомнив все заслуги 
перед храмом АУС вообще 
(800 тысяч рублей в фонд 
строительства) и Виктора СЕ- 
РЕДКИНА лично (не случайно 
получил от протоиерея В.КИ- 
ЛИНА образ Христа Спасите­
ля), члены совета практичес­
ки единогласно (при одном 
воздержавшемся И.КАНАРИ- 
КЕ) решили поручить Т.ПАВ- 
ЛОВОЙ единолично заклю­
чить договор о завершении 
строительства храма на 
наиболее выгодных усло­
виях. Таким образом, те­
перь, чтобы войти в историю 
Ангарска как предприятие, 
построившее в нем первый 
храм, АУС следует переиг­
рать “Иркутскэнергострой” , 
что если и возможно, так 
только взяв часть расходов 
на это строительство на себя.

Гадине АМЯГА, 
Николай СТЕРНИН (фото).
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ВЕТЕРАН В ПЛЕНУ
на этой неделе ан­

гарский спасотряд 
провел уникальную опера­
цию по вызволению из пле­
на ветерана войны. Уни­
кальность была в том, что 
человек стал заложником 
собственных мер безопас­
ности.

Ветеран, пожилая жен­
щина, живет в одиночестве 
в своей квартире в 12 мик­
рорайоне. Недавно она 
вставила новые замки на 
железные двери. Но обнов­
ка заклинила и отказалась 
выпускать хозяйку наружу.

КСТАТИ

Решетки на окнах и от­
сутствие телефона пол­
ностью отрезали хозяйку 
от внешнего мира. Пару 
дней она пыталась открыть 
замок сама, но, когда ниче­
го не вышло, призвала на 
помощь соседей. Но ни те, 
ни вызванная милиция 
справиться с капризными 
запорами не смогли. Тогда 
на подмогу кликнули спаса­
телей. Профессионалам 
хоть и с трудом, но удалось 
вызволить ветерана из 
трехдневного плена.

Игооь КАРИН.

ДВА ЧАСА НА СВЕЖЕМ 
ВОЗДУХЕ

В 1 -м квартале попал в 
засаду б-летний мальчик.
Он каким-то образом умуд­
рился просунуть голову из 
форточки сквозь железные 
прутья оконной решетки.
Однако обратно железо 
впускать голову отказалось.
Два часа кто советом, кто 
делом пытался вызволить 
пацана, но тщетно. Тогда был
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набран телефон 52-77-30 
ангарской службы спасе­
ния. Подъехавшим спасате­
лям понадобились считан­
ные минуты для возвраще­
ния ребенка в круг семьи. 
Все-таки не зря правоохра­
нительные органы настоя­
тельно советуют, что окон­
ные решетки должны иметь 
как можно более редкий за­
зор. И 1 форточник" не про­
лезет, и себе хлопот меньше.

Артур ШОСТАК.
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Валентина РОМАНОВА, 
врач-гинеколог МСЧ- 
36, 56 лет:

- Меня волнует 
только война в Ираке. 
Потому что я уверена, 
что она экономически 
отразится на России. 
Мы с мужем, два врача, 
и так немного получа­
ем. И даже небольшую 
экономическую неста­
бильность сразу ощу­
тим на своем кармане.

Роман ЧУВАШОВ, 
студент политехничес­
кого колледжа, 18 лет:

- Недавно встретил 
случайно в автобусе 
старую знакомую, с ко­
торой 3 года не видел­
ся. Посидели,^погово- 
рили, вспомнили всех 
общих знакомых, кто и 
чем сейчас занимается. 
И договорились боль­
ше не теряться так на­
долго.

Мария РЕМЕЗОВА, 
домохозяйка, 28 лет:

- С боем оформля­
ли субсидию. Прихо­
дить в соцзащиту 
нужно в 6-7 утра, по­
тому что позже зани­
мать очередь беспо­
лезно. К 9 утра, когда 
начинается прием, на­
бирается уже человек 
300. Мы пришли в соц­
защиту к 8 утра и до­
мой попали только пос­
ле обеда.

Сергей КОЗИН, 
водитель маршрутки, 
49 лет:

- Кого-то весна ра­
дует, а меня огорчает. 
Дороги после зимы отв­
ратительные. Все выбо­
ины оттаяли, ездить да­
же по центральной ули­
це Карла Маркса невоз­
можно. Когда это все
отремонтируют?

Александра СОЛДА-
ТЕНКОВА, пенсионер­
ка, 64 года:

- Одна радость в 
жизни - на дачу езжу 
каждые два дня. Там 
собака у нас. Да расса­
да. За ними ухаживаю, 
кормлю, поливаю. Теп­
лее будет, совсем на да­
чу перееду.

Елена ШИХОВА, 
домохозяйка, 30 лет:

- У меня собачка 
родила! Пятерых заме­
чательных американ­
ских коккер-спаниелей. 
Один щеночек очень 
редкого черно-белого 
окраса. Мы давно тако­
го ждали!

Василий ПЕКАРСКИЙ, 
газосварщик АМУ-2,
61 год:

- В отпуск меня 
выгнали. Расстроил­
ся, Потому что летом 
хотелютдыхать, чтобы 
на даче копаться. А те­
перь придется просто 
пиво пить.
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Новости собирали Светлане ЗЛОБИНА, Николай СТЕРНИН (фото).
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Губернские
хроники

НОВЫЙ ЗАКОН

НЕ БУДЕТ
31 марта законопроект "О 

социальной политике;в Иркут­
ской области на период ре­
формирования жилищно-ком­
мунального хозяйства”, разра­
ботанный областной админис­
трацией, был направлен в За­
конодательное собрание Ир­
кутской области. На апрель­
ской сессии депутаты присту­
пят к его рассмотрению. Жар­
ких споров по законопроекту 
скорее всего не будет.

Разработанный админис­
трацией законопроект вводит 
дифференциацию платежей 
населения в зависимости от 
дохода на одного члена семьи. 
Если доход на каждого чле­
на семьи из трех человек 
составляет 2100-2200 руб­
лей, то предельный уровень 
оплаты за жилкомуслуги 
составит 12% совокупного 
дохода. В законопроекте так­
же выделяются категории оди­
ноких пенсионерЬв, отдельно

ДЕНЕЖКИ*

проживающих пенсионеров и 
инвалидов I и II групп. Так, ес­
ли среднедушевой доход 
семьи из двух пенсионеров 
составляет 1500-1600 руб­
лей, то плата за услуги ЖКХ 
не должна превышать 6% 
совокупного дохода.

Разработчиками зако­
нопроекта вводится новая 
градация социальной нормы 
площади жилья. После приня­
тия закона для одиноких пен­
сионеров и инвалидов I и II 
групп жилплощадь не будет 
ограничена ^никакими соци­
альными нормами.

Еще одним нововведени­
ем является упрощение проце­
дуры предоставления субси­
дий по оплате ЖКХ малообес­
печенным слоям населения. 
Так, пенсионерам вовсе не 
придется 'бегать по инстанци­
ям”. Для предоставления им 
субсидий будут использовать­
ся данные Пенсионного фонда.
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125 МИЛЛИОНОВ НА ОБЛАСТЬ
Иркутская область получила опережающую дотацию из 

фонда финансовой поддержки регионов в размере 76,6 млн.
рублей и бюджетную ссуду в 50 млн. Вся ссуда и 23 млн. рублей 
из дотации будут направлены в муниципальные образования на 
погашение задолженности по зарплате работникам бюджетной 
сферы за декабрь и январь. На погашение долгов за февраль 
до 10 апреля будут перечислены оставшиеся 53 млн. дотации и 
111,4 млн. рублей из областного бюджета.

НОВЫЕ ТРАДИЦИИ

ФАСАДЫ ПОКРАСЯТ НА СВОИ
НАЗНАЧЕНИЕ

Н
а днях состоялось 
заседание комис­

сии по обновлению фаса­
дов домов. Архитекторы 
представили варианты 
ремонта и покраски жи­
лья ангарчан.

Во вступительном слове 
мэр Евгений КАНУХИН за­
метил, что пора городу 
«подкрасить губы». Потом 
дополнил -  и «лицо тоже». 
Для чего предлагается пок­
расить фасады всех домов, 
расположенных на ул.Лени­
на до площади Ленина. 
Красота будет неописуе­
мая, но стоит очень дорого. 
Ну, красота вообще вещь 
недешевая. Ремонт одного 
здания обойдется от 300 до 
700 тысяч рублей. Где взять 
деньги?

Бывая где-нибудь в За­
падной Европе, наш росси­
янин не устает восторгать­
ся порядком, свежевыкра­
шенными фасадами зданий 
и т.д. Не грех бы знать, что 
ремонтируют там здания

те, кто ими пользуется и 
владеет. Собственник и 
арендатор недвижимос­
ти -  вот главные лица ре­
монтов и источники их 
оплаты.

Вот и порешила комис­
сия, что красоту лица горо­
да будут наводить за их 
деньги -  раз, также за день­
ги бюджета -  два. Ну, мо­
жет, вдруг раздобрится бо­
гатый и нежадный ЮКОС, 
подкинет городу на красоту 
миллиончик-другой в честь 
своего юбилея.

Подрядчик этих работ 
уже определился. Это тот 
самый «Стройкомплекс», 
который уже навел шик на 
четыре дома по ул. К.Мар­
кса. Он же гарантирует ка­
чество и долговечность 
покраски в нашей доволь­
но агрессивной среде. 
Все правильно. Надо на­
чинать пораньше, чтоб по­
больше успеть в этом се­
зоне.

н. ИЛЬИН.
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риказом м и­
нистра МЧС 

на должность на­
чальника управле­
ния ГО и ЧС Ангар­
ска* назначен под­
полковник Валерий 
МИШИН.

Валерию Родио­
новичу 41 год. Родил­
ся в Душанбе. Обра­
зование высшее. На 
службе в вооруженных си­
лах с 1984 года. Служил в 
Московском, Киевском, 
Сибирском и Среднеази­
атском округах. Специаль­
ности: эксплуатация само­
летов и авиадвигателей, 
хранение транспорта неф­
ти и газа, инженер-химик. 
В Ангарске с 1998 года.

Служил старшим офице­
ром управления, замести­
телем начальника управ­
ления ГО и ЧС. В приказе 
министра Валерию Миши­
ну присвоено очередное 
воинское звание полков­
ник.

Игорь КАРИН.
Любовь ЗУБКОВА (фото).
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САНИТАРНЫЕ ВРАЧИ ОБЕСПОКОЕНЫ
По оценке главного врача центра Госсанэпиднадзора в Ир­

кутской области Петра Каурова, эпидемиологическая ситуа­
ция в Иркутской области в 2002 году по сравнению с 2001 
годом существенно не изменилась и продолжала оста­
ваться напряженной. Всего в прошлом году в Иркутской об­
ласти было зарегистрировано 601388 случаев заражения ин­
фекционными болезнями. По сравнению с 2001 годом число 
инфекционных заболеваний снизилось на 21%. В частности, 
жители Иркутской области стали меньше болеть гепатитом В и 
С, корью, краснухой, сифилисом и гонореей, ВИЧ-инфекцией. 
Однако выросла заболеваемость гепатитом А, кишечными ин­
фекциями, туберкулезом, чесоткой, педикулезом.

Особую тревогу у медиков вызывает здоровье детей и под* 
ростков. Согласно проведенной всероссийской диспансериза­
ции детей и подростков только треть всех осмотренныхюе- 
бятишек врачи относят к категории здоровых. Больше по­
ловины детей имеют предрасположенность к развитию патоло­
гии. Около 20% детей уже имеют хронические заболевания. В 
основном это жители промышленных городов. По словам Пет­
ра Каурова, дети страдают от санитарно-гигиенического неб­
лагополучия в области. Так, 22% почвенных проб не соот­
ветствуют санитарным нормам, по загрязненности атмос­
ферного воздуха Иркутск входит в десятку самых неблагопо­
лучных городов России.

ЕЛЕК

ОТКЛЮЧИМ БАТАРЕИ 
РАНЬШЕ?

K J
I

СРЕДНЯЯ ЗАРПЛАТА - 5259,9 РУБЛЯ
Средняя номинальная заработная плата, начисленная 

за февраль 2003 года, в крупных, средних,и малых орга­
низациях Иркутской области составила, по предваритель­
ным данныМ| 5259,9 рубля. Февральская номинальная зара­
ботная плата выросла по сравнению с предыдущим месяцем на 
0,2%, а в сравнении с февралем 2002 года - на 26,5%.

Реальная заработная плата, рассчитанная с учетом индекса 
потребительских цен, составила к предыдущему месяцу 99,1%. 
По сравнению с февралем 2002 года она увеличилась на 10,5%.

4 4
п.

лимат на Земном 
.шаре меняется. Об 

этом голосят все средства 
массовой информации. 
Сведений о климатических 
процессах столько, что не 
ровен час лихие бюрократы 
обвинят СМИ во всех катак­
лизмах природы -  скажут, 
Цакаркали. Поговаривают, 
что и в Сибири будет теп­
лее. Хотя из других источ­
ников сведения о погодных 
перевертышах на нашей 
территории прямо противо­
положные. Так что надо изу­
чать процессы, происходя­
щие в окружающей среде. 
Вот уже прошла информа­
ция, что расконсервируют 
закрытые станции на зем­
ных полюсах, где измене­
ния климата природа де­
монстрирует, как говорит­
ся, воочию.

У нас заметные измене­
ния можно ощутить на 
собственной, извините, 
шкуре. Ранняя весна -  вот 
она перед нами. Апрель 
только настал, а нам уже 
обещают, разность темпе­
ратур ночной и дневной бу­
дет аж 20 градусов. На ули­
це большой плюс, а тепло 
по трубам теплостанции 
подают с лихвой. Ведь ото­
пительный сезон офици­
ально закончится только 15 
мая. И до середины мая на­
род за отопление будет 
платить, даже если, чтобы 
не задохнуться, будет жить

с открытыми форточками. 
И даже если вы позаботи­
лись снабдить свои бата­
реи кранами, которыми пе­
рекрываете поступление 
тепла в свою квартиру, пла­
тить за это -  непоступив­
шее -  тепло вам все равно 
придется!

Можно ли народу сэко­
номить свои кровные и не 
платить? Можно. Если убе­
дить администрацию горо­
да издать распоряжение об 
окончании отопительного 
сезона в апреле. Резон в 
этом есть: прогноз на ап­
рель, прозвучавший из уст 
пресс-секретаря Иркутс- 
кгидромета В.РОНТАРЯ, та­
ков: в апреле ожидается 
повышенный темпера­
турный режим. Средне­
месячная температура 
воздуха ожидается на 1° 
выше многолетних значе­
ний. Преобладающие 
температуры ночью бу­
дут O ^-S ^C . Днем 4-9° 
выше нуля. В третьей де­
каде месяца температура 
воздуха повысится до 
+20°С.

Чтобы дать знать адми­
нистрации города и депута­
там Думы, хотим! ли мы пла­
тить за тепло, в котором не 
нуждаемся, пишите в газету 
или бросайте в ящики 
“письма к мэру” , которые 
развесили по городу. Итоги 
этой переписки проде­
монстрируют нашу с вами 
активность в защите собс­
твенных кошельков.

Леонид КОВАЛЕНКО.

ЖЕНСКУЮ КОНСУЛЬТАЦИЮ 
ЗАКРЫВАЮТ?

№ V
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- Правда ли, что зак­
рывают женскую кон­
сультацию, а здание от­
дают предпринимате­
лям? Этого нельзя до­
пустить!

Ольга Седых.

На вопрос отвечает 
Людмила ЮРГЕНСОН, на­
чальник городского управ­
ления здравоохранения:

- Уважаемые ангарчан-
ки!

В управление здравоох­
ранения, в редакцию газеты 
поступают многочисленные 
вопросы по поводу здания 
женской консультации МУЗ 
“Городской родильный 
дом”. Уже в течение полуго- 
да некто распространяет 
слухи о размещении в зда­
нии казино, гостиницы и др. 
немедицинских учрежде­
ний, утверждая при этом, 
что существуют уже подпи­
санные приказы, соглаше­
ния, решения.

Специализированное 
здание женской консульта­
ции было построено в 70-х 
годах для оказания специ­
ализированной медицин­

ской помощи. Вопросы о 
реорганизации женской 
консультации, передаче 
здания ни разу ни на одном 
уровне не обсуждались.

Указанное здание жен­
ской консультации, распо­
ложенное по ул.Чайковско­
го, является объектом му­
ниципальной собственнос­
ти; отчуждение объекта в 
другую собственность осу­
ществляется на основании 
постановления мэра. Пос­
тановление мэра готовит­
ся на основании решения 
Думы об утверждении 
прогнозного плана прива­
тизации объектов муници­
пальной собственности. В 
перечне объектов, подле­
жащих отчуждению, зда­
ние женской консультации 
не значится.

Я хочу успокоить жи­
тельниц города, что меди­
цинская амбулаторная 
специализированная по­
мощь оказывалась и бу­
дет оказываться в жен­
ской консультации - спе­
циализированном учреж­
дении, расположенном по 
ул.Чайковского.
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апреля в зда­
нии админис­
трации состоя- 

i лись открытые 
депутатские слушания по 
обсуждению сметы рас­
ходов экологического 
фонда.

Вначале был отчет эко- 
фонда за прошлый год. 
Бюджет городского экофон­
да за прошлый год оказался 
очень скромным - 15.615 
тыс. рублей па “вине" пра­
вительства, которое приня­
ло закон, позволяющий 
предприятиям-загрязните­
лям не платить деньги. Из 
денег экофонда 10.533 тыс. 
рублей было потрачено на 
приобретение медицинско­
го оборудования. Около 2 
миллионов ушло “Флеру” на 
"мероприятия по сохране­
нию и восстановлению зе­
леного фонда” .

В этом году “загрязни- 
тельные’1 платежи верну­
лись, кроме того, экофонд 
стал частью городского 
бюджета (в котором пре­
дусмотрено на экологичес­
кие нужды 20 млн. рублей), 
в результате, по общ им 
подсчетам, ожидается 
около 34 млн. рублей. Ре­
шить, “куда девать эти день­
ги” , и стало главной задачей 
слушаний.

Первым же пунктом , 
на котором споткнулись 
депутаты , была охрана 
атмосферного воздуха и 
строительство скруббера 
каталитического  на 14 
котле ТЭ Ц -10 (очистные 
сооружения). Представите­
ли ТЭЦ-10 просили на этот 
самый скруббер 2 млн. 115 
тысяч рублей. Но так как 
Владимир ВОРОНКОВ, за­
меститель главного инже­
нера ТЭЦ-10, заявил во 
всеуслышание, что ТЭЦ-10 
выгоднее нынче платить за 
выбросы (плата достаточно 
низкая), чем строить очис­
тители-золоуловители (на 
это нужно около 5-6 милли­
онов на один только котел, а 
их на ТЭЦ 16 штук), то нас­
трой депутатов оказался 
явно не в пользу этой заяв­
ки.

Депутат Олег МАЛ О В 
^ф онически  посочувствовал 

бедным энергетикам, кото­
рые не могут найти 2 милли­
она на опытную установку".

- Многие депутаты, - на­
чал мэр Евгений КАНУХИН, - 
в Думе отсидели не один 
год (смех в зале) и видят са­
ми, что из года в год здесь 
утверждаются одни и те же 
сметы. Так вот, исходить из 
принципа “давать, потому 
что давали в прошлом году", 
мы не будем. Долги, конеч­
но, надо возвращать, а в ос­
тальном нужно все смотреть 
досконально.

Следующая загвоздка 
случилась с пунктом  2: 
“ Обеспечение населения

питьевой водой” . Так как
качество питьевой воды 
очень даже заботит наших 
горожан, особенно пос­
ле “фекальной аварии” 
в Иркутске, вопрос 
этот обсуждался го- 
рячо. Заявительница 
Галина РУДНИКОВА, 
директор ангарского 
“Водоканала” , сооб­
щила, что прежде 
чем браться за об­
суждение этой прог­
раммы, нужно выяс­
нить, чего же мы хо­
тим: разрабатывать 
а л ь т е р н а т и в н ы е  
месторождения, ко­
торые влетят в копе­
ечку (Чебогорское - 
809 млн. рублей, Мо- Щ  
настырское - 326 млн. 
рублей), или все-таки 
улучшать качество воды 
из старого водозабора, чт

Утверждение сметы экофонда 
весьма; проб ематично

*

гораздо дешевле и реаль­
нее в наших условиях (пе­
реход на импортные очис­
тные на Ангаре обойдутся 
нам в 50 млн. рублей за три 
года). Скрестив шпаги с от­
цом альтернативного про­
екта Владимиром ПУТЯТО, 
утверждавшим, что городу 
непременно нужен альтер­
нативный источник водоза­
бора, Галина Ивановна со­
общила, что 70% россий­
ских городов живут на од­
ном источнике, и ничего, не 
жалуются. Все-таки 809 
млн. и даже 326 млн. руб­
лей у нас в бюджете не ва­
ляются, поэтому депутаты 
решили не мудрствуя лука­
во, что надо улучшать во­
дичку из Ангары и не загля­
дываться на тот же Монас­
тырский, тем более что еще 
неизвестно, какого качес­
тва там вода. Обещания 
федералов “дать денег, ес­
ли мы разработаем про­
ект", депутатов не вдохно­
вили, кто их, федералов, 
знает, сегодня обещают, 
завтра не дадут.

Зато организация кон­
курса между малыми и 
средними предприятия­
ми на сбор и переработку 
отходов (1 миллион руб­
лей) сомнений не вы з­
вала. Что верно,то верно, 
мусора у нас столько, что 
скоро задыхаться нач­
нем.

Необходимость ф и­
нансирования пункта 
программы о сохранении 
и восстановлении зеле­

ного фонда тоже особых 
прений не вызвала. А так­
же устройство городского 
лесничества, подразумева­
ющее сумму в 1 миллион. 
Зато эколого-токсиколо- 
гическое обследование 
земель, которое нам 
“ спустили”  федералы 
согласно программе 
“ Плодородие” , за 120 ты ­
сяч рублей депутатов не 
устроило. Федералам надо 
земли обследовать, пусть 
сами деньги выделяют - вот 
к какому выводу пришли де­
путаты.

Один из самых ж ес­
тких споров возник по по­
воду мониторинга состоя­
ния окружающ ей среды 
(770 тысяч рублей). 
Зам.мэра Александр БЫ­
КОВ сказал: “Зачем нам мо­
ниторинг, выйдите на улицу, 
понюхайте и отправляйте 
загрязнителям письма". А 
Олег Малов напомнил, что в 
1988 году, когда в городе 
было 287 случаев астмы за 
одну ночь, мониторинг тоже 
велся, а виноватых в случив­
шемся так и не нашли. Этот 
вопрос, видимо, будет об­
суждаться еще не один раз, 
поэтому его пока закрыли.

Общее впечатление от 
слушаний осталось одно: 
мало того, что у нас эколо­
гия неважная, так еще и пы­
таемся объять необъятное. 
Поэтому, наверное, и веч­
ная нехватка средств. Мо­
жет быть, лучше напрячься 
на основных "фронтах" и по­
пытаться хоть что-то одно

привести в норму? Так что 
будет ли смета окончатель­
но утверждена на очеред­
ном официальном заседа­
нии нашей Думы -  это еще 
вопрос.

Геннадий КОНДОБА- 
ЕВ, помощ ник депутата 
Госдумы, считает:

- Нам надо не распылять 
бюджетные деньги, а ре­
шать неотложные пробле­
мы. Это улучшение качества 
питьевой воды; реализация 
программы Отходы” ; прак­
тика конкурсных проектов, 
чтобы к бюджетным средс­
твам притягивался частный 
капитал; лесоустройство, 
социально-гигиенический 
мониторинг. А также необ­
ходимо создать экологичес­
кий совет при органах само­
управления, потому что эко- 
фонд и экспертный совет 
упраздняют, а проблемами 
экологии все-таки зани­
маться нужно.

Наталья ОЖОГИНА.

P.S. Этими слушания­
ми дело не закончилось. 
Поскольку адм инистра­
ция настроена на скорей­
шее принятие программы 
природоохранных мероп­
риятий, то депутаты еще 
не раз собирались на ра­
бочие совещания: что-то 
вычеркивали, что-то д о ­
бавляли...

Однако окончательное 
решение будет принято 
только на официальном 
заседании Думы в конце 
апреля.
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4звеще:чке 6.6 открЬг ом конкурсе невыполнен ие работ
по содержанию зеленых насаждении на городских 
улицах, парков и цветников на территории города

дминистрация Ангар- 
B^HtCKoro  муниципально­
го образования приглашает 
юридических лиц и индиви­
дуальных предпринимате­
лей к участию в открытом 
конкурсе на выполнение ра­
бот по содержанию зеленых 
насаждений на улицах горо­
да, парков и цветников на 
территории/орода.

Организатором конкур­
са является отдел капиталь­
ного строительства адми­
нистрации Ангарского му­
ниципального образования, 
адрес: г.Ангарск-27, а/я
1158.

Конкурс проводится 
открытым по числу участни­
ков и закрытым по форме 
подачи заявок.

Полный комплект кон­
курсной документации, со­
держащий инструкции учас­
тникам конкурса, анкету 
претендента, конкурсную 
з&явку, таблицу цен и состав 
работ, состоящий из трех 
списков, предоставляется 
за плату в размере 2171 
руб., которая не подлежит

возмещению.
Денежные средства не­

обходимо перечислить в 
срок до 8 мая 2003г. включи­
тельно на счет управления по 
экономике и финансам ад­
министрации Ангарского му­
ниципального образования 
№ 40204810300000000007 в 
РКЦ г. Ангарска, БИК 
042505000, ИНН 3801063093, 
в доход бюджета Ангарско­
го муниципального образо­
вания, код 2010643 “Дохо­
ды от оказания услуг или 
компенсация затрат госу­
дарства, зачисляемые в 
местные бюджеты", с по­
меткой "Плата за конкур­
сную документацию”. Кон­
курсные заявки должны 
быть заполнены в соответс­
твии с требованиями кон­
курсной документации, 
оформлены на имя замес­
тителя мэра Ангарского му­
ниципального образования 
Быкова А.Г и направлены 
по адресу: г.Ангарск, 11 
микрорайон, дом 7-7а, от­
дел капитального строи­
тельства Ангарского муни­

ципального образования 
( п о н е д е л ь н и к - п я т н и ц а  
8.00-17.00 с перерывом на 
обед -12.00-13.00). Заявки 
принимаются до 12 часов 
00 минут (по местному вре­
мени) 8 мая 2003 года.

Вскрытие конвертов с 
конкурсными заявками сос­
тоится 12 мая 2003 года в 14 
часов 00 минут (местного 
времени) по адресу: г.Ан­
гарск, пл.Ленина, в здании 
администрации Ангарского 
муниципального образова­
ния, кабинет 47.

Требования к участни­
кам открытого конкурса:

- опыт работы на рынке 
услуг;

- наличие иных докумен­
тов, предусмотренных кон­
курсной документацией. 
Конкурсная комиссия ос­
тавляет за собой право ис­
пользовать для оценки ре­
путации исполнителя иную 
информацию, полученную 
из официальных органов в 
соответствии с действую­
щим законодательством 
РФ.

Критерии оценки кон­
курсных заявок:

- предложение наимень­
шей стоимости по данному 
виду работы;

- цена неизменна на пе­
риод выполнения работ;

- срок выполнения ра­
бот;

- применение совре­
менных технологий;

- соответствие агротех­
ническим правилам.

При оценке квалифика­
ции исполнителя сущес­
твенную роль играет пре­
доставление претендентом 
полной и точной информа­
ции.

По каждому списку бу­
дет признан победитель.

Срок заключения до ­
говора

С победителями конкур­
са в течение 20' рабочих 
дней после подведения ито­
гов конкурса будет заклю­
чен договор на выполнение 
работ.

Справки по телефону 
52-35-82.
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ЭЛЕКТРОСВЯЗЬ” РЕПЕТИРУЕТ «П
Повременная оплата услуг местной телефонной связи 

для юридических лиц вводится на территории Иркутска с 
1 июля 2003 года. Решение о введении в городе “повремен­
ки" было принято руководством ОАО '‘Связьинвест* и ОАО “Си­
бирьтелеком".
; i t  В России на повременную оплату телефонных разговоров 
уже перешли более 250 городов,

В Иркутской области платят за минуты пока только ангар- 
чане, и только юридические лица. Но в “Электросвязи" отмеча­
ют, что не за горами перевод на “повременку" Шелехова, Усо- 
лья-Сибирского и Братска. Что касается Иркутска, то следую­
щим этапом станет перевод на повременную оплату всех горо­
жан, имеющих телефоны.

ВЫСТАВКА

В “СИБЭКС ОЦЕНТРЕII 1CС 4БВЕСН А”
На ежегодной выставке “ Сибвесна” , которая будет 

проходить в ‘ Сибэкспоцентре” с 8 по 11 апреля, своё 
мастерство и новинки сезона продемонстрируют 34 
участника из Москвы, Санкт- Петербурга! Саратова, 
Нижнего Новгорода, Омска, Томска, Кемерова, Читы и 
городов Иркутской области.

Выставка состоит из трёх разделов: уют и мода, красота 
и здоровье, семья и дети. Вниманию иркутянок будут предло­
жены показы причесок “Весна" и “Весенняя соната4, коллек­
ций пальто и костюмов “Весёлая весна", демонстрация кол­
лекций головных уборов, а также ряд показов детской и 
взрослой одежды отечественных производителей.

ПРИЗЫВ-2РОЗ

МНОГИЕ ПОЛУЧАТ ОТСРОЧКУ
56% граждан, подлежащих призыву в армию России и 

по которым еще не принято решение, получат отсрочку во 
время весеннего призыва-2003. Всего таких людей (ранее 
получавших отсрочку, не достигших призывного возраста и 
т.д.) в области 22 тысячи. Об этом сообщил военный комиссар 
Иркутской области Василий СУНДАРЕВ.

Он пояснил, что по состоянию здоровья отсрочку от служ­
бы в армии получат 12% призывников, по семейному положе­
нию (например, если в семье ребенок до трех лет) - 4- 5%. Са­
мая большая категория граждан, которые получают отсрочку, - 
студенты вузов области.

ЭКОНОМИКА

БЕЗ ТРУБЫ - ОДНИ ПОТЕРИ
Из-за отсутствия нефтепровода в Китай Россия еже­

годно теряет порядка 25 млн. тонн добычи нефти. Об этом 
на пресс-конференции в Москве сообщил председатель прав­
ления НК ЮКОС Михаил Ходорковский. При атом денежные по­
тери составляют около $1,5-2 млрд. в год. М. ХОДОРКОВСКИЙ 
отметил, что это потери только из-за отсутствия сбыта нефти, 
при этом нужно учитывать, что строительство и работа трубопт 
ровода приносили бы дополнительные налоговые отчисления.

КАДРЫ

НОВЫЙ ВИЦЕ-ГУБЕРНАТОР
Лариса ЗАБРОДСКАЯ приступила к исполнению обя­

занностей заместителя главы администрации Иркутской 
области. По предварительным данным, она займет место ви- 
це-губернатора Александра РУДИ КА.

Л.Забродская с 1997 года до настоящего времени занимала 
должность председателя Иркутского регионального отделения 
Федеральной комиссии по рынку ценных бумаг России. С 1992 по 
1994 г. Л. Забродская занимала должность заведующего отделом 
обеспечения программ приватизации, заместителя председате­
ля, первого заместителя председателя комитета по управлению 
имуществом Иркутской области, в 1992 году - главного инспекто­
ра государственной налоговой инспекции по г Ангарску.

"Телеинформ", “Сибирские новости1*.

м

БОЛЬШОЙ СБОР
25 апреля 2003 г. в 10 часов местного 
времени состоится внеочередное оч­
ное собрание акционеров ОАО «Сиб- 
монтажавтоматика» по адресу: Иркут­
ская обл., г.Ангарск, ул. Героев Красно­
дона, 4, ДК «Энергетик».

ПОВЕСТКА ДНЯ:
1. Утверждение положения о порядке подготовки 

и проведения собрания акционеров ОАО «Сибмонта­
жавтоматика» в новой редакции,

2. Утверждение положения о совете директоров 
ОАО «Сибмонтажавтоматика» в новой редакции.

3. Утверждение положения о генеральном дирек­
торе ОАО «Сибмонтажавтоматика» в новой редак­
ции.

4. Досрочное прекращение полномочий гене­
рального директора и избрание генерального дирек­
тора ОАО «Сибмонтажавтоматика».

Дата составления списка лиц, имеющих право 
участвовать во внеочередном очном собрании акци­
онеров, установлена 30 марта 2003 года.

Начало регистрации в 8.30 местного времени в 
помещении ДК «Энергетик», окончание регистрации 
в 9.50.

Прибывающим на собрание иметь паспорт, дове­
ренность.

С материалами по вопросам, включенным в по­
вестку дня внеочередного очного собрания акционе­
ров, можно ознакомиться по адресу: Иркутская обл., 
г.Ангарск, ул.Чайковского, 1а, каб. 304. Тел. 53-24-77.

Совет директоров.
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При прохождении вызова 
в городском формате через 
станции ГТС используются 
различные типы межстанци- 
онных сигнализаций, в боль­
шинстве которых информа­
ция о номере звонящего 
просто не передается и соот­
ветственно не доходит до се­
ти ЗАО "Байкалвестком'1. Оп­
ределение городских номе­
ров происходит только для 
тех станций ГТС, которые, так 
же как и ЗАО " Байкалвес­
тком", используют систему 
общеканальной сигнализа­
ции №7 -  универсальную 
многофункциональную сис­
тему межстанционной сигна­
лизации, ориентированную 
на поддержку практически 
всех уже известных, а также 
будущих интеллектуальных 
услуг связи. Ситуация может 
измениться в лучшую сторону 
(в плане определения боль­
шего количества городских 
номеров) только в ходе об-

вания абонентов, открытию 
новых офисов продаж и обс­
луживания. Как было сказано 
выше, мы готовы и к сниже­
нию цен.

В текущем году мы при­
ложим все усилия, чтобы або­
нент, выбирающий "Байкал­
вестком", остался доволен 
своим выбором.

ТАРИФНАЯ
ПОЛИТИКА

- Почему такая разница 
в стоимости звонков в сети 
QSM И NMT?

- Наличие таких двух 
принципиально разных по 
своим качественным харак­
теристикам продуктов, как 
GSM и NMT, требует приме­
нения и различных схем тари­
фикации.

Стандарт GSM заслужен­
но является на сегодняшний 
день наиболее популярным

нии новых, более удобных та­
рифных планов. Помимо не­
посредственно тарифов уже в 
первом полугодии 2003 г. на­
шим абонентам будут пред­
ставлены "Программа обслу­
живания VIP-клиентов" и "Бо­
нусная программа".

- Добрый деньI Плани­
руете ли вы введение 
GPRS, WAP?

- В настоящей конфигу­
рации сети GSM компании 
"Байкалвестком” функциони­
рование услуги GPRS невоз­
можно, и ее внедрение тре­
бует значительных инвести­
ций. В данный период наша 
компания считает более це­
лесообразным осуществлять 
инвестиции в географичес­
кое расширение сети и уве­
личение ее емкости.

Точная дата ввода услуги 
в сетях GSM компании "Бай­
калвестком” не определена. 
Во многом она зависит от

февраля 2003 г. в рамках ежегод­
ной выставки “ Сибинфоком. Сис­
темы безопасности” ведущий 

оператор сотовой связи Восточной Сибири 
компания “ Байкалвестком” провела пресс- 
конференцию, на которой представила ре­
зультаты работы ушедшего года, а̂ также пла­
ны на будущее компании. На вопросы при­
сутствующих отвечали генеральный директор 
ЗАО “ Байкалвестком”  Владимир Шаповалов, 
начальник отдела сотовой связи Сергей Ж ар­
ких, начальник отдела маркетинга Александр 
Цветков, начальник отдела обслуживания або­
нентов Ольга Бурцева, начальник отдела про­
даж Лариса Гузяева. Беседа получилась инте­
ресной, и мы решили воспроизвести для вас 
самые актуальные вопросы, дополнив их 
письмами, ежедневно направляемыми або­
нентами непосредственно на корпоративный 
сайт компании.

Все вопросы мы сгруппировали в 5 основ­
ных групп, каждая из которых являет собой 
одно из направлений работы компании.

СЕТЬ
- Каковы ваши планы на 

2003 год? Планирует ли 
компания дальнейшее тер­
риториальное расширение?

- Безусловно. В 2003 году 
компанией намечен этап рас­
ширения, который затронет 
прежде всего пригородные 
зоны и дачные массивы, а 
также основные трассы об­
ласти, такие, как Иркутск - 
Ангарск, Иркутск - Листвянка, 
Шелехов - Большой Луг. Есть 
в планах компании новые 
города и поселки - Зима, 
Слюдянка. Сюда же можно 
отнести значительное терри­
ториальное расширение пок­
рытия Черемхова.

Однако начиная с 2002 го­
да приоритетным направле­
нием было и остается улучше­
ние качества связи на уже пок­
рытых территориях. Качество 
связи -  один из ключевых па­
раметров для оценки работы 
оператора, и наша компания 
прилагает максимум усилий 
для обеспечения комфортной 
работы наших абонентов.

- Чем отличается стан- 
дарт GSM-900 от GSM- 
1800? И что лучше для пот­
ребителя?

- Стандарт GSM может 
быть реализован на 3 часто­
тах -  900/1800/1900 (третий 
диапазон применяется в 
США, где европейские 900 и 
1800 МГц занятый другими 
службами), и фактическое 
отличие между ними толь­
ко в частотном диапазоне 
(предоставляемый же сервис 
услуг в большей степени за­
висит от самого оператора).

Из теории известно, чем 
выше частота, тем меньше 
радиус соты, проще говоря, 
максимальное удаление або­
нента от базовой станции: в 
GSM-900 это расстояние сос­
тавляет порядка 35 км, а в 
GSM-1800 -  10 км. В зависи­

мости от задач, которые ста­
вит перед собой оператор со­
товой связи при построении 
сети(ну и, естественно,нали­
чия лицензии), и происходит 
выбор стандарта.

В условиях невысокой 
плотности населения, не­
больших и далеко располо­
женных друг от друга насе­
ленных пунктов важнейшим 
фактором является радиус 
удаленности от базовой стан­
ции. В этом отношении стан­
дарт GSM-900 выгодно отли­
чается от GSM-1800. Если по­
пытаться охватить как можно 
большую территорию сетью 
GSM-1800, это потребует 
значительных капитальных 
вложений в строительство 
сети. Как следствие, получа­
ются значительные сроки 
окупаемости вложенных 
средств и/или высокие тари­
фы на услуги.

А вот при построении се­
ти в условиях мегаполиса 
идеально подходят стандар­
ты GSM-1800/1900, которые 
позволяют одновременно ра­
ботать на относительно не­
большом пространстве боль­
шому количеству абонентов.

11 декабря 2001 года 
компания "Байкалвестком" 
получила лицензию на пре­
доставление услуг сотовой 
связи в стандарте GSM-1800, 
что является очень важным 
шагом в построении совре­
менной двухдиапазонной се­
ти GSM-900/1800. Еще летом 
2002 года компания произве­
ла монтаж первых базовых 
станций стандарта GSM-1800 
в г.Иркутске. В настоящее 
время в гг. Иркутске, Ангар­
ске уже установлено более 10 
базовых станций GSM-1800, 
а в целом двухдиапазонная 
сеть GSM нашей компании 
включает в себя около 60 ба­
зовых станций. Комбиниро­
вание двух частотных диапа­
зонов в построении сети GSM 

общепринятая мировая 
практика. Сеть GSM-900 поз­

воляет компании максималь­
но расширить площадь пок­
рытия, а дополняющая ее 
сеть GSM-1800 - увеличить 
емкость сети в местах ее наи­
большей загрузки.

- Почему в тарифе “ 120 
секунд "  связь отключается 
на 31 минуте? Что это - ог­
раничение тарифа или осо­
бенность стандарта?

- На иркутской междуго­
родной станции, через кото­
рую транзитом проходит 
часть звонков нашей компа­
нии, установлен параметр ог­
раничения разговора до 30 
мин. Указанный параметр 
также активирован и на на­
шем коммутаторе GSM в г. 
Иркутске, аким образом мы 
пытаемся помочь абонентам 
избежать выставленных на 
крупные суммы счетов в слу­
чаях, когда по какой-либо 
причине (например, при от­
сутствии блокировки клавиа­
туры случайный посыл вызо­
ва) абонентом не был завер­
шен разговор. А надо приз­
нать, что такие случаи в на­
шей практике встречаются 
довольно часто.

- Сейчас функция “оп­
ределитель номера”  реа­
лизована не полностью (не 
определяются номера 
очень многих городских те­
лефонов). Почему и есть ли 
в планах компании нор­
мальная реализация этой 
услуги ?

- Данная ситуация харак­
терна для многих операто­
ров: процент определения 
городских номеров при звон­
ках на мобильные номера 
различных форматов сильно 
отличается. Это объясняется 
^различными маршрутами 
прохождения звонков при на­
боре городских и федераль­
ных номеров.

Если звонящий вам наби­
рает ваш шестизначный но­
мер, то на вашем телефоне бу­
дут определяться номера АТС- 
20, 22, 23, 24, 25,42,44 и теле­
фоны компании стандарта 
GSM и NMT. Если, звоня вам, 
будет набираться ваш феде­
ральный номер, то у вас будут 
определяться номера практи­
чески всех городских АТС.

Маршрут вызова на фе­
деральные номера идет че­
рез междугородную АТС, ко­
торая всегда определяет но­
мер звонящего абонента и 
передает его в сеть "Байкал­
вестком". Поэтому для або­
нентов с федеральными но­
мерами определяются все 
номера из Иркутской облас­
ти, а также некоторые между­
городные и даже междуна­
родные.

новления узлов ГТС.
При подключении услуги 

"определитель номера" каж­
дый абонент в обязательном 
порядке информируется о 
том, какие именно номера 
ГТС определяются.

КОНКУРЕНТНАЯ
СРЕДА

- Ваши прогнозы разви­
тия телекоммуникационно­
го рынка области. Ожида­
ется ли приход нового опе­
ратора?

- Рынок мобильной связи 
в России - одна из наиболее 
динамично развивающихся 
отраслей.

Поэтому мы ожидаем 
прихода новых конкурентов и 
готовимся к ужесточению 
конкурентной обстановки на 
рынке мобильной связи Ир­
кутской области. И если ра­
нее конкуренция велась на 
уровне продуктов (БВК пред­
лагал уСлуги связи в стандар­
тах GSM-900/1800 и NMT- 
450, а корпорация “Северная 
Корона” - в стандарте DAMPS 
-800), то в 2003 г. нас ждет 
конкуренция услуг и цен, пос­
кольку мы прогнозируем по­
явление новых операторов в 
стандарте GSM как наиболее 
перспективном в РФ в насто­
ящее время.

ЗАО корпорация "Север­
ная Корона” анонсировала 
запуск своей иркутской сети 
GSM-1800 еще в октябре
2002 г, тем не менее по ка­
ким-то причинам этого не 
произошло. Очевидно, что в
2003 г. данная сеть будет за­
пущена в эксплуатацию. Кро­
ме этого, с большой долей 
вероятности следует ожидать 
появления в Иркутской облас­
ти кого-то из "большой трой­
ки” (МТС, БиЛайн, Мегафон).

- Сейчас так много го ­
ворят о приходе конкурен­
та в стандарте GSM. Готова 
ли компания к приходу кон­
курента ?

- Как принято считать, 
конкуренция очень полезна 
потребителям услуг. Дейс­
твительно, зачастую ценьк на­
чинают снижаться, а выбор 
продуктов - увеличиваться. 
Гем не менее на практике 
конкуренция важна и для про­
изводителей, в нашем случае 
-  операторов мобильной свя­
зи. Она заставляет работать 
быстрее и продуктивнее.

Мы готовы к приходу 
сильных конкурентов. В рам­
ках программы "Нам доверя­
ют" наша компания проводит 
непрерывную работу по рас­
ширению площади покрытия 
и улучшению качества связи, 
улучшению уровня обслужи-

во всем мире. Поэтому он яв­
ляется более дорогим по 
сравнению с остальными 
стандартами -  такова практи­
ка работы многих операто­
ров, предоставляющих услу­
ги одновременно в двух стан­
дартах.

Стандарт NMT по-преж- 
нему предоставляет высокое 
качество связи. Но список 
дополнительных услуг и обо­
рудования данного стандарта 
весьма ограничен, Мы пози­
ционируем данный продукт 
прежде всего как недорогую 
качественную связь в круп­
ных городах области.

- Ожидается ли сниже­
ние стоимости в сети GSM?

- Безусловно, все наши 
клиенты заинтересованы в 
минимизации своих затрат на 
мобильную связь. Бесспорно 
также и то, что БВК имеет оп­
ределенные границы сниже­
ния цен, заданные бюджетом 
компании и интересами раз­
вития предприятия в целом.

Тем не менее с 17 февра­
ля 2003 г. в стандарте GSM 
нами была запущена в ком­
мерческую эксплуатацию се­
рия тарифов под общим наз­
ванием "Бизнес”. Она пред­
назначена для абонентов с 
объемом трафика от 5 минут 
В день и более. В рамках се­
рии существуют 4 однотип­
ных тарифных плана с раз­
личным объемом бесплатных 
минут, включенных в абонент­
скую плату. По сравнению с 
тарифами, существовавши­
ми ранее, реальная экономия 
средств абонентов колеблет­
ся от 10 до 30%, в зависимос­
ти от объема разговоров.

Хотелось бы также на­
помнить нашим абонентам о 
вещах, достаточно привыч­
ных, но от этого не менее зна­
чимых. Речь идет о бесплат­
ной междугородной состав­
ляющей разговоров Иркутск
-  Ангарск -  Шелехов -Усо- 
лье-Сибирское -  Саянск -  
Черемхово (стандарт GSM- 
900/1800), Иркутск -  Ангарск
-  Шелехов -  Усолье-Сибир- 
ское и Братск - Усть-Илимск 
(стандарт NMT -  450i), кото­
рую наша компания предос­
тавляет всем абонентам с са­
мого начала своей работы.

Наша компания ставит пе­
ред собой на 2003 г. очень вы­
сокие цели - фактическое уд­
воение абонентской базы. 
Гроссмейстерскую для Иркут­
ской области цифру в 100 000 
абонентов по планам мы дол­
жны перешагнуть еще до нас* 
тупления осени. Достигнуть 
таких показателей без либе­
рализации ценовой политики 
практически невозможно. По­
этому система "Бизнес"- это 
только первый шаг в созда-

—

Ilk «У.

спроса на данную услугу, 
дальнейшего развития теле­
коммуникационного рынка 
области и результатов экс­
плуатации данной услуги в 
сетях ведущих операторов 
России.

WAP-технология в насто­
ящее время тестируется на­
шей компанией, ее запуск в 
коммерческую эксплуатацию 
возможен уже в 1 полугодии.

ОБСЛУЖИВАНИЕ,
СЕРВИС

• Как вы относитесь к об­
винениям абонентов в не­
корректности обсчета звон­
ков и списании денежных 
средств с лицевых счетов?

- Для начала коротко о 
технической стороне органи­
зации оплаты. Сумма расхо­
дов абонента формируется в 
результате взаимодействия 
биллинговой системы и ком­
мутатора (который позволяет 
совершать и принимать звон­
ки). Информация о разгово­
рах накапливается в базе 
данных. Затем через опреде­
ленные интервалы времени 
передается биллинговой сис­
теме, которая осуществляет 
оценку разговоров в соот­
ветствии с конкретным та­
рифным планом.

Ключевым параметром, 
является периодичность, с 
которой происходит общение 
между коммутатором и бил­
линговой системой. Если не 
происходит ничего непред­
виденного, то периодичность 
обсчета звонков в компании 
"Байкалвестком" такова: в 
стандарте GSM -  1 раз в час, 
в стандарте NMTi -  1 раз в 
полчаса. По завершении обс­
чета баланс уменьшается на 
сумму, начисленную за звон­
ки в течение часа/получаса 
соответственно. А вот начис­
ление за периодические ус­
луги, например, определи­
тель номера, происходит раз 
в сутки ночью.

Все платежи, как по кар­
точкам "Экспресс-оплата” , 
так и наличными, заносятся 
на баланс мгновенно. Ста­
тистика по скорости расходо­
вания средств обновляется 
раз в сутки и тоже ночью.

Однако иногда, например, 
при резком росте абонент­
ской базы, происходит неко­
торое запаздывание контак­
тов коммутатора с биллинго­
вой системой оператора. 
Кроме того, несколько первых 
дней месяца (как правило, 3 
первых дня, когда происходит 
формирование ежемесячных 
счетов за услуги) биллинго­
вая система не производит 
снятие средств со счета и по­
том снимает за три дня.

mailto:vrem@irmail.ru
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Более сложные прецеден­
ты связаны с использованием 
дополнительных услуг, таких, 
как роуминг или междугород­
ные звонки. Так, оплата за ро­
уминг осуществляется на ос­
новании счетов, выставлен­
ных ЗАО "Байкалвестком" тем 
оператором, к услугам кото­
рого вы прибегали. Информа­
ция о совершенных в роумин­
ге или междугородной службе 
звонках приходит через неко­
торое время (договорные сро­
ки для роуминга - до трех ме­
сяцев, для м/г -  две недели), 
что приводит к единовремен­
ному списанию крупных сумм.

Нередко претензии возни­
кают из-за того, что абоненты 
не знают некоторых техничес­
ких нюансов: звонки на уста­
ревшие АТС, факсы, АТС с оп­
ределителем номера и т.д.

Ошибки в счетах, безуслов­
но, случаются. Но претензии к 
операторам часто необосно­
ванны. Разобраться в данной 
ситуации позволяет детализи­
рованный счет. В рамках прог­
раммы “НАМ ДОВЕРЯЮТ” де­
кабрь 2002 года был объявлен 
в компании месяцем бесплат­
ной детализации.

- Вчера в бегущей стро­
ке было показано объявле­
ние о вашем c a ll-центре, 
Хотелось бы узнать о нем 
более подробно.

щ

- Необходимость созда­
ния единой информационно­
справочной службы компании 
появилась уже давно. Мы пре­
доставляем услуги в 10 горо­
дах Иркутской области, лишь

• в самых крупных из них созда­
ны филиалы и выставочные 
залы, где можно получить ква­
лифицированные консульта­
ции. Да и в целом возмож­
ность получения оперативной 
и полной информации по те­
лефону в современном бизне­
се трудно переоценить.

Щ '■<% В канун новогодних праз­
дников наша компания ввела в 
эксплуатацию CALL-центр, 
осуществляющий распреде­
ление и обработку телефон­
ных звонков. На сегодняшний 
день в центре работают свыше 
20 специалистов, каждый из 
которых в среднем обрабаты­
вает 35-40 звонков в час. Лю­
бой абонент компании в любое 
время суток может получить 

^квалифицированную помощь в 
вопросах текущего обслужи­
вания, первичных консульта­
ций по тарифным планам и 
оборудованию, сервисного 
обслуживания и ремонта, а 
также ознакомиться с послед­
ними новостями компании.

КАНАЛЫ
ДИСТРИБУЦИИ

- Почему у вас такие вы­
сокие цены на оборудова­
ние? В М оскве можно ку ­
пить данные аппараты на 2- 
3 тыс. дешевле ?

и

*• Компания “Байкалвес­
тком" является ОПЕРАТОРОМ, 
предоставляющим УСЛУГИ 
сотовой связи в стандартах 
NMT-450i и GSM-900/1800 на 
территории Иркутской облас-

*  ти. Продажа оборудования 
никогда не была основным 
направлением компании.

Данное направление ак­
тивно развивается официаль­
ными дилерами/агентами ком­
пании, в отделах продаж кото­
рых вы можете не только при­
обрести сотовый телефон, но и 
подключиться к сети компании 
“Байкалвестком". Цены на ап­
параты у них гораздо ниже, 
чем в БВК. И мы рады, что их 
появление повлекло за собой 
возможность приобрести со­
товый телефон большему ко­
личеству желающих, для кото­
рых ранее он был недоступен.

- Планируется ли компа­
нией увеличение количес­
тва собственных офисов в 
центральных районах горо­

да?
- В этом году нами уже 

сделаны первые серьезные 
шаги на пути улучшения сер­
виса: открыты 2 новых офиса в 
Ангарске и Усолье-Сибир- 
ском. Кроме того, в 2002 году 
был обновлен центральный 
офис компании. Строители и 
дизайнеры сделали все воз­
можное, чтобы наши абонен­
ты чувствовали себя здесь 
комфортно и уютно.

В самое ближайшее время 
в центре Иркутска (ТЦ “Три­
умф” ) будет открыт новый 
выставочный зал.
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ПОШИ АЧ9КАМИ
27 по 30 марта в ра­
йоне лагеря “ К о с­
м о с ”  было обнару­

жено скопление скаутов. Ко­
личеством примерно120 че­
ловек. Именно там проходил 
областной скаутский лагерь 
“ Ш кола патрульных” . Каждый 
год на “Школу" собираются луч­
шие из лучших -  старшие скауты 
из отрядов областной ассоциа­
ции Ъайкальский скаут". В этот 
раз в программе лагеря учас­
твовали отряды из Иркутска, 
Усолья, Шелехова, Усть-Куды, 
Черемхова, посёлка Белоречен­
ский и, конечно, Ангарска. Наш 
город представляли 2 скаутских 
отряда -  “Юниория" и “Лорейн".

Программа лагеря была 
очень насыщенной и серьёзной 
- ребята готовились стать инс­
трукторами по специальнос­
тям. Для тех, кто не знает, в пе­
речень специальностей входят: 
туризм (а как же без него!), ме­
дицина, скаутинг (история ска­
утского движения), российская 
государственность (основы 
патриотического воспитания и 
геральдика, т.е. значение и ис­
тория флага, герба и гимна 
России), игротехника (прове­
дение игровых программ с ма­
лышами), экономика и даже 
компьютер.

Лагерь оказался очень нео­
бычным с самого начала -  ребят, 
приехавших вместе, распреде­
лили по разным командам. В 
смешанных командах им пред­
стояло найти себе новых друзей 
со всех территорий области. 
Вначале было очень тяжело, но в 
первый же день барьеры, меша­
ющие общению, были взяты. Ко­
манды соревновались в твор­
ческих и интеллектуальных кон­
курсах, в спортивных програм­
мах. И, конечно, на скаутском 
ралли -  это когда по верёвкам 
лазят в полном туристическом 
снаряжении. Особенно весело, 
когда в этот момент под тобой

весенняя лужа, с которой в лю­
бой момент ты имеешь возмож­
ность познакомиться поближе. 
Такая вот романтика!

Кто-то выигрывал, кто-то 
проигрывал. Лидерами же по 
итогам "Школы" стали 2 сбор­
ные команды -  “Оба-на" и 
"Альянс” .

Ну а самым главным в лагере 
оказался личный зачёт. За от­
личную работу на специальнос­
тях самым-самым выдавались 
жетоны с болыио-о-ой печатью. 
Специальностей было семь, 
следовательно, максимальное 
количество жетонов тоже было 
равно семи. Из 120 участников 
“ Школы патрульных” лучшими 
инструкторами стали всего 4 че­
ловека. В их число вошёл и ска ­
ут из Ангарска Сергей КАРА- 
МЫШЕВ (отряд "Лорайн"). 
Правда, собственно звания 
“скаут” у него еще нет (он ка­
дет), но право называться луч­
шим среди юных инструкторов 
он уже заслужил, как говорится, 
"потом и кровью".

После бесконечных часов 
занятий по специальностям, 
танцев, песен, стихов, КВНа, 
“интеллектуалки” (все занятия 
на "отлично", заметьте!) Серега 
умудрился проползти с разод­
ранной в кровь ногой скаутское 
ралли -  это уже характер! В сво­
ей команде он был замыкаю­
щим, а это тяжелее всего. И до 
последнего момента не верил, 
что будет такой результат. Ведь 
в скаутинге он совсем недавно, 
нет ещё и года.

А ещё по вечерам были дис­
котеки, кофе с тортиком для 
друзей (от того же Серёги, кото­
рый еще и прекрасно готовит), 
фото на память о новых знако­
мых и слёзы при расставании. 
Сдружились к концу лагеря все 
так, что, когда пришло время 
уезжать, очень многие жалели, 
что ехать всем надо в разные го­
рода.

И снова пришла пора заго­
ворить о том, о чем всю 
зиму молчали. Потому 

что весна, птички поют и потихонь- 
ку-полегоньку из своих гаражей 
выползают наши двухколесные 
друзья-мотоциклы. Вот о байке­
рах и поговорим.

В своем развитии байкерское 
движение докатилось и до Ангар­
ска, причем уже давно. Байкеры 
развиваются, множатся, встреча­
ются и тусуются. И на этот год уже 
определена дата открытия мото- 
сезона. Итак, официальное откры­
тие сезона в этом году состоится 
сразу в двух городах - Ангарске и 
Иркутске. Начнется все 10 мая в 
Ангарске. План мероприятия уже 
есть, подробности будут уточнять­
ся ближе к дате. Но уже известно, 
что будут и красивые колонны мо-

- А какой вообще имидж у 
настоящ его байкера?

- Вообще-то все в одежде бай­
кера имеет свое предназначение: 
кожаная куртка не продувается 
ветром, не промокает под дождем; 
кожаные брюки или джинсы - тоже, 
плюс защита от возможных ожогов; 
ботинки от грязи; перчатки - чтобы 
рука не скользила. А главная де­
таль имиджа байкера - сам байк!!!

- Чем байк лучше машины?
- Машину мы вообще называ­

ем металлическим гробом на ко ­
лесиках. Что дома сидеть, что в 
машине ехать - в стены закован­
ный. Нет ощущения свободы, ско ­
рости. А еще байк - это удобно: 
можно где хочешь проехать, где 
хочешь поставить.

- А как быть, например, с 
риском  разбиться?
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тоциклов, и конкурсы с призами, и 
гости со всей области, и даже все­
общая тусовка в “Мегаполисе"!

Организатором этого праздни­
ка является один из ангарских 
байкеров, которого в своей среде 
зовут почему-то Ленин. С ним я 
решила побеседовать о байках, 
байкерах, байк-движении и т.д., 
поскольку он зачинщик праздника 
байкеров в Ангарске.

- С какого времени ты счита­
ешь себя настоящ им  б а й ке ­
ром?

- С того времени, как купил 
байк типа "чоппер" (чтобы вы м ог­
ли себе представить, что это та­
кое - к "чопперам" как раз отно­
сятся традиционные модели 
“Харлеев").

- Да, бывает. Выезжают на 
встречную полосу, залетают под 
грузовики. Все это от переоценки 
своих сил и далеко не безгранич­
ных возможностей машины.

- Твой совет начинаю щ им  
байкерам.

- У меня по этому поводу даже 
история есть. Случилось это в Уту- 
лике, на ежегодном байк-шоу. По­
дошел ко мне парень лет 16, спро­
сил, как стать байкером. Я ему от­
ветил: "Учишься, учишься, посту­
паешь в институт, потом работа­
ешь, работаешь, зарабатываешь 
деньги и покупаешь мотоцикл". - 
"А покороче нельзя?" - "Короче - 
никак!" Байк очень дорого стоит, 
родители такой не купят.

Валентина КАЛЬМУЦКАЯ.
— W I"
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Здравствуйте, газета “бремя”/
У меня есть небольшое предложение для “Н ам-16 ". Поч­

ти вся молодежь Ангарска увлекается музыкой, поэтому я пред­
лагаю составить три хит-парада - рок, рэп и поп по голосованию 
читателей . В конце месяца, к примеру, печатать биографию по­
бедителя одного из хит-парадов. Я считаю, что многие согласи­
лись бь• со мной.

Успехов вашему творческому коллективу! До свидания!
Ваша читательница Трин.
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дравствуй, Трин! Твое предложение нам понравилось, потому что дейс­
твительно музыку слушают все. Только зачем нам аж три хит-парада, если 

можно обойтись одним, охватывающим сразу все музыкальные направления? 
Так, наверное, даже интереснее будет: “Ну-ка, а что в Ангарске музыкальном на 
первом месте? Попса, рок или рэп?” В общем, над развитием твоей идеи мы еще 
подумаем, может, вместо биографии устроим, например, какой-нибудь конкурс.

Но чтобы что-то получилось, надо это “ что-то”  начать делать. Поэтому 
предлагаем всем, кто идеей хит-парада заинтересовался, звонить лично 
Ольге Гончаровой по телеф ону 52 -26 -58  в четверг с 14.30 до  16.00. И пом ни­
те - именно от ваш его голоса зависит музы кальное лицо наш его города!
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ВРЕМЯ* №37 5 апреля 2003
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ООО
• КОМПЛЕКСНЫЙ РЕМОНТ, 
РЕКОНСТРУКЦИЯ КВАРТИР,

ОФИСОВ, МАГАЗИНОВ.
• СТРОИТЕЛЬСТВО домов,

БАНЬ, ДАЧ.
• ПРОЕКТИРОВАНИЕ, 
ДОКУМЕНТАЦИЯ.im

. 7 -3 8 -3 9 .

ТРЕБУЕТСЯ БУХГАЛТЕР
Тел. 54-64-53 . 7Ж1уг

м «to

СТОМАТОЛОГИЧЕСКОЕ
ОБОРУДОВАНИЕ Ф56-18-75.

450 стр. полезной информации.

UoHa 400 руб.

ДК Энергетик, оф. 214, т. 52-86-09
СОВР. ТЕХНОЛОГИИ И 

ЦЕНЫ В СТРОИТЕЛЬСТВЕ

ПРОДАЮ ПИЛОРАМУ 
Р63 "Заларинская"

Тел.: 54-77-88, 51-49-26.

УСЛУГИ
> Готовлю о вуз по английскому 

языку. Тел. 7 -36 -14 .
^Р е м о н т  дубленок, кож аны х 

пальто и шуб. Тел. 52-41 -99.
''П еретяжка мебели. Тел.: 5 IQ- 

746, 51 -15 -17 .
/'Кладу печи. Тел. 56-53-02 .
/-Ремонт кв-р. Тел. 51-57-29 .
^Ш тукатурно-м алярны е рабо­

ты. Ремонт квартир.Тел. 56-17-62.
/'Качественный ремонт им пор­

тных стир. машин, телевизоров и 
др. слож ной бытовой техники . 
Тел. 557-810.

'•Ремонт импортных ТВ. Вызов 
бесплатно. Тел. 546-964.

/'Ремонттелевизоров и в /м . Га- 
рантия. Тел. 510-773._____________

/'Ремонт телевизоров. Деш е 
во.Гарантия. Тел. 54-21-12 .

ш

>Перевозки. Тел. 502-802. 
^П еревозки . Тел. 52-60-96 . 
/'П еревозки. Тел. 53-31 -17. 
/'П еревозки. Тел. 559-506. 
'-Перевозки, перетяжка мебе 

ли. Льготы. Тел. 517-005.

ПРЕРЫВАНИЕ ЗАПОЕВ 
(АНОНИМНО)

в стационаре 1-3 дня 
амбулаторно  
круглосуточно 
кодирование по Довженко 
гипноз и кодирование  
РЕАБИЛИТАЦИЯ  

НАРКОМ АНОВ

тел. 51-26-50 
тел. 52-26-95 
тел. 51-25-17 
тел. 51-34-06 

тел. 9-82-23

тел. 52-91-83
Лиц Д N*025203 от 24 10 0 Н 1«3

НЕДВИЖИМОСТЬ
_____ ПРОДАЖА_____

>Д ом  в п.Кирова с пропиской. 
Т ел .:77 -334 , 53-22-63 .

>Дачу (домик, теплицы, ягодни­
ки). Тел. 524-520.

______ АРЕНДА______
>Семья снимет 2-, 3-комн.кв-ру 

надпит, срок. Тел. 505-417, пейджер 
56-46-46, аб. 2506.

АВТОТРАНСПОРТ
_____ ПРОДАЖА_____

>А/м “Toyota-Mark II" 1993 г.вып., 
2,5 л. Тел.: 52-89-02 (в Ангарске), 8- 
22-176-903.

/-А/м BA3-093 1994 г.вып., литье, 
цвет “вишня". Тел. 54-56-81.

ЗООПАРК
/-Продам щенков среднеазиат­

ской овчарки, 'ел. 614-035.

РАЗНОЕ
ПРОДАЖА

/К ур я к . Тел. 53-17-98 .
> Стенку. Тел. 52-39-78.

ПОКУПКА
Холодильник б/у. Тел. 53-07-

37.

_______ УТЕРИ
> Утерянный военный билет на нм г Кротова Вя­

чеслава Викторовича считать недействительным.
> Утерянный военный билет на имя Сидоренко 

Михаила Юрьевича считать недействительным.
>Утерямный студенческий билет за №011467 

на имя Силиной Анастасии Геннадьевны считать не­
действительным.

►Утерянную зачетную книжку N*001085 на имя 
Сергеева Андрея Алексеевича считать недействи-

V Утерянный диплом КТ N9372784 о г 06.03.1987 
Г. об окончании АЛПТ на имя Якунина Олега Анато* 
льевича считать недействительным.

> Утерянное свидетельство о государственной 
регистрации предпринимателя Сибидзнооой Эль*
оиры Сергеевны N«34899 от 20*05.2002 г. считать
недействительным.

т
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ПГ. час
s89 кв-л, д.2 (ост. авт. “ 89 кв-л” ). 

53-31-53, 53-31-41. Обмен, аренда S  53-31-70.
---------------

ОБЪЕКТ

3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.ташк.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
; 3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.ташк.
3-комн.хр.

3-комн.хр.
3-комн.ташк.
3-комн.хр.
'3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.
3-комн.хр.

3-комн.хр.
3-комн.хр.

РАЙОН

бмрн 
бмрн 
7 мрн
7 мрн
8 мрн 
8 мрн 
6 мрн
8 мрн
9 мрн
10 мрн
10 мрн

, 11 мрн
11 мрн
12 мрн 
12 мрн
12 мрн
13 мрн 
15 мрн 
15 мрн 
72 кв-л
84 кв-л
85 кв-л 
85 кв-л 
85 кв-л
92 кв-л 
92/93 кв-л 
92/93 кв-л
93 кв-л
94 кв-л

94 кв-л
95 кв-л

3-комн.ташк. 177 кв-л
3-комн.хр. 179 кв-л
3-комн.хр. 188 кв-л
3-комн.хр. 189кв-л
3-комн.хр. 189 кв-л
3-комн.хр. 189 кв-л
3-комн.хр. 207 кв-л
3-комн.хр. 207 кв-л
3-комн.хр. 210 кв-л
3-комн.хр. 212 кв-л

3-комн.ул. бмрн
3-комн.ул.
3-комн.эксп.
3-комн.ул.
3-комн.эксп.
3-комн.ул.
3-комн.эксп.
3-комн.эксп.
3-комн.эксп.
3-комн.эксп.
3-комн.эксп.

3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.эксп.
3-комн.ул.
3-комн.эксп.
3-комн.ул.
3-комн.ул.

3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.

3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.эксп.
3-комн.эксп.
3-комн.ул.
3-комн.эксп.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул,

3-комн.ул.

3-комн.ул.
3-комн.ул,
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.

3-комн.ул.
3-комн.ул. 
3-комн.ул. 
3-комн.ул. 
3-комн.ул. 
3-комн.ул. 
3-комн.ул. 
3-комн.ул. 
3-комн.ул. 
3-комн.ул. 
3-комн.ул. 
3-комн.ул. 
3-комн.ул.

6а мрн 
6а мрн 
6а мрн 
6а мрн 
6а мрн 
6а мрн 
6а мрн 
6а мрн 
7 мрн 
7 мрн

7 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн

7 мрн
7 мрн 
7а мрн 
7а мрн 
7а мрн
8 мрн 
8 мрн
8 мрн
9 мрн 
9 мрн 
9 мрн

9 мрн 
0 мрн 
0 мрн 
0 мрн
0 мрн
1 мрн 
1 мрн 
1 мрн 
1 мрн 
1 мрн 
2а мрн 
2а мрн 
2а мрн 
2а мрн 
2а мрн 
2а мрн 
2а мрн

2а мрн

2а мрн 
2а мрн 
2а мрн 
2а мрн 
2а мрн

3 мрн 
5 мрн 
5 мрн 
5 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн 
7 мрн

ПЛОЩАДЬ

49,1/34,5
49,5/36,0
-/38,1
57,6/36,9
56,0/36,9
57,4/36,5
55,0/36,7
56,0/37,2
-/37,4
57,9/37,0
58,6/40,7

55,5/36,8
60,7/38,9
55,2/36,9
49,6/37,6
58,0/36,8
48,8/34,4
57,6/39,6
55,5/36,9
51,0/41,0
58,0/42,1
55,2/37,8
55,0/37,3
58,9/42,1
55,7/37,3
54,8/36,5
55,0/38,7
58,4/42,2
58,6/42,1

56,0/38,3
59.5/40,9

58,6/37,7
55,2/37,9
54,6/37,5
-/42,3
59,1/42,8
55,2/37,8
58,6/42,4
55,2/37,9
55,1/36,8
55,0/36,0

-/40,7
79,2/42,1
68,4/45,0
-/40,2
62,1/39,8
65,0/42,4
-/41,4
69,9/45,0
60,9/38,9
67,2/36,9
-/42,2

63,0/40,4
62,3/39,7
68,3/37,7
60,0/39,5
68,8/37,1
-/47,4
69,4/43,0

-/39,8
66,7/40,4
88,0/52,0
69,2/46,9
70,0/48,1
58,6/38,1
68,0/47,0
62,5/40,5
62,7/40,0
62,0/40,0
58,4/38,2

66,6/40,0 
62,3/39,5 
58,9/38,0 
62,0/43,7 
58,6/37,7 
58,5/40,5 
56,5/39,3 
60,3/43,6 
56,8/40,4 
59,7/44,0 
77,0/45,7 
63,0/40,2 
64,0/43,8 
57,2/36,5 
64,5/41,9 
66,7/46,9 
61,8/39,7

84,6/46,9

58,7/37,6 
68,3/41,5 
-/39,9 
52,0/37,6 
64,5/41,9

64,0/40,8
69,0/40,6
57,1/36,8
64,2/41,7
69,2/47,7
-/38,9
65.8/43,3
77,1/51,5
59,1/38,0
57,1/37,0
-/42,7
58,7/40,7
-/44,0

ЦЕНА ПРИМЕЧАНИЯ

5/5, с/у совм., балкон, мдверь 
5/5, тел., с/у совм., балкон, мдверь 
1/5, тел., с/у разд., 2-я дверь, решетки 
1/5, тел., с/у разд.
1/5, с/у разд., решетки, 2-я дверь 
3/5, тел., с/у разд., балкон, м.дверь 
5/5, тел., с/у разд., балкон, м дверь 
3/5, тел., с/у совм., балкон, м дверь 
2/5, тел., с/у разд., балкон, 2-я дверь 
1/5, с/у разд., решетки, мдверь 
1/5, тел., с/усовм., м дверь, 
решетки, на 2 стороны 
5/5, тел., с/у разд., балкон, мдверь 
2/5, тел., с/у разд., балкон, мдверь 
1/5, тел., с/у совм., м дверь, решетки 
1/5, тел., с/у совм., решетки, 2-я дверь 
3/5, с/у совм., балкон, мдверь, на 2 стороны 
2/5, тел., с/у совм., балкон, м двери 
1/5, тел., с/усовм., решетки, м дверь 
5/5, тел., с/у разд., балкон, м дверь 
1/5, с/усовм., решетки, м дверь 
5/5, тел., с/усовм., балкон, м дверь, решетки 
2/5, тел., с/у совм., балкон, мдверь, решетки 
1/5, тел., с/усовм., мдверь, решетки 
2/5, тел., с/у совм., балкон 
2/5, тел., с/усовм., балкон, мдверь 
1/5, тел., с/у разд., решетки, мдверь 
1/5, с/у разд., мдверь 
1/5. тел., с/у соем., решетки, 2-я дэерь 
5/5, тел., с/усовм., балкон, 2-я дверь, 
сигнализация 
1/5, тел., с/усовм.
5/5, тел., с/у совм., лоджия 12 м, 
возможна рассрочка 
3/5, тел., с/у разд., балкон, мдверь 
1 /5, с/у совм., решетки, мдверь 
4/4, тел., с/усовм., балкон, мдверь 
5/5, тел., с/усовм., балкон, мдверь 
1/5, тел., с/усовм., мдверь, решетки 
4/4, тел., с/усовм., балкон, мдверь 
5/5, тел., с/у совм., балкон 
5/5, тел., с/у разд., балкон 
1/5, тел., с/у разд.. мдверь, решетки 
4/5, тел., с/у разд., балкон 5м, 
м.дверь, перепланировка 
7/9, тел., с/у разд., балкон 6м 
1/9, тел., с/у раза, лоджия 6м, м дэерь, тора 
2/5, тел., с/у разд., балкон 6,5 м, 2-я дверь 
3/5, тел., с/у разд., лоджия, балкон, мдверь 
4/5, тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь 
4/4, тел., с/у разд, лоджия, балкон, мдверь 
4/5, тел., С/V разд., балкон 6м, лоджия 6м 
2/5, тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь 
4/5, тел., с/у разд., балкон 6м, мдверь 
3/5, тел., с/у разд., 2 балкона 
5/5, тел., с/у разд., 2 балкона, 
перепланировка
2/9, тел., с/у разд, лоджия 6м, мдверь 
5/9, с/у разд., балкон 6м 
3/5, тел., с/у разд, 2 балкона, мдверь 
5/5, тел., с/у разд, балкон, лоджия, мдверь 
4/5, тел., с/у разд, 2 балкона, мдверь 
4/5, тел., с/у разд., балкон, 2-я дверь 
2/5, тел., с/у разд., 2 балкона, 
м.дверь, сигнализация 
5/9, тел., с/у разд., балкон, лоджия 
9/9, с/у разд., мдверь 
3/5, тел., с/у разд, 3 балкона, мдверь 
5/5, с/у разд., 2 балкона, мдверь 
2/5, тел., с/у разд., балкон, мдверь 
5/5, тел., с/у разд, балкон, лоджия, м дэерь 
2/5, тел., с/у разд, 2 балкона, м дэерь 
9/9, тел., с/у разд, балкон, лоджия, м дэерь 
4/9, тел., с/у разд, лоджия 6м, мдверь 
5/9, с/у разд.
4/5, тел., с/у разд., балкон 6м, 
лоджия, мдверь
2/9, с/у разд., лоджия 6м, мдверь 
6/9, с/у разд., 2-я дверь, 2 балкона 
2/5, с/у разд, лоджия, мдверь, решетки 
1/5, тел., с/усовм., мдверь, решетки 
4/5, тел., с/у разд., балкон 
9/9, тел., с/у разд., балкон, мдверь 
2/9, тел., с/у разд., балкон, мдверь 
5/9, тел., с/у разд., балкон, мдверь 
9/9, тел., с/у разд., балкон, мдверь 
3/9, тел., с/у разд., лоджия, мдверь 
4/5, тел., с/у разд., балкон 7м 
3/9, с/у разд., 2 балкона, 2-я дверь 
5/5, с/у разд., лоджия, мд зерь 
2/5, тел., с/у разд, лоджия, мд зерь, решетки 
5/5, тел., с/у разд, балкон, лоджия, мдверь 
3/5, с/у разд., балкон 6м, м.дверь 
6/9, с/у разд., балкон, лоджия Юм, 
мдверь, шкаф Stenli 

33 тыс. у.е. 5/5, тел., с/у совм., балкон 6м, мдверь,
перепланировка (с мебелью 40 тъю. у.е.)
1/5, тел., с/у разд. лоджия, решетки, 2-я дверь 
5/5, тел., с/у разд, 2 балкона, 2-я дэерь 
4/9, тел., с/у разд, лоджия 6м, мдверь 
3/5, тел., с/у разд., лоджия, 2-я дверь 
3/5, тел., с/у разд, балкон, лоджия, мдверь, 
решетки, сигнализация (с мебелью - 730)
4/9, тел., с/у разд, балкон, лоджия, м дэерь 
5/5, тел., с/у разд., балкон, лоджия 
4/5, тел., с/у разд., лоджия, мдверь 
2/5, тел., с/у разд., лоджия, мдзерь, решетки 
1/4, с/у разд., мдверь, решетки 
2/5, тел., с/у разд, балкон, лоджия, мдверь 
4/5, с/у разд., лоджия, мдверь 
2/5, тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь 
2/5, тел., с/у разд., лоджия, 2-я дверь 
4/5, тел., с/у разд, балкон, лоджия, мдверь 
5/5, тел., с/у разд, лоджия, 2-я дверь, тори. 
5/5, с/у разд, лоджия, балкон 6м, мдверь 
1/5, тел., с/у разд, лоджия, мдверь

360 
360 
365 т/у 
350 
360 т/у 
440 
390 т/у 
390 т/у 
380 
400 
360

425 т/у 
470 
380 т/у 
330 
450 т/у 
360 
350 т/у 
400 
370 
420 т/у 
460 т/у 
360 
415 
400 
360 
350 
415 
420

320
410

510
420
450
430
400
460
480
490 т/у
380
490

550
500
540
650
560
570
550 т/у
500
500
550 т/у
530

550 
550 
600 
550 т/у 
580 
720 
690

500
470
780
650 т/у
700
550
650 т/у
520 т/у
530
450
550

530 т/у 
550 
670 
400 т/у 
550 
390 т/у 
500 т/у 
550 
430 
550 
600 
580
600 т/у 
600 
590 т/у 
730 
670

560 т/у
700
бООт/у
600
700

600 
600 
570 
600 
570 
550 
560 т/у 
700 
570 
550 т/у 
600 
550 
650

1
D

ID ш
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18 мрн-4-офис 294/255. 

55-34-44, 55-36-90.-

3-комн.ул. 17 мрн 58,0/37,2 | 550 т/у
-----— I---- — Ш »

1/5, тел., с/у разд, лоджия, мд верь, решетки
3-комн.ул. 17 мрн 59,6/38,5 550 т/у 1/5, тел., суу разд, лоджия, мдверь, решетки
3-комн.ул. 17 мрн 72,1/51,9 550 5/5, с/у разд., лоджия 6м, 2 двери
3-комн.ул. 17 мрн 85,5/63,8 \ 650 1/5, с/у разд., лоджия 7м, мдверь
3-комн.ул. 17 мрн -/38,5 470 3/5, с/у разд., лоджия
3-комн.ул. 17а мрн 58,0/37,5 480 1/5, тел., с/у разд., лоджия
3-комн.ул, 17а мрн 59,7/37,6 500 1 /5, с/у разд, лоджия, м дэерь, решетки
3-комн.ул. 17а мрн 60,6/38,2 600 5/5, с/у разд, балкон, лоджия, 2-я дверь
3-комн.ул. 18 мрн 64,6/42,3 500 т/у 1/5, тел., с/у разд, лоджия, решетки
3-комн.ул. 18 мрн 61,4/38,8 500 1/5, тел.. с/у разд, лоджия, мдверь, решетки
3-комн.ул. 18 мрн 58,7/38,4 бООт/у 5/5, тел., с/у разд., балкон 6м,

лоджия, мдверь
3-комн.ул. 18 мрн 66,3/43,5 490 1/5, с/у разд, лоджия, 2 д вери, решетки
3-комн.ул. 18 мрн 61,4/38,4 580 5/5, тел., с/у разд., лоджия, мдверь
3-комн.ул. 18 мрн 58,1/37,4 490 1/5, тел., с/у разд., лоджия, решетки
3-комн.ул. 18 мрн 59,0/37,7 590 4/5, тел., с/у разд., лоджия, м дверь
3-комн.ул. 18 мрн 59,1/38,0 51 От/у 1/5, тел., с/у разд. лоджия, мдверь, решетки
3-комн.ул. 18 мрн -/37,8 ] 550 2/5, с/у разд., лоджия, мдверь
3-комн.ул. 18 мрн 63,9/40,8 680 4/9, тел., с/у разд., лоджия
3-комн.ул. 18 мрн 65,9/43,2 680 4/5, тел., с/у разд., балкон 6м,

лоджия, мдверь, на 3 стороны
3-комн.ул. 18 мрн 64,9/42,4 460 1 /5, с/у разд, лоджия, м дверь, решетки
3-комн.ул. 19 мрн 57,8/38,1 540 4/5, тел., с/у разд., лоджия, 2-я дверь
3-комн.ул. 19 мрн 65,9/42,7 620 2/5, тел., с/у разд., лоджия, 2-я дверь
3-комн.ул. 19 мрн 63,6/41,7 700 4/5, тел., с/у разд., балкон, лоджия, 

мдверь, сигнализация
3-комн.ул. 19 мрн 57,7/37,1 520 1/5, тел., с/у разд., лоджия
3-комн.ул. 19 мрн 61,0/39,1 530 9/9, тел., с/у разд., балкон зареш., j 

лоджия 12м застекл., мдверь
3-комн.ул. 19 мрн 63,0/41,5 700 т/у 5/5, тел., с/у разд, балкон, лоджия, мдверь
3-комн.ул. 19 мрн 58,4/37,5 580 т/у 5/5, с/у разд., лоджия, мдверь
3-комн.ул. 19 мрн -/41,8 550 1 /5, тел., с/у разд, лоджия, мдверь, решетки
3-комн.ул. 22 мрн 67,7/45,8 650 2/5, с/у разд., балкон, м дверь
3-комн.ул. 22 мрн 70,0/46,6 720 т/у 2/5, тел., с/у совм., 2 балкона, 

мдверь, решетки
3-комн.ул. 22 мрн 69,2/47,4 670 5/5, тел., с/у разд., балкон, мдверь
3-комн.ул. 22 мрн 58,2/38,4 580 3/5, тел., с/у разд., лоджия, мдверь
3-комн.ул. 29 мрн 73,0/38,6 700 т/у 2/5, тел., с/у разд., балкон 6м, 

мдверь, кирпичный дом
3-комн.ул. 29 мрн 65,0/39,3 550 т/у 2/5, с/у разд., балкон 6м, 2-я дверь
3-комн.ул. 29 мрн -/38,7 500 т/у 1/5, тел., с/у разд., лоджия 6м, 

мдверь, решетки
3-комн.ул. 29 мрн 67,8/42,6 5 570 2/10, тел., с/у разд., лоджия, мдверь
3-комн.ул. 29 мрн 68,8/42,5 бООт/у 5/10, с/у разд., балкон 6м, 2-я дверь
3-комн.ул. 29 мрн 66,4/39,7 520 4/10, с/у разд., балкон, 2-я дверь
3-комн.ул. 29 мрн 62,9/37,8 I 520 1/5, с/у разд., балкон 6м( решетки
3-комн.ул. 29 мрн 66,6/39,5 520 т/у 1/5, с/у разд., лоджия 6м., решетки, мдверь
3-комн.ул. 29 мрн 69,2/40,2 590 т/у 5/5, тел., с/у разд, лоджия 6м, м дэерь
3-комн.ул. 29 мрн 63,6/41,1 540 2/9, с/у разд., балкон 6м, мдверь
3-комн.ул. 29 мрн 67,0/42,8 600 4Д тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь
3-комн.ул. 29 мрн 69,0/43,2 520 т/у 9/10, тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь
3-комн.ул. 29 мрн 68,4/42,9 500 1/10, с/у разд, балкон 6м, на 2 стороны
3-комн.ул. 29 мрн 65,8/41,1 [ 620 т/у 4/5, тел., с/у разд., балкон, мдверь
3-комн.ул. 29 мрн 65,9/39,6 540 т/у 5/5, тел., с\у разд, лоджия 6,6м, 2-я дверь
3-комн.ул. 29 мрн -/44,2 590 6/9, тел., с/у разд., лоджия, м дверь
3-комн.ул. 29 мрн 66,8/40,5 бООт/у 2/5, тел., с/у разд, балкон 6м. мдверь
3-комн.ул. 29 мрн 63,5/40,2 | 520 1/5, с/у разд, балкон 6м, мдверь, решетки
3-комн.ул. 32 мрн 65,6/39,9 500 1/7, с/у разд., мдверь, решетки
3-комн.ул. 33 мрн 62,2/39,9 1 630 т/у 6/9, тел., с/у разд, 2 балкона, м дэерь
3-комн.ул. . 33 мрн 68,4/47,4 800 2/5, с/у разд., балкон, мдверь
3-комн.ул. 33 мрн 70,1/46,6 750 4/5, тел., с/у разд, 2 балкона, мдверь
3-комн.ул. 33 мрн 68,1/45,0 I  750 4/5, тел., с/у разд, 2 балкона, мдзерь
3-комн.ул. 33 мрн 68,2/46,8 бООт/у 1/5, тел., с/у разд., мдверь, решетки
3-комн.ул. 33 мрн •/48,3 бООт/у . 1/5, тел., с/у разд., лоджия, мдверь, решетки
3-комн.ул. 33 мрн 69,5/48,7 780 4/5, тел., с/у разд, балкон, лоджия, мдверь
3-комн.ул. 84 кв-л 67,5/44,3 500 6/9, тел., с/у разд, балкон, м.дверь
3-комн.ул. 84 кв-л 63,4/38,7 700 т/у 4/5, тел., с/у разд., лоджия, 2-я дверь
3-комн.ул. 84 кв-л 62,3/38,6 635 5/5, тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь
3-комн.ул. 84 кв-л 62,0/38,3 580 т/у 4/5, тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь
3-комн.ул. 84 кв-л 67,2/44,1 560 5/9, тел., с/у разд, балкон 6м, 2-я дверь
3-комн.ул. 84 кв-л 63,1/39,3 1 610 2/5, тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь
3-комн.ул. 85а кв-л 66,2/39,7 490 т/у 1/5, тел., с/у разд., балкон 6м, 

мдверь, решетки
3-комн.эксп. 85 кв-л 52,4/34,5 630 т/у 6/9, тел., с/у разд., балкон, мдверь
3-комн.эксп. 91 кв-л 67,8/37,1 580 т/у 3/5, тел., с/у разд., 2 балкона, 

мдверь, решетки
3-комн.эксп. 92/93 кв-л 65,0/35,3 550 4/5, тел., с/у разд, балкон 6м, м дэерь
3-комн ул. 95 кв-л 69,8/47,2 Ь 750 3/5, тел., с/у разд., балкон 6м,

мдверь, на 3 стороны
3-комн.ул. 95 кв-л 63,7/40,1 650 4/5, тел., с/у разд., балкон, 2-я дверь
3-комн.ул. 95 кв-л -/39,9 ш 550 4/5, с/у разд., балкон, мдверь
3-комн.ул. 95 кв-л 69,8/47,2 730 4/5, тел., с/у разд., балкон, мдверь
3*комн.ул. 178 кв-л -/47,1 950 т/у 4/5, тел., с/у разд, 2 балкона, 2-я дэерь
3-комн.ул. 192 кв-л 64,0/40,1 650 2/9, тел., с/у разд., балкон 6м,

3-комн.эксп. 212 кв-л 
3-комн.ул. 212 кв-л

3-комн.эксп.
3-комн.ул.
3-комн.эксп.
3-комн.эксп.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.

3-комн.эксп.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.
3-комн.ул.

212 кв-л 
212 кв-л 
212 кв-л 
212 кв-л 
212 кв-л 
212 кв-л 
212 кв-л 
212/219 кв-л 
219кв-л
277 кв-л
278 кв-л 
278 кв-л 
278 кв-л 
278 кв-л 
278 кв-л 
278 кв-л 
278 кв-л 
п.Китой 
п.Китой
ул .Зеленая

п.Мегет 
93 кв-л 
32 мрн 
84 кв-л 
18 мрн 
95 кв-л

63,0/40,6 
64,8/41,4

69,2/44,4
62,5/41,0
60,0/38,5
60,4/38,6
62,6/40,4
62,8/40,3
62,3/40,0
57,8/37,1
67.2/42,2
58,9/37,8
64,0/39,8
70,0/38,0 *
69,2/46,7
59,0/37,9
59,9/38,0
59,0/37,9
68,2/45,9
61,7/38,1
58,2/37,5
106,1/61,9

58,0/39,0 
59,7/44,1 
65,8/39,6 
61,0/38,3 
63,7/42,1 
70,1/43,1

530
650

650
610
22тъс.у.е.
550
630 т/у
630 т/у
610 т/у
бООт/у
бООт/у
500
550
570
550
510
500
540 т/у
бООт/у
350
400
55тыс.у.е.

480 
670 т/у 
670 
570 т/у 
650 
580

мдверь, решетки 
1/5, тел., с/у разд., мдверь, решетки 
7/9, тел., с/у разд., балкон 12м, 
лоджия, мдверь
1/5, тел., с/у разд., мдверь, решетки 
4/10, тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь 
5/5, тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь 
4/5, тел., с/у разд., балкон, мдверь 
7/10, тел., с/у разд., балкон, лоджия 
1/10, тел., с/у разд, лоджия, мдверь, решетки 
6/10, тел., с/у разд., балкон, мдверь 
3/5, тел., с/у разд., лоджия, мдверь 
1 /5, тел., с/у разд., м.дверь, решетки 
5/5. с/у разд., лоджия 
3/5, с/у разд, балкон 6м, мдверь 
2/5, тел., с/у разд., 2 балкона 
1/5, тел., с/у разд. мдверь, сигнализация 
4/5, с/у разд. лоджия, мдверь 
5/5, с/у разд., лоджия, мдверь 
3/5, тел., с/у разд., лоджия, мдверь 
2/5, тел., с/у разд, балкон 6м, мдверь, торц 
4/5, с/у разд, балкон 
2/5, с/у разд., лоджия, мдверь 
2/2, тел., с/усовм., балкон, мдверь, 
пласт, окно, сигнализация, гараж, участок 
3/3, с/у разд., балкон 
2/9, тел., с/у разд, балкон, мдверь, решетки 
5/9, с/у разд., 2 балкона, мдверь 
1/5, с/у разд., лоджия 6м застекл. * 
2/5, тел., с/у,разд, лоджия застекл., мдэерь 
1/5, тел., с/у разд., балкон застекл., 
лоджия 8м застекл.

'
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Делай раз!
Открой 
депозит 
в Альфа-Банке

Делай два!
Получи 
бесплатную 
пластиковую 
ка рту

Прибыль счета!
Иркутск, б-р Гагарина, 38, тел.: (3952) 24-05-03 
Ангарск, квартал 212,15, тел.: (3951) 54-40-73

А Л  ЬФ/4 Б А  И К

www.alfabank.ru

1679

Добрую, ласковую мамочку, бабушку
ЯФЯУТО'ВУ' Яюбовь Ялексаь дровну

с юбилеем}
Желаем крепкого здоровья, благополучия в семье. 
Мы все вам желаем здоровья и силы,
Чтоб все, что хотите, всегда у вас было,
Чтоб молодость, счастье, удачу, успех 
Судьба вам дарила всегда без помех!

С любовью и нежностью семья Блумберг Валентины
Никитовны.

-«lC *

2345

I ТОВАРЫ ДЛЯ ВАШЕГО ЗДОРОВЬЯ
1Ц||нв6ныв чаи: “ Летящая ласточка” , мПо- 
i худей", "Канпура” .
Лечебные кремы: “ Софья" с пчелиным 

, ядом, “ Сабельник” , “ Ревматин” , “ Астин” , 
■ “Диклоэан” , “ Елена", "Тигровый глаз" - от* 
; ложение солей, остеохондроз, радикулит. 

“ Лектор Вен” , “ Софья”  с экстрактом пиявок, 
“Асклеэан” (крем и таблетки) - варикозное 

^расширение вен,
I Супеочистотел * бородавки, папилломы.

“ Морозник” (гель, трава) - для коррекции фи- 
(гуры.
1 “ Кальций-актив” , “ Виардо” , “ Алфавит” ,

"М итом ин” , “ Лохеии” , “ Селен-актив", 
“ Йод-актив” , "Долголет” , “ Капилар” , “ Цы- 
гапан” , “ Гинкго-билоба” , “ Сабельник” , 
“ Омела белая” , “ Расторолша” , “ Здравуш- 
ка” (таблетки), “ Софора японская” , “ Пол- 
пола” , “ Кукольник” , мумие, рыбий жир в 
капсулах, “ Черника-форте” - детям и взрос­
лым для улучшения зрения.
“ Эксидерм" ♦ средство для волос против се­
дины и облысения (при очаговой алопеции и 
наследственном облысении).
Свечи ушные, антиварикоэные колготы, 
магнитные браслеты и стольки.

ЙЯШ
Швейная фабрика

2153
08 .
______

I

орятп леса, вы ходят  ua V  
егов р еки , бьют ст екла и 
взламы ваю т  двери...

Все это наносит
и £  

оральный ущерб вам  
и вашим дом икам , 
роит ельст во которых  

ы вклады вали деньги , 
время и душу.'■Afa

СТРАХОВАЯ КОМПАНИЯ

ПРЕДЛАГАЕТ
материальную защиту 
L  ваших строений.

ел. 54-99-36.“

Бао Тех
ПЛАСТИКОВЫЕ ОКНА
КРЕДИТ НА ГОД

710
Большой 
объем

МОg S *  1

30 кв-л, д.4, оф.4. Тел. 512-336.
210 2287

»РЕМБЫТТЕХНИКА
‘ е м о н т  холодильников,
лЙ имгшрл+ыи (и|>(1н 1ия и л м ою р-ком прессор Згодл)

Ремонт стирлльных, швейных машин, 
ХВЧ-печей, пылесосов, эл. инструментов 
I и др. Токлрные и фрезерные работы.

!Тел.: 0 0 5 , 5 2 -3 3 -0 6 .
С С | > 1 и ф и к . 1 Т  С О О М И Т С П Н Ш, Nj РОСС ни. ЛЮ 60. УО! ПО

РЕАЛИЗУЕМ I 
ПИЛОМАТЕРИАЛ.

В наличии и на заказ.
то

9 апреля в Д К  нефтехимиков

ВЫСТАВКА-ПРОДАЖА 
ВЕСЕННЕЙ 
КОЛЛЕКЦИИ 
ЖЕНСКИХ ПАЛЬТО
производства 
московских фирм

и "K .fe u o n u  .
Ждем вас 
с 9 до 18 часов.

Междугородное 
маршрутное такси

№ 5 7 2 - к
■ЯПп НЯШЯ /г̂л-ЯиЯш WHBBH

с 07.04.2003 г.

1044 НМЧ' fll.Vt

ПРИГЛАШАЕТ НА РАБОТУ
на конкурсной основе

ПЕЦИАЛИСТА
в отдел имущества

и ответственности.
Тел.:56-13-32,56-41-41

*
М м Внимание! Опасность!!!

Совершая покупку в Альфа Маэстро с 1 по 30 апреля,
Вы рискуете выиграть цифровую фотокамеру, МРЗ-плеер,
сотовый телефон или любой из 30 ценных призов!

Зоны опасности: "Универмаг* на ул. Чайковского, офис в 278 кв-ле, л. 2, тел. 514-514.
P.S. При покупке компьютера подарок неизбежен - оптическая мышь,

колонки, сетевой фильтр
Отказываться за

2177

:  _  
П Р О В О Д И Т

О Л И М П И А Д У
для поступления

на все 
факультеты

СОБРАНИЕ
09.04.2003г. в 18 часов.

Тел.: 5 4 - 14 -56
5 4 -1 3 -6 7 .

Sfi

ез are
их пенсии, термальную помощь

JJ

Режим работы
ул.Файзулина, 22 (81 кв-л): 
с 9.00 до 17.00, 
обед с 12.00 до 13.00.
*52 -24-15 , оператор, 

52-74-54, автоответчик.

Квартал “Б” , дом 12 (общежитие):
с 9.00  до 17.00, 

о б е д е  13.00 до 14.00.
Я  54-06-48. 'Л

,, м ,

и кассы 
С уважением Т.А.ФРО

МЫ открылисьI
ОТДЕЛ

САД-ОГОРОД",
II ЮНОСТЬ”, каб. 40.

ООО 'INVEST оценка
•  М аш ин, оборудования, транспортны х средств

•  П ереоцениваем основны е фонды  
11Реальная •  Всех видов недвиж им ости
стоимость •  И нвестиционны х проектов
ааш егп  а к ти в а "  •  Бизнеса (предприятия)вашего актива « З ем ел ь н ы * у ч а ст к о в

Ангарск, ул.Борошилова, 37а. Тел. 53-51-53

6

http://www.alfabank.ru


НОВОЕ ПОСТУПЛЕНИЕ
хл опок вискоза 

акрил  лён "тр а в ка "
П Р Я Ж А

•  М*н “ Кудесник”
(177 кв-п, бывший “Детский Мир")

•  ТД ‘‘Пальмира", 2 эт.
•  Рынок ДСК, 2 зал, каб. 111. К АО *

ПО ДСКАЗКА

*77а р  п н т и j l  ica  ч е е ш  v u  
Замер и установка 

«  6 1 - 4 9 - 5  J .

о бы лишний раз 
доказать свое пре- 
восходство над ос­

тальными обитателями пла­
неты, человек придумал 
много различных условнос­
тей, традиций, обрядов. В 
том числе ритуал погребе- 
ния усопших.

даваться светлой и благород­
ной скорби, придется бегать 
по учреждениям за разными 
справками, доставать деньги 
на погребение. Государство 
выплачивает пособие в сумме 
1200 рублей всем, независимо 
от социального статуса. Но 
разве можно похоронить чело-

жизни и будущих похорон ста­
ло нормой. И в нашем городе 
многие горожане поверили в 
такой вид страхования.

Страхование Ма случай 
смерти с последующим пре­
доставлением комплекса риту­
альных услуг существует в двух 
вариантах. Один - пожизнен-

скидка на коллекцию года
Горизонтальные, вертикальные, 

мультифактурные, рулонные, защитные.
278 кв-л, д.2,2 этаж 1

ЕСТЬ ТАКАЯ КОМПАНИЯ!

вой риск меньше. Пожизнен­
ный полис в настоящее время 
обходится в 6700, 5000, 4100 
рублей. Сумму эту можно вып­
латить сразу или в течение б 
месяцев. Комплекс ритуальных 
услуг осуществляет служба
“Обряд’' по адресу: ул.Файзу-

*

лина, 22. В отличие от банков,
эта служба рабо­
тает ежедневно, 
включая выход­
ные и празднич­
ные дни. Так что

БАЗА ПИЛОМАТЕРИАЛОВ
пред лагает:

^  Доска обрезная, доска 
необрезная, брус, вагонка, 
доска половая, брусок.

s Двери, окна, входные 
группы, перегородки.

S Балконное остекление.

К Ш
м и п м

с 5 7 -7 6 -4 9
. Ж

£ МУП “ РЕМБЫТТЕХНИКА” ^
✓ ИЗГОТОВЛЕНИЕ

металлических решеток,дверей с 
декоративной отделкой и 

утеплением.
✓ ХУДОЖЕСТВЕННАЯ KOBKA- 

решетки,заборы,элементы
интерьера и участка.

 ̂Тел.: 005, 52м33в06•

На каком-то отрезке жизни 
- чаще всего после 50 - человек 
начинает вдруг осознавать, что 
за свою неизбежную кончину 
все равно придется платить. 
Причем самыми что ни на есть 
банальными деньгами, и боль­
шими. Раньше полагалось, что 
самое большое испытание - 
это все-таки жизнь, но оказы­
вается, и умереть очень даже 
непросто. Тем более при на­
ших ценах.

Сделав это не совсем при­
ятное открытие, человек начи­
нает понимать, что родным и 
близким после его ухода в мир 
иной, вместо того чтобы пре­

века на эти деньги? Значит, 
средства на “черный день" на­
до начинать копить заранее. 
Можно складывать их в “чу­
лок", можно открыть счет в 
банке. Но "чулок" могут ук­
расть, вклады могут обесце­
ниться, это мы уже проходили 
и продолжаем проходить.

Есть еще один путь на­
копления - надежная страхо­
вая компания. Такая, напри­
мер, как “ Колымская” . На 
российском рынке она сущес­
твует уже 11 лет.

Опыт цивилизованных 
стран позволяет утверждать, 
что на Западе страхование

ный. Второй - поэтапный, когда 
страховой полис выдается на 
три года с последующим прод­
лением в течение 9 лет. Стра­
хователь в этом случае платит 
четырежды. В первый раз - на 
три года, во второй - с 20-про- 
центной скидкой, в третий - с 
30-процентной скидкой и в 
последний - с 40-процентной 
скидкой. Стоимость страхова­
ния для мужчин и женщин раз­
ная. Женщинам это обходится 
дешевле. Они живут дольше, 
значит, и страхо-

вывод таков: чем 
раньше человек застрахуется, 
тем лучше для него, его родных 
и близких. В Иркутске, похоже, 
это хорошо поняли. В Иркут­
ском филиале СК “Колымская" 
страхуются те, у кого есть 
родственники, приходят и оди­
нокие люди или те, у кого дети 
ненадежные или инвалиды. 
Есть над чем задуматься.

Мы всегда готовы отве­
тить на ваши вопросы в офи­
се Ангарского представи­
тельства СК “ Колымская” .

I  СТРАХОВАЯ КОМПАНИЯ

ЙолымоШ
Адрес: квартал г  i
i 5 T U  "Люкс” , 2 этаж, 
оф. 114. Ш  54-99-36.

IV .

МРМ
Пленка n/в разных цветов,

\ размеров от производителя
/dou&fto&seci строительных 

и автоэмалей

НА ЗАМЕТКУ

S Эм али  ПФ, НЦ, акриловые ( Испания), 
**Тиккурилэ ” ( Ф инляндия)
Н етканое  полотно:

розница  - 30 руб./м, опт - 25 руб./м 
^ Д В П  3,2 мм (1,75х 2, 75): 

розница  - 90 руб./л. , опт  - 83 руб./л.

Опт; мелкий опт
Гибкая система скидок

маг. “Стройматериалы”  
ул. Чайковского, 1а, 1 этаж 53-33-47.
М-н работает ежедневно без перерыва 
с 9.00 до 18.00, суб., воскр. с 10.00 до 15.00. 2017

Тоьор подлежит сертификации

Окорока (США, Бразилия)................................ 35 р./кг
Куры (Ставрополь, Бразилия)......................от 45 р./кг
Ребра свиные (Дания).......................................34 р./кг
Свинина Маклак................................................. 57 р./кг
Ноги свиные (Франция).................................... 29 р./кг
Ребра свиные (Дания).......................................34 р./кг
Печень,сердце гов. (США)............................ от 42 р./кг
Сосиски, сардельки...........................................34,5 р./кг
Минтай с/г.............................................................29,5 р./кг
Кальмар св/м.......................................................52 р./кг
Камбала св/м.......................................................27,50 р./кг
Окунь-терпуг св/м в ассорт..................... ....от 25 р./кг
Сельдь св/м Олюторская.................................36 р./кг
Сельдь св/м.....................................................от 20 р./кг
Кета св/м Виктория............................................50 р./кг
Макрурус.......................................... .....................47 р./кг
Сайра с /м .........................................................от 21 р./кг
Мойва с/м.............................................................22 р/кг
Крабовые палочки,краб, мясо в ассорт.....от 6,2 р./пачка 
Морская капуста св/м........................................14 р/кг

Иркутск, ул. Ген. Доватора, 27 
0  (395-2) 255-369; 39-98-03
Ангарск база “ Иркутскрыба” 

О (8-218) 9-66-90 1Г.00

мая - Радоница - день 
поминовения усопших. 
Накануне родитель­

ского дня кладбище станет 
местом паломничества ангар- 
чан. Нужно не только отдать 
дань памяти ушедшим близ­
ким, но и навести порядок на 
могилках, поправить памятни­
ки, если нужно, заменить фо­
тографии, которые в последнее 
время почему-то стали очень 
быстро выцветать. Глянешь на 
старый фотоовал - лет десять 
стоит под ветрами, дождями 
и солнцем, а все как новый, 
только тряпочкой протереть 
надо. А некоторые совре­
менные уже через год выгля­
дят так, что на них не разоб­
рать ни лица, ни надписи. В чем 
причина? С этим вопросом мы об­
ратились к Олегу АЛЕКСАНДРОВУ, 
фотокерамисту с 1986 года.

- Способ нанесения изображе­
ния на поверхность при помощи 
бихроматов был изобретен в конце 
19 века. За это время процесс как 
был, так и остался очень сложным 
и кропотливым. Например, по ра­
нее существовавшим нормам вы­
работки фотокерамист за день мо­
жет делать 4 черно-белые фотог­
рафии.

С появлением компьютерной 
фотографии перед фотокерамис­

тами открылись большие возмож­
ности. Фотоовалы можно делать 
быстро и без особых затрат. Но в 
компьютерной технологии исполь­
зуется не керамическая краска, 
изобретенная много веков назад и 
сохраняющая свои качества после 
долгих-долгих лет, а современная 
краска, которая быстро выгорает 
на солнце.

 ..................................................................................

Адрес

30 квартал, дом 4
(напротив Центрального рынка).

Тел. 51-21-31.
• в а л ы  •  га р а н т и й

- Поэтому вы не работаете с 
компьютерной фотографией?

- Не т о л ь к о . Нашу мастерскую 
в городе знают давно. И только с 
хорошей стороны. Мы стараемся 
для всех заказчиков работать оди­
наково хорошо, относимся к лю­
дям вежливо и внимательно, пред­
лагаем фотоовалы для любых кон­
фессий на любой вкус и всегда хо­
рошего качества. Должно же что- 
то оставаться традиционное, к че­
му люди привыкли.

И потом, прикладная фотогра­
фия - это искусство. Мне кажется, 
что если на компьютере подчис­
тить изображение, убрать все не­
достатки, портрет получится кра­
сивым, но без живинки. Поэтому я 
предпочитаю работать с обычной 
фотографией. Обрабатываю ее, 
переснимаю, потом переношу 
изображение на специальную 
пленку, которую обрабатываю 
эмульсией и помещаю в специаль­

ный шкаф под свет. Потом запы- 
ляю изображение специальной 

керамической краской, зак­
репляю коллодиевым рас- 
твором и переношу на фото­
овал. Ретуширую - и в печь. 

Первый обжиг происходит 
при температуре до 900 граду­

сов по Цельсию. Потом фотоовал 
раскрашивается и снова обжигает­
ся. И только после этого получает­
ся готовое изделие. И стоит оно, 
несмотря на кропотливый труд, де­
шевле, чем компьютерное.

- Как долго  потом может<) 
прослужить такой фотоовал?

- Я даю гарантию на свои изде­
лия 20 лет. Это гарантия, а срок 
жизни его может быть раз в пять 
больше. Благодаря нашим фотоо­
валам память о ваших близких сох­
ранится надолго.

Зоя СВЕТЛОВА.

\!У

К
к о р м а

Р И С , Г Р Е Ч К А
Тел. 51-69-19

г а  * ■
г а

■ ,

г*

МУКА в/с (Алтай) £  
САХАР (Россия)

ОКОРОЧКА

Доставка

корма
РИС# ГРЕЧКА

Теп* 7-38-04"SBP ---

Я0' щ пш t i ■-----
I" > -Г , «МЕ4

ДоставкаМУКА в/с(Алтай 
САХАР (Россия)

ОКОРОЧКА 53- 04-51
№

53-47-46
-  25/50 кг

I
о
ю

М УКа в/с, 1 сорт - 25/50 кг
п / п л ен ка

(10О, 150, 200 мкр)
Окорочка, рис, 
с/корма.

МУКА в/с (Алтай) 

САХАР (Россия)

ОКОРОЧКА

Ш Ш А  фв/®

__

• f t
«I»

МУКА ■>/' (Алтай) 

САХАР (Россия)

ОКОРОЧКА

Доставка
.1

г ахсо
г аh
ОО
Ct

ЗЕРНО 2.80 р./кг, 
ДРОБЛЕНКА

Тея. 614-035 2230

I I

53- 42- 73.

Д оста в ка на дом (бесплатно)
Алтай 

10, 25, 50 кг
(г. Алейск)

(Россия)

МУКА
Выражаю сердечную благодар­

ность администрации и всему коллек­
тиву РСУ-5, лично Васильевой Н.К., 
Карпову В.Г„ Андрееву В.А., Исаковой 
Н., БТИ, родным, друзьям, соседям за 
помощь в организации похорон доро­
гого сына

СОКОЛОВА
Олега

mi Мама.

Р е д а к т о р  О.Н.  ТЮМЕНЕВ

-  ' j

I I
Иа
М.!

111 i И  • 1 ■ I
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